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Prélogo

El objetivo cientifico de la economia consiste en describir, explicar y
predecir cosas econdémicas muy complejas (pensemos en las
consecuencias negativas que genera en la fraccion mas vulnerable de
un pais los desdrdenes provocados por grandes actores econdémicos
dedicados a especulacion desmesurada en mercados de capitales),
provocadas por la accién conjunta de sujetos muy complejos (después
de todo, la vida econémica esta poblada de seres humanos), que
interactian entre si de manera muy compleja. A partir del nacimiento del
llamado pensamiento “neoclasico”, la propuesta cientifica de la
microeconomia se propuso reducir drasticamente esta complejidad,
tanto del fendmeno humano como del fendmeno social que define el
campo donde ocurren los fenébmenos econdmicos. Con este fin, los
supuestos basicos de la microeconomia reducen el ser humano a un
homo economicus “racional” movido exclusivamente por su interés y
restringen las interrelaciones entre sujetos a la participacion de todos en
los mercados, postulando un mundo social simple coordinado de manera
6ptima por una “mano invisible”.

El pensamiento microecondmico construy6 un sofisticado edificio tedrico
gue, iniciado en la primera mitad del siglo XIX, culminé un siglo después
en la afirmacién, por demas prometedora, de que, una vez instauradas
las instituciones basicas de una economia moderna (el disefio de los
derechos de propiedad y su defensa, a lo que se suma un cobro
razonable de impuestos), el “mecanismo de mercado” termina
conduciendo la vida social a un 6ptimo donde, desde la perspectiva de la
economia, todo pasa de la mejor manera, en el mas perfecto de los
mundos. La microeconomia es justamente esta teoria de los precios,
abocada basicamente a deducir las leyes de funcionamiento de los
mercados a partir del estudio del comportamiento de sujetos individuales
(consumidores y firmas) que se mueven cada uno buscando
simplemente el maximo de su bienestar individual (el méximo de la
“utilidad” en el caso del consumidor; el maximo de ganancia en el caso
de la firma) y que producen entre todos una serie de consecuencias no
intencionadas por deméas interesante, las principales de las cuales son
las siguientes:

- los mercados se equilibran (en el sentido de que el precio de
“equilibrio” iguala siempre la cantidad demandada de cualquier bien con
la cantidad ofrecida del mismo);

- los mercados son estables (no hay “crisis” de mercado);



- los mercados conducen a que todos y cada uno consigan en la vida
econdmica el maximo de aquello que ellos mismos decidieron que era
justamente lo que buscaban para ser “felices”.

Por supuesto que, como todo el mundo lo admite, la vida econémica real
no funciona de la forma en que resulta idealizada por la teoria
microeconémica. Después de todo, ninguna teoria es una réplica exacta
de la complejidad real que se propone explicar, lo que equivale a decir
que el razonamiento cientifico recurre necesariamente, de una manera u
otra, al conocimiento de la realidad en términos de algun modelo que
elige s6lo algunos aspectos de la realidad considerados relevantes (que
son las “variables” que incluye el modelo) y descarta el resto. En este
marco, cualquier economista que acepta hoy la validez cientifica del
modelo microecondémico estandar, sabe muy bien que existen una serie
de “fallas de mercado”, el reconocimiento de las cuales llevé a una
buena parte de la literatura microecondmica tradicional a ocuparse del
analisis pormenorizado de estas falencias y, por supuesto, de las
consecuencias que estas fallas provocan en los resultados ideales que
se deducen del modelo estandar.

Muchas cuestiones econdmicas sencillas pueden ser abordadas, sin
grandes mutilaciones, con los supuestos simplificadores propios del
pensamiento microecondémico individualista que, como hemos dicho,
acentua las virtudes principales del sistema de mercados: la eficiencia, la
estabilidad y el equilibrio. Es por eso que la microeconomia, centrada en
el andlisis del intercambio en mercados competitivos y en las fallas mas
salientes que restringen o anulan la competencia, aporta muchas y
variadas ensefianzas, muy Utiles a la hora de disefiar instituciones
juridicas y politicas pensadas como guias para conducir a una vida
econdmica donde primen estas virtudes. Sin pretender abarcar todo el
campo de lo econdmico, el ejercicio simplificador de la microeconomia
puede mostrar, entonces, una amplia y probada fertiidad de este
pensamiento basado en el comportamiento individual de los sujetos que
pueblan la vida econdmica de las sociedades modernas. El andlisis de la
demanda y la oferta de bienes, la importancia de los incentivos
individuales en una economia que busca eficiencia, las implicancias de
los impuestos en el comportamiento de consumidores y empresas, no
son mas que ejemplos, entre muchos otros, de la riqueza teorica y
practica que debemos al andlisis microeconémico.

Adela Cosentini conoce muy bien todos estos asuntos microeconémicos,
que forman el cuerpo central de este libro, llamado a servir de guia no
sélo para sus propios alumnos jujefios sino también para estudiantes de
distintas Universidades de nuestro pais. Como deciamos en el prélogo
de la primera edicion de esta obra, mas alla de los conocimientos
vertidos, lo que este libro trasunta es una verdadera y genuina vocacion
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docente que la autora pone de manifiesto en cada uno de los capitulos
abordados. Con publicaciones como ésta, la Universidad Nacional de
Jujuy demuestra estar muy a tono con las condiciones académicas y
pedagdgicas que la hora actual presenta como exigencias béasicas de la
buena ensefianza de la economia.

Hugo Ferullo



Presentacion

Desde la primera edicion de este libro, hasta esta nueva version, han
transcurrido mas de diez afios; en los que pude constatar, cdmo esta
guia contribuyd a mis alumnos y colaboradores, facilitando los procesos
de ensefianza y de aprendizaje de la Microeconomia, en un contexto
socio econdmico critico.

Consciente de su utilidad, me propuse reeditarlo, por lo que convoqué a
los profesores de la cétedra con los que trabajo, Virginia Jure, Maria
Teresa Agostini, Cesar Cabrera, Fernando Medina y Agustina Apaza
para que acompafiaran con la revisién, correccion y ampliacion de
contenidos en algunos temas y gracias a sus valiosas intervenciones hoy
tenemos una propuesta mejorada.

Con esta nueva edicion, al igual que con la primera, no pretendo
reemplazar ninguna de las obras que escribieron brillantes pensadores
de la Ciencia Econdémica, simplemente ser una guia que,
complementada con la lectura de aquellos, colabore con la construccion
de conocimientos significativos.

Vaya mi reconocimiento a quienes ayudaron para que esta segunda
edicion sea una realidad: a los profesores de la catedra por sus aportes,
al amigo Dr. Hugo Ferullo por su permanente apoyo intelectual y
profesional, a la editorial de la UNJu. por su oportuna asistencia y
principalmente a los alumnos y colegas que me dieron la fuerza
suficiente para escribirlo.

Por udltimo deseo expresar anticipadamente mi agradecimiento a los
futuros lectores que me permitan entrar, a traveés de estas paginas, en

sus horas de estudio, para poder guiarlos y acompafarlos en la tarea de
aprender Microeconomia

San Salvador de Jujuy, mayo de 2016.

Adela Josefina Cosentini
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Microeconomia

Introduccion

Este libro destinado principalmente a alumnos, docentes y estudiosos de
la Ciencia Econdmica, brinda los principios basicos del estudio de la
organizacion econémica desde un enfoque micro econémico haciendo
especial referencia al andlisis del comportamiento de la unidad
econdmica: la empresa.

A partir de lo que postula la Teoria de los Precios, se estudia en los
diferentes capitulos, el comportamiento de las unidades econémicas en
la toma de decisiones para el consumo y la produccion de los bienes y
servicios, y para la contratacion de los factores productivos; es decir,
como los consumidores realizan sus gastos y la forma en que los
productores determinan los niveles de produccion y la combinacion
eficiente de los recursos productivos.

Asimismo analiza el origen de los ingresos de los consumidores y los
aspectos que determinan el valor del trabajo y de los restantes factores
productivos que ponen a disposicion de los empresarios; y el papel
basico que desempefian estas retribuciones en la actividad de un
sistema econdmico a través de la Teoria de la Distribucion.

Finalmente y siguiendo el modelo planteado por la teoria del “Equilibrio
General y la Economia del Bienestar”, estudia como una sociedad, a
través de la conducta mas o menos independiente de cada uno de los
agentes econdémicos, las empresas y los mercados, tienden a alcanzar
una posicién de equilibrio y de maximo bienestar para todos.
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Capitulo |
Introduccion al Estudio de la Microeconomia

Propdsito

En esta unidad, nos proponemos revisar, profundizar y ampliar los
conceptos béasicos que permiten interpretar los fenébmenos economicos,
agregando nuevos elementos que puntualmente permitirdn la
identificacion, el analisis y la aplicacion de la metodologia cientifica a su
resolucion, dentro del campo de estudio especifico de la Microeconomia.

Contenidos

Para alcanzar el objetivo propuesto, iniciamos el estudio de algunos
conceptos, que el alumno posteriormente debera aplicar, a fin de poder
interpretar el comportamiento de la unidad econémica Empresa de un
determinado sistema econémico.

Asimismo, pondremos énfasis en el analisis de la interdependencia que
existe entre las actividades de productores, propietarios de los recursos
y consumidores, para lograr establecer las condiciones del equilibrio
general de la economia, asociado al concepto del maximo bienestar.

A tales efectos, procederemos a estudiar también el método cientifico
gue utliza la ciencia econémica para analizar las causas vy
consecuencias de los hechos econémicos; incorporando a su vez, otros
conceptos, como por ejemplo la teoria del valor, que fundamenta la
teoria de la formacion de los precios.

Para ello, se ha estructurado esta unidad de acuerdo a los siguientes
ejes tematicos:

1. Revisién de conceptos
- Conceptualizacién de la Ciencia Econémica.
- Sistemas econdémicos.
- Organizacion econémica.

- Funciones de los sistemas econdmicos.
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- Circuito econémico simple.
Metodologia de la Ciencia Econémica.
Introduccién a la Microeconomia.

Teoria del Valor.
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Microeconomia

I.1.Revision de conceptos

Antes de comenzar con la tematica objeto de estudio de este curso, es
necesario recordar algunos conceptos basicos de la ciencia econémica,
para que a partir de alli continuemos con el andlisis del comportamiento
de la empresa en una situacién de mercado determinada.

Informacion

Conceptualizacion de la Ciencia Econémica

Toda sociedad se enfrenta con interrogantes que no siempre son faciles
de responder a los efectos de contribuir al mayor bienestar de sus
integrantes.

Algunos de tales cuestionamientos son, por ejemplo, cémo hacer frente
al crecimiento demografico acelerado en relacion al crecimiento de la
produccion de alimentos; como hacer un mejor uso de los recursos para
elevar el nivel de vida de los habitantes; como explicar que en
determinados periodos los precios de los bienes suben en forma muy
acelerada; porqué algunas sociedades se enfrentan con afios de auge y
otras de depresion y bajo empleo; porqué los precios de algunos bienes
tienen una amplia fluctuacibn mientras otros permanecen constantes;
porqué algunos grupos sociales reciben un ingreso demasiado elevado
en relacion a otros grupos; porqué algunos paises cobran impuestos
excesivos a sus habitantes, etc.

Muchos de estos interrogantes pueden ser respondidos, con cierta
seguridad, por los que se dedican al estudio serio y sistematico de la
ciencia econdmica, pero los mismos resultaran estériles si se estudian
en completo aislamiento en relacion con otras areas importantes del
conocimiento humano, ya que son diversas y multiples las causas que
los afectan.

¢,Qué es Economia?

Son muchas las definiciones de economia que dieron ilustres estudiosos
de la ciencia. Todas ellas contribuyeron por su significado en relacién a
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la época en que se formularon y es importante conocerlas aun cuando
sufrieron modificaciones a través de los tiempos.

A continuacion se transcriben algunas de esas definiciones:

En el siglo XVII, Aristoteles la defini6 como "la ciencia del abastecimiento
que trata del arte de la adquisicion".

En el siglo XVIII, Jean Batiste Say le dio la siguiente definicion: "la
economia politica hace conocer la naturaleza de la riqueza; del
conocimiento de su naturaleza deduce los procesos de su formacion,
revela el sistema de su distribucion y examina los fendémenos
relacionados con su agotamiento, realizado a través del consumo".

En los siglos XIX y XX, se formularon un centenar de definiciones, entre
las que mencionamos las de:

- Alfred Marshall, aporta una nueva visién conceptual definiéndola
como: "La economia es el estudio de la humanidad en los
aspectos ordinarios de la vida, examina la parte de la accién
individual y social que se relaciona mas de cerca con el logro y
uso de las condiciones materiales del bienestar ".

- Paul A. Samuelson, la conceptualiza como: "La economia es la
ciencia que tiene por objeto la administracion de los recursos
escasos de que disponen las sociedades humanas; estudia la
forma como se comporta el hombre ante la dificil situacion del
mundo exterior ocasionada por la tensién existente entre las
necesidades ilimitadas y los medios escasos con que cuentan los
agentes de la actividad economica".

- Milton Friedman en 1976 la define como: "La ciencia que estudia
la forma en que una sociedad determinada soluciona su
problema econémico".

Hoy podemos observar, que aunque en cada definicion se pone énfasis
en aspectos diferentes, en términos generales se tiende a definir a la
economia como una ciencia que analiza la forma de favorecer el
mayor bienestar de sus integrantes, colaborando en la busqueda
de la organizacién apropiada para aprovechar de la forma més
eficiente posible los recursos escasos que dispone, a fin de
satisfacer la mayor cantidad de necesidades y de la manera mas
adecuada.
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Si bien es cierto que toda sociedad trata de hacer un uso racional de los
medios escasos que dispone para poder satisfacer sus necesidades,
algunas consiguen mejores resultados que otras.

A partir de estas concepciones, asumimos que el problema econémico
que debe enfrentar toda sociedad, esta intimamente relacionado con la
disponibilidad de escasos recursos destinados a satisfacer las
necesidades alternativas de sus integrantes y a cierta informacion
técnica sobre como utilizar dichos recursos para la produccién de
bienes y servicios.

La ciencia econémica no pretende ofrecer recetas para resolver los
problemas econémicos, pues, al ser una ciencia social, encontramos
elementos arbitrarios en el comportamiento de los individuos que, por su
propia naturaleza, no las admiten. Cabe, no obstante, la esperanza de
que los criterios proporcionados por la economia resulten de aplicacion
practica y sirvan de guia para el control de la actividad econémica.

En efecto, el estudio de los fenémenos econdmicos da lugar a la
teoria econémica, cuyas principales funciones seran las de explicar la
naturaleza de la actividad econémica y predecir con cierto grado de
seguridad lo que probablemente sucedera con las variables que afectan
el bienestar. Luego, y a partir de ello, podran tomarse distintas acciones
(politica econdmica) a efectos de revertir las consecuencias no
deseadas.

Los economistas distinguen entre:

Economia Positiva

Esta parte de la ciencia busca explicaciones objetivas del
funcionamiento de los fendmenos econdmicos. Se ocupa de "lo que es
o podria ser", es decir, se limita a describir y explicar los sucesos
acontecidos o predecir algunos de ellos, no procurando el juicio de los
hechos ni la evaluacibn de cada una de las consecuencias sociales,
politicas o econémicas. Por ejemplo, al asumir una actitud positiva,
describimos lo que ocurre con las cantidades demandadas de un
producto cuando su precio varia; a continuacion podemos teorizar esta
situacion observada, formulando los principios que rigen este
comportamiento. Por ellos podremos decir que ante un aumento de
precio, los consumidores reaccionan disminuyendo la cantidad
demandada o viceversa. Hasta aqui no hemos hecho ningan juicio ético
de como deben ser los hechos. Sélo decimos como son.
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Economia Normativa

Esta parte de la economia, en cambio, fija normas de conducta y formula
juicios correspondientes a los procedimientos practicos que vayan a ser
recomendados. Estos pueden dar lugar a controversias. Los juicios de
valor, los objetivos fijados, los instrumentos usados para alcanzarlos y
las normas aplicadas por la politica econémica pueden tener un
contenido polémico, toda vez que este enfoque se refiere a lo que
"debiera ser". Por ejemplo, el incremento del salario minimo puede ser
una medida tomada con caracter correctivo por juzgarse que el existente
no cubre las necesidades de quienes lo perciben. Por otra parte, se
espera con su modificacion que se produciran consecuencias favorables
como la reactivacion de la demanda de ciertos bienes y servicios. Aqui
vemos una clara actitud normativa en relacion a lo que "debiera ser",
segun la percepcion del gue lo propone.

Las proposiciones sobre lo que "debiera ser" responden a criterios
éticos, ideoldgicos o politicos sobre lo que se considera deseable o
indeseable. Asi, desde un punto de vista normativo, el economista
formula juicios de valor sobre el sistema basandose en sus propias
convicciones y no exclusivamente en el razonamiento cientifico.

En la realidad, los limites entre los componentes positivos y normativos
de la ciencia econ6mica no son claros. No debemos olvidar que
cualquier analisis implica una seleccion de las variables para la
descripcion y evaluacion de los hechos, y muchas veces los hechos son
susceptibles de mas de una interpretacion.

Obviamente, en el momento de establecer interpretaciones, es muy
dificil evitar que nuestras propias valoraciones no influyan en la
percepcion de cdmo funciona realmente el sistema econémico.

A partir de la descripcion de los sucesos economicos, de su
interpretacion y de los juicios de valor que se puedan dar a partir de ello,

se formulan las politicas econémicas, cuyo objeto es cambiar aquellos
acontecimientos que se consideran desfavorables.

Sistemas econdémicos

Analizamos anteriormente, que toda sociedad se enfrenta con un
problema economico, generado por la disponibilidad de recursos
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escasos destinados a satisfacer las necesidades alternativas de sus
integrantes.

Para poder solucionarlo, los individuos se agrupan y se organizan sobre
acuerdos institucionales diferentes.

En tal sentido, es posible encontrar distintos tipos de sistemas y
organizaciones economicas a través del devenir de la historia.

Joseph Lajugie, economista francés, define al sistema econdmico
como "el conjunto coherente de instituciones juridicas y sociales, en el
seno de las cuales son puestos en practicas, para asegurar la
realizacion del equilibrio econdmico, ciertos medios técnicos,
organizados en funcién de ciertos méviles dominantes".

Teniendo en cuenta esta definicién, podemos comprender la existencia
de sistemas econdémicos distintos, mencionando en forma muy
abreviada algunos de ellos.

- Sistema feudal, se caracteriz6 por la busqueda y obtencién de
la subsistencia, y en él, el sefior feudal tenia el poder de decidir
la forma de resolver el problema econémico.

- Sistema de castas, (en Francia durante los siglos XIV y XV), en
este sistema el mdvil dominante era la blsqueda de la
satisfaccion de las necesidades reducidas al &mbito urbano. Eran
los artesanos independientes, agrupados en gremios, los que
influyeron en las decisiones referentes a la forma de solucionar
los problemas econémicos.

En los ultimos tiempos se conocieron: el sistema capitalista, el sistema
corporativista y el sistema colectivista. Ninguno de ellos, existe en
forma pura como una cuestiébn de hecho. Los sistemas son en gran
medida "mixtos", y en ellos el predominio de los elementos que
caracterizan a uno u otro tipo de sistema varian notablemente.

- El sistema capitalista, conocido también como "economia de
mercado”, "sistema de libre empresa" o "sistema de soberania
del consumidor”, surge en el siglo XVIII en la mayoria de los
paises de Europa Occidental y en los Estados Unidos. Luego se
extendid a otros paises y hoy lo podemos encontrar en la
mayoria de ellos, aunque no en su concepcion Mmas pura.

El espiritu de este sistema es la obtencion del maximo beneficio,
gue estd limitado por la capacidad del empresario y el respeto a

17



Microeconomia

los derechos de los demds. Existe la propiedad privada de los
medios de produccion y el estado no participa directamente en la
actividad econdmica, su intervencion se limita a orientarla. Luego,
el interés individual constituye la fuerza motriz de este sistema.
Esta fuerza encontr6 en la competencia, los elementos
necesarios para su funcionamiento. Las decisiones de como
solucionar el problema econémico son orientadas por el libre
mecanismo del sistema de precios.

Sistema colectivista, surgié para contrarrestar y remediar las
desigualdades econdmicas y sociales provocadas por el
capitalismo. Se traté de lograr una igualdad, basada en la
propiedad publica de los medios de produccion y una estabilidad
econdmica acompafada por una satisfaccion integra de las
necesidades de la poblacién. El estado, por medio de los
procedimientos de la planificacion dirige la produccién y reparte
autoritariamente el producto total, de forma tal que se asegure un
equilibrio entre la produccion total y la demanda total, por una
parte, y un equilibrio entre el ahorro y la inversion por otra.

Sistema corporativista, si bien es cierto que encontramos a
este sistema en varias sociedades primitivas, a fines de la
primera guerra mundial, también se pudieron ver algunas
experiencias corporativistas como los fascistas en Italia, los nazis
en Alemania, Vichy en Francia, Salazar en Portugal, etc.

Surgié como un sistema intermedio entre el sistema capitalista y
el colectivista, para evitar la anarquia y el caos del sistema
capitalista, sin caer por otro lado en la tirania o en la
incompetencia del sistema colectivista planificado. Intento
organizar la sociedad a través de un conjunto de corporaciones
organizadas en medio de las cuales el estado ejercia un arbitraje
en beneficio del bien coman.

Son estas agrupaciones las que intervienen y tienen un papel
fundamental en la resolucion del problema econdémico.

Organizaciones econémicas

Cuando hablamos de organizacion econdmica, hacemos referencia a la
forma de coordinacién que fijan los individuos, para la promocién de uno
o mas fines comunes, tendientes a lograr la satisfaccion de sus
necesidades.
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Asi, podemos definir:

Organizaciones centralizadas

Estas organizaciones se caracterizan por tener una economia dirigida
desde el centro. Los individuos estan organizados sobre bases de
caracter centralizado. Las decisiones de como solucionar el problema
econdémico, estan en manos de una persona 0 de pocas y son
trasmitidos al resto para su ejecucion. Puede referirse a una familia, a un
feudo, a un monasterio o a una nacion.

En ellas, las acciones econ6micas estan sometidas al logro de un
conjunto de metas determinadas por el estado, quien determina los
objetivos y las acciones econémicas y el periodo de realizacién de las
mismas.

Organizaciones descentralizadas

En estas, los planes y acciones de las unidades independientes son
coordinadas por mediacién del mercado y el dinero, y se encuentran
ligadas por relaciones de cambio que ajustan las diferentes fuerzas.

Es decir, que las decisiones de como solucionar el problema econémico
estan en manos de los consumidores y productores. El estado ejerce
solamente una accién indirecta y global, y en algunos casos orienta y
hasta influye en las decisiones econdémicas a través de la politica
monetaria, financiera, social, etc.

Funciones de un sistema econémico

A riesgo de ser reiterativos, es necesario recalcar que,
independientemente de la forma institucional, politica y social que adopte
una sociedad, el objetivo de todo sistema econOmico es usar, en la
forma mas eficiente posible, los recursos escasos que dispone para
satisfacer los deseos o preferencias del grupo social, colaborando de
esta manera a mejorar la organizacién social e incrementar su eficiencia.

Esta tarea, compleja por cierto, implica, de una manera u otra, responder
a los siguientes interrogantes:
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Qué producir

Cémo producir

Para quién
producir

Ajustar el
consumo ala
produccién

Proveer el
mantenimiento
y progreso

Qué bienes y servicios se produciran y en qué
proporciones. Para ello, se deben fijar
prioridades, decidir cuales de las necesidades
de los consumidores son mas importantes y en
qué grado deben satisfacerse.

Como se va a organizar la producciéon. Para lo
que es necesario reunir en forma armoénica los
esfuerzos y recursos productivos mas variados
con el fin de obtener aguellos que se consideren

Es decir, cobmo se van a distribuir esos bienes y
servicios entre los miembros de la sociedad.

Ajustar el consumo a la produccion en los
periodos cortos, para lo que se deben fijar
mecanismos y normas de accién que permitan a
la organizacién reaccionar en forma oportuna y
con sentido de perspectiva frente a emergencias
que puedan afectar el volumen de Ila

Proveer para el mantenimiento de su capacidad
productiva, el crecimiento y el progreso, es decir
tratar de conservar el poder productivo de la
economia, tratar de incrementar en forma
continua la variedad y la calidad de los recursos
de la economia, acompafiando el avance de la
tecnologia y junto a una politica de distribucién
de los bienes, colaborar con el progreso y el
mavor bienestar de la sociedad.

Ahora bien, cada sociedad da respuestas diferentes a estos

cuestionamientos.

Circuito econémico simple

A los efectos de introducirnos en el estudio del comportamiento de una
sociedad cuando debe resolver su problema econémico, y para
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simplificar y facilitar su analisis, vamos a realizar a continuacion el
gréfico de un circuito econdmico simple de una economia de tipo
empresarial o de mercado.

Gréfico I.1. Circuito Econdmico Simple

Mercado de Bienes y Servicios
Px

Empresa Familia

Qrp
Mercado de Factores Productivos

FIU]O real ............. >
Flujo monetario  =———p

En el gréfico 1.1 podemos apreciar la presencia de las unidades
econdmicas: Familiay Empresa.

Ambas se relacionan en el mercado de bienes y servicios (alimentos,
vestido, vivienda, educacion, salud, etc.) y en el mercado de los
factores de la produccion (tierra, trabajo, capital, capacidad
empresarial y tecnologia).

Las familias, en su funcién de propietarios de los factores productivos,

pueden vender sus servicios a las empresas, a su vez, los ingresos que
perciben los utilizan para comprar bienes y servicios producidos por las
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empresas. Estas, por su parte, reciben ingresos por la venta de esos
bienes a los consumidores. A su vez, los ingresos por la venta que
perciben las empresas los utilizan en la adquisicion de los factores
productivos necesarios para el proceso productivo.

De esta manera quedan definidas claramente dos corrientes: una real,
en término de bienes, servicios Yy factores; y la otra de sentido contrario,
en dinero, llamada corriente monetaria.

Los bienes y servicios tienen una etiqueta con el precio establecido, que
actlia como una sefial tanto para consumidores como para productores.
La fijaciéon de prioridades se ve posibilitada, por el simple hecho de que
los consumidores, en la forma en que gastan sus ingresos, generan
informacién sobre la naturaleza e intensidad de sus deseos; los
empresarios por su parte, motivados para obtener ganancias, dedicaran
sus esfuerzos a la produccion de aquellos bienes y servicios cuyos
precios sean altos en relacion con los desembolsos necesarios para
producirlos.

Conociendo las prioridades de los consumidores, se podra asignar en
forma eficiente los servicios productivos que dispone una sociedad entre
las industrias que hacen bienes diferentes; entre las firmas que forman
cada industria y dentro de cada firma.

Asi, algunas industrias venderan mas y a mejores precios, por lo que
podran retribuir mejor a los factores productivos que contraten, lo que
ocasionara, que factores que estaban en otras industrias se sientan
motivados a ingresar en la que da mejores retribuciones.

La distribucién del producto, en este tipo de organizacién, se hace a
través de los ingresos monetarios, que dependen de la cantidad de
recursos productivos que una persona pone a disposicion del proceso
productivo y de la retribuciéon que recibe por ellos.

Todo esto nos muestra la importancia y el rol que desempeian los

precios en la solucion de los problemas que enfrenta una organizacion
econdémica.
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L-J Lectura

Para ampliar estos conceptos le sugerimos que lea:

- Leftwich, Richard, "Sistemas de precios y asignacion de
recursos", Ed. Iberoamericana, México; Cap. 1y 2

- Rossetti, José P., "Introduccibn a la Economia, enfoque

Latinoamericano", Harla, México, Cap. 2, pag. 22 a 27, Cap. 3,
pag. 37 a 52y Cap.12, pag 237 a 245.
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I.2. Metodologia de la Ciencia Econdémica

Informacién

Consideremos ahora la metodologia de estudio que utiliza la ciencia
econdmica cuando analiza determinadas actividades de una sociedad.

Un fenbmeno econémico genera informacion (conjunto de datos) que por
lo menos, a primera vista, no permiten acabadamente su comprension.
Para descubrir un orden en esa masa de hechos y arreglarlos de alguna
forma inteligible, se requiere seguir una metodologia de estudio; es
decir, una secuencia ordenada de pasos que permitan un tratamiento
l6gico y sistemético de los hechos.

Grafico 1.2. Metodologia de la Economia

Mundo real
© Abstraccion
Explica
Fenébmeno |, Teoria
Econdmico Econdmica
A
Observacion
No ,
Formula
v
Postulados Hipotesis Prueba
Si

Como se ve en el cuadro anterior, el andlisis comienza haciendo una
abstraccion del fenémeno del mundo real. Esto significa que, a fines de
su estudio, lo consideraremos aislado del contexto en el que esta
inmerso para lograr un grado de sencillez en el enfoque del problema.
De hecho que en este proceso, debe el analista cuidarse de conservar
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las caracteristicas esenciales del problema real objeto de estudio. Es
decir, que la simplificacion es necesaria, pero al mismo tiempo se
requiere que capte la esencia del problema econémico fundamental que
se debe resolver.

Es importante resaltar en este momento, que para continuar con un (til
estudio sistemético, es imprescindible el conocimiento y la aplicacién de
la teoria economica, que, en términos sencillos, no es otra cosa que un
conjunto de principios o relaciones causales entre hechos importantes o
entre variables relacionadas con la actividad econémica. Asimismo, la
teoria debe cimentarse en postulados o premisas que son
proposiciones o condiciones que se consideran dadas y que se aceptan
sin mayor investigacion. En sintesis, la construccion de la teoria se
efectuara en base a la especificacion y definicion de todo lo referente a
sus postulados.

A continuacién, se procederd a observar los hechos concernientes a la
actividad sobre la cual se desea teorizar. A medida que surjan de una
observacion repetida y continua, se verd que pueden descartarse
algunos hechos irrelevantes, pero que otros adquieren un valor
significativo. Paralelamente, se estableceran relaciones causales entre
ellos y se eliminaran hechos insignificantes mediante la aplicacion de las
reglas de la l6gica deductiva e inductiva, toda vez que ciertos efectos
provienen de ciertas causas, 0 viceversa, respectivamente. Finalmente,
la proposicién resultante tentativa de causa y efecto recibira el nombre
de hipétesis.

Formulada esta ultima, debera probarse para determinar en qué medida
es valida, es decir, hasta qué punto da buenos resultados, adquiriendo
en este momento especial relevancia el instrumental estadistico. Si en
este proceso la hipétesis no soporta el rigor de las pruebas repetidas,
serd rechazada, y dara lugar a la formulacion de una nueva, que también
debera probarse. En la practica, podran hallarse hipotesis que
demuestran ser ciertas en la mayoria de las circunstancias y
oportunidades, dando lugar a los principios o leyes econdmicas. Es
oportuno aclarar que no es apropiado considerar a un grupo de
principios como verdades absolutas, toda vez que el proceso de prueba
no termina nunca, ante la variedad de condiciones y circunstancias
susceptibles de modificacion, al tratarse de una ciencia social
intrinsecamente dependiente del factor humano.

En efecto, debemos tener siempre presente, que la teoria econdémica no

consta de una serie de principios valederos para siempre.
Continuamente evoluciona y crece.
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La teoria econOmica provee una estructura légica para organizar y
analizar los datos econdmicos. Sin teoria, los economistas se limitarian a
observar y describir los fenédmenos econémicos; con la teoria, pueden
tratar de entender el funcionamiento de la Economia.

La metodologia en Economia no es totalmente deductiva ni totalmente

inductiva. Es decir, que para llegar al pensamiento econdmico se hace
uso de ambos métodos.

I‘!!l Lectura

Para ampliar estos conceptos le sugerimos que lea:
- Mochon. Francisco y Beker Victor A.; "Economia: principios y

aplicaciones", McGrow Hill, Interamericana de Espafia S. A., 2da.
Edicion; Cap 1.
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I.3. Introduccién a la Microeconomia

Vimos que, con el auxilio de la ciencia econémica, se puede llegar a dar
una aproximacion de la forma en que una sociedad determinada da
respuesta al problema econémico que enfrenta.

Este estudio, puede ser analizado desde dos enfoques: el
microecondémico y el macroeconémico. Asi:

Microeconomia

Es la parte de la ciencia econémica que estudia el comportamiento
basico de los agentes econdmicos individuales (consumidores y
productores) y los mecanismos de formacion de los precios. Esta es la
razon por la que, en muchos libros, a la microeconomia se la identifica
como "Teoria de los Precios".

Luego, del andlisis del comportamiento de los consumidores,
propietarios de los factores productivos y empresarios, se puede, con
algun grado de precision, tener una idea de la forma que una sociedad
soluciona su problema econdmico.

Macroeconomia

La Macroeconomia, analiza en cambio, los comportamientos agregados
o globales y se ocupa de temas, como por ejemplo, la inflacién, el
desempleo, la determinacién del producto total, crecimiento, desarrollo,
comercio exterior, etc.

En este curso, haremos un estudio de la organizacién econémica desde
un enfoque microecondémico y centraremos nuestra mayor atencion en la
unidad productora: la empresa.

Las empresas se enfrentan constantemente con el problema de elegir
entre maneras alternativas de fabricar sus productos, de fijarle el precio
a sus productos, de determinar con qué factores productivos trabajar y
en qué cantidad, como organizar la produccion y la comercializacion de
los bienes y servicios, como solucionar la imposibilidad de no poder
competir con sus rivales y la posibilidad de efectuar cambios
importantes, qué monto de dinero debe pagar a sus empleados, cémo
determinar el tamafio de planta, coOmo reaccionar ante la imposicion de
un tributo, etc.
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Son estos interrogantes, algunos de los que vamos a estar en
condiciones de responder cuando finalicemos el estudio de la temética
propuesta en este curso.

Para ello analizaremos:
- Como se determinan los precios de los bienes y de los servicios y
de los factores de la produccion, en las distintas situaciones de

mercado;

- Co6mo una sociedad tiende a alcanzar el equilibrio y al maximo
bienestar.
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|.4.Teoria del Valor

Antes de adentrarnos en el analisis de la determinacion de los precios de
los bienes y servicios, es necesario que reflexionemos sobre el
significado de los precios. Estos no son otra cosa que la expresion
monetaria de sus valores.

El dinero interviene como denominador comun de valores, permitiendo
que todas las transacciones se realicen con base en los precios de los
bienes y servicios implicados.

Sin embargo, ¢qué es lo que determina el valor de un bien?, ¢de qué
dependen los valores atribuidos a los bienes y servicios negociados
normalmente?

Las respuestas a estas preguntas, aunque aparentemente simples,
causaron grandes controversias en las diferentes escuelas del
pensamiento econdmico a través del tiempo.

Asi, encontramos diferentes teorias que trataremos de resumir:
Teorias objetivas del valor

David Ricardo considerado uno de los exponentes mas destacado del
pensamiento clasico inglés, en 1817, consideraba que el valor de un
bien estaba en funcién del trabajo necesario para obtenerlo.

Asi conjuntamente con otros pensadores, como por ejemplo los
socialistas del siglo XIX (con su maximo exponente Carlos Marx),
pretendieron que el trabajo destinado a la produccion de un bien se
considerara como el principal elemento determinante de su valor.

Estas teorias condujeron al analisis del valor hacia el terreno de los
costos de produccion y de la oferta.

Teorias subjetivas del valor

Durante la sega mitad del siglo XIX, el aleman H. Gossen, el inglés
Jevons y en especial los austriacos Menger, Wieser, Bohm- Bawerk,
consideraron que los verdaderos determinantes del valor de los bienes
eran la escasez relativa y su utilidad, junto con las escalas de las
preferencias individuales.
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Asi, no solo se alejaron del planteamiento clasico del valor- trabajo sino
que también detuvieron las exageradas relaciones de algunos de los
principales marginalistas.

Marshall, consider6 la demanda (basada en la utilidad) y la oferta
(basada en los costos de produccion) como igualmente necesarios para
explicar el valor, y por consiguiente los precios del mercado.

En su libro Principles of Economics (1980) escribe: ".... De la misma
forma que no se puede afirmar si es la hoja inferior o superior de unas
tijeras la que corta un trozo de papel, tampoco se puede discutir si el
valor y los precios estan gobernados por la utilidad o por el costo de
produccion."”

Luego, podemos afirmar que el valor, y por lo tanto el precio de los
bienes o servicios, esta determinado por las condiciones de la oferta y
demanda. El mecanismo elemental de los precios, esta subordinado a la
interaccion de estas dos fuerzas; por lo que examinando las leyes de la
oferta y la demanda comprenderemos cOmo se mueven y forman
los precios en el mercado.

"—‘—‘-‘=|| Lectura

Para ampliar estos conceptos le sugerimos que lea:

- Lago, Armando V., y Licciardo Cayetano; "Teoria de los
Precios". Edit. Macchi, Cap. 3.

/ Actividad 1

1. Teniendo en cuenta la lectura previa, elabore su propia definicion de
Ciencia Econémica.

2. Haga un cuadro comparativo de la Economia Positiva y Normativa y
ubique en él a la Economia Descriptiva, Teoria EconOmica y
Economia Politica, marcando los rasgos fundamentales que las
diferencian.
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10.

Identifigue el tipo de sistema econdémico que tenemos en la
Argentina, indicando los rasgos que fundamentan su eleccién.

Teniendo en cuenta la metodologia que utiliza la ciencia econémica,
realice un mapa conceptual de los pasos a seguir para formular la
ley de la oferta, a partir del andlisis del comportamiento de un
productor. Analice.

Indiquen de qué forma se resuelve el problema econémico en los
siguientes ambitos:

- Enla Universidad
- Enuna comunidad de pueblos originarios
- Enla industria automotriz

Elijan un articulo econémico de un periédico o de alguna revista
especializada. Haga una lectura critica del mismo y con fundamentos
cientificos determine:

- El problema econémico planteado

- Si el mismo, puede ser analizado desde la microeconomia o de la
macroeconomia.

- Si el articulo hace referencia a aspectos positivos 0 normativos.

Seleccionen un tema del libro "EI malestar en las economias
modernas de mercado" de Hugo Ferullo; analicenlo y expliquenlo a
partir de los conocimientos adquiridos en esta unidad.

A partir de la lectura de "Los principios fundamentales del analisis
econdmico" de Juan C. De Pablo en el libro Escritos Seleccionados
1981-1988, identifiquen los conceptos de problema econdémico,
andlisis econdmico, politica, politica econdmica y economia.

A partir de un video presentado/seleccionado por la cétedra, indiquen
las debilidades y fortalezas del sistema de libre mercado.

A partir de la lectura de "Un cuento" de Pedro Belohlavek, que se
transcribe a continuacion, identifiquen el problema econémico, el
modo de organizacion econdmica, y las funciones econémicas que
en él se verifican, indicando los factores que son necesarios
considerar a la hora de dar respuesta a una situacion problematica.
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"Un cuento”

Hace muchos, muchos afos, habia un ciempiés en el bosque de la vida,
que tenia un gran problema. No habia sueldo que le alcanzara para
reponer los zapatos que se le gastaban. Su vida era un drama, no podia
ir al cine, ni al teatro, ni de vacaciones, ni darse ningln otro gusto que
costara dinero.

Rodo por todo el bosque, de piedra en piedra, de &rbol en arbol, de
amigo en amigo. Nada servia.

Finalmente alguien le dio la solucién.

- Ve a ver al buho, el Consultor del bosque. El es un sabio, le da
consejos a todos. Y todos lo respetan.

No habia otro camino, imposible seguir mas. Ya no salia al cine ni a
ninguna parte. Sélo le alcanzaba para sobrevivir.

Llegé el gran dia. Con mucha esperanza y alegria fue a ver al buho y le
contd su historia. El buho escuchd atentamente y con mucho respeto.
Finalmente después de mucho meditar ler dijo:

-Tengo la solucion para Ud.; pongase alas y vuele.

-iiiGracias!!!. Al fin tengo mi camino, dijo. Ahora puedo volver al cine y al
teatro que tanto me gustan.

Cuando acabo de salir pensé: ¢cémo lo hago?
Volvi6 a entrar y le pregunt6 al buho como hacerlo.
Con el mismo profesionalismo de antes él le contesto.

-La funcion del Consultor es dar ideas, implementarlas es
responsabilidad del cliente.

No salid, huyd. Por un mes no quiso hablar con nadie. Pero su problema
lo acosaba. No habia salida. Pens6 en suicidarse, pero no tuvo coraje.

Pero un dia, cuando estaba recostado en una piedra, se le acercé una
hormiga que quiso ayudarlo.

-¢ Qué te pasa?- le pregunt6 la hormiga- y el ciempiés tuvo necesidad de
contarselo. Entonces la hormiga le recomendd hablar con el aguila.

-De ninguna manera —dijo el ciempiés-. No quiero hablar con nadie.

-No tienes alternativa — respondioé la hormiga- Y quiero que sepas que a
mi me fue muy bien.

El ciempiés finalmente decidio ir. Tenia mucho miedo. El aguila tenia
una mirada penetrante que parecia agredirlo todo. Cuando le contd su
problema no lo dejo terminar.
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-Tengo la solucion para Ud.- le dijo el &guila.
“Esta pelicula ya la conozco™ pensoé el ciempiés.

- Pongase un zapatito si y uno no. De esta forma va a gastar la mitad. Y
cuando lo haya hecho por un mes vuelva.

- Sali6é rengueando. Toc, toc, no toc, no toc. Finalmente se canso. Tird
todos los zapatos al demonio. - jBasta! — dijo, y empezd a andar
descalzo.

Encontré su camino. Nunca mas us6 zapatos. Por eso hoy los ciempiés
andan sin zapatos.

Por supuesto, nunca mas volvié a visitar al aguila. ¢Para qué, si su
camino ya estaba hecho? Cada tanto se ven, se saludan con mucha
cordialidad.

El miedo entre el ciempiés y el aguila ya no existe mas.
PD: El 4guila y el buho son enemigos mortales den la naturaleza.
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Capitulo Il
Demanda de bienes y servicios

En el capitulo anterior vimos que una de las finalidades de la
microeconomia es poder comprender el funcionamiento del sistema de
precios, es decir, cOmo se determinan los precios de los bienes y
servicios y el de los factores de la produccion. Para ello, es
fundamental contar con las funciones de demanda y oferta en distintas
situaciones.

En este capitulo, vamos a analizar, determinar y reflexionar sobre la
demanda de bienes y servicios y como ella resulta ser una herramienta
indispensable para que el empresario pueda tomar decisiones
relacionadas a la cantidad, calidad y caracteristicas de los bienes o
servicios a producir y de los factores productivos a contratar.

Para ello, centraremos nuestro estudio en el comportamiento de un
individuo o grupo de individuos (consumidores), cuando decide la
compra de los bienes o servicios para satisfacer sus necesidades.

Luego, nos proponemos:

- Determinar las variables que influyen en la funcion de Demanda
de un bien o servicio.

- Analizar la importancia del manejo del concepto de elasticidad.
- Brindar un modelo te6rico del comportamiento del consumidor, a

partir del cual se deriva la curva de demanda y aplicarlo a casos
concretos.
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I1.1. Funcion de demanda

Concepto y variaciones de la demanda de bienes y servicios

Informacioén

Concepto de demanda

Para una mejor comprensibn de lo que queremos analizar,
consideramos conveniente ubicar esquematicamente la “Demanda del
consumidor”, en un circuito econémico simple, como el que presentamos
anteriormente y representado en el gréfico Il.1.

Gréfico 11.1. Ubicacion de la Demanda de Bienes y Servicios en el
Circuito Econdmico

Mercado de Bienes y Servicios Demanda de

Py bienes y
M servicios
Qx
v
Empresa Familia

Mercado de Factores
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Definimos ahora la funcién objeto de analisis de esta unidad:

Demanda de un bien a servicio: son las distintas cantidades, que un
consumidor o grupo de consumidores desean y estan en condiciones
de adquirir a los distintos precios alternativos, en un mercado y en un
periodo de tiempo determinado.

Es oportuno resaltar, que cuando tenemos que determinar qué bien o
servicio y en qué cantidad vamos a adquirirlos, para satisfacer una
determinada necesidad, no soélo tenemos en cuenta el precio.
Observamos también otras variables como: el ingreso que disponemos,
el precio de otros bienes, nuestros gustos y preferencias, las
expectativas futuras de las rentas y de los precios del mercado, las
politicas, etc.

Luego, podemos reflejar el comportamiento de los consumidores
mediante una funcién entre la cantidad demandada de un bien y las
variables que la condicionan o afectan, expresada como:

Qavt = f (Px, Py, IM, Exp., N°C ,etc.),

Siendo:
Qut: Cantidad demandada del bien x por unidad de tiempo.
Px.  Precio del bien.
Py:  Precio de otros bienes.
IM: Ingreso Monetario del consumidor.
Exp: Expectativas futuras.
N°C: Numero de consumidores

Y a efectos de analizar la relaciéon entre esas variables, consideremos
constantes a todas menos una, clausula Ceteris-paribus, lo que
posibilitara estudiar el comportamiento de la funcién ante variaciones de
la misma. Luego, la funcién se reduce a:

Qux/ t=1(Px)

Las relaciones entre estas variables pueden ser reflejadas también
mediante una tabla o un grafico.

Para una mejor comprension, veamos un ejemplo concreto.
Supongamos que la funcion de demanda de un individuo por el bien X
en un mes es igual a:

Quax/ mes =10000 — 300 Px + 2 IM + 100 Py

Siendo:
Qux / mes: cantidad demandada del bien X por mes
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Px: precio del bien X
IM: ingreso monetario
Py: precio de un bien relacionado.

Si conocemos ademas que el ingreso monetario del consumidor en
dicho periodo es de $1500 y el precio del bien Y es de $ 10, podremos
establecer la siguiente relacion funcional:

Qux/ mes =14.000 — 300Px

Esta relacion se la puede expresar también tabular y graficamente, como
se muestra a continuacion:

Gréfico 11.2. Tabla y gréfico de la Demanda del Bien X
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Pero, como al empresario le sirve conocer la demanda total o de
mercado, y no la demanda de cada uno de ellos, como la que
calculamos en el ejemplo anterior, para obtenerla, debemos sumar
horizontalmente las demandas individuales de todos los consumidores
del bien X.

Claro esta que en la practica, el empresario no le solicita a cada
consumidor los datos para formular su respectiva funcién de demanda,
sino, lo que hace es estimar la funcién de demanda de mercado, a partir
de observaciones en los comercios, de encuestas a un grupo de
consumidores, de andlisis e interpretacion de indicadores economicos,
sociales, etc.

Transcribimos a continuacion un ejemplo empirico: de acuerdo a
estimaciones realizadas por Julio R. Rotman: “Determinantes del
consumo de Nafta en la Argentina“!, a partir de datos trimestrales y para
un nivel dado de ingresos monetarios y del parque automotor, pudo
encontrar la siguiente ecuacion:

'En V. A. Beker (comp.), Microeconomia Aplicada. Editorial de Belgrano. 1996
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Qdn = 1684 - 829 Pn + 6,66 |

Siendo:
Qdn: Cantidad de nafta demandada en miles de metros cubicos.
Pn: Precio de la nafta
I:  Ingreso real.

La misma establece la relacién entre la cantidad demandada de nafta de
la Argentina en 1982, en funcion del precio de la nafta y del salario real
(como indicador del ingreso per- cépita), expresados en moneda de
1970.

Como podemos observar en ambos ejemplos, como en casi la totalidad
de las funciones de demandas, existe una relacion inversa entre el
precio y la cantidad demandada del bien, lo que llevé a los estudiosos de
la Ciencia Econdmica a formular una ley:

Ley de la demanda: cuando se produce un aumento en el precio de
un bien o servicio, el consumidor reacciona disminuyendo la cantidad
demandada del mismo y viceversa, manteniendo el resto de las
variables que inciden es esa demanda constantes.

De alli, podemos deducir que generalmente la pendiente de una curva
de demanda es una magnitud negativa, es decir, la demanda es una
funcion decreciente.

Como toda ley, esta también tiene sus excepciones, y en este caso son
los llamados bienes Giffen, en honor a Sir R. Giffen. Este economista
inglés del siglo XIX, realizé un estudio del comportamiento de un grupo
de familias irlandesas en 1845, época en la que el hambre azotaba la
isla de Irlanda. Observo, que a pesar de que el precio de las patatas
aumentaba, el consumo de ellas aumentaba también, a causa de que
como eran tan pobres, tenian que gastar tanto en ellas, que ya no les
guedaba dinero para poder comprar otros bienes y tuvieron que
aumentar aun mas su dependencia del tubérculo como medio de
subsistencia.

Cambios en la cantidad demandada
- Cambios en el Precio del Bien analizado
Como hemos sefalado en el apartado anterior, la construccion del

diagrama de una curva de demanda se realiza bajo el supuesto que
todas las variables permanecen constantes, excepto el precio del bien.
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Asi, cuando se producen modificaciones en el precio del bien,
permaneciendo constantes el resto de los factores que inciden en su
determinacion, se produce un cambio en la cantidad demandada; nos
movemos de un punto a otro, pero sobre la misma funcién de demanda.

Grafico 11.3. Cambios en la Cantidad Demandada
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Cambios en la demanda

Ahora, cuando cambian algunas de las otras variables, se producen
modificaciones en la demanda.

- Cambios en el Ingreso Monetario

Si aumenta el nivel de ingresos de los consumidores, generalmente
pueden consumir mas, cualquiera que sea el precio, por lo que se
produce un cambio en la demanda.

Asi, cuando se alteran los ingresos, normalmente se espera
movimientos en la demanda en la misma direccién. Sin embargo, hay
excepciones a esta regla. Pensemos por ejemplo en un individuo que
gracias a un curso de capacitacion y perfeccionamiento, obtiene un
ascenso en su trabajo que se traduce en un aumento muy significativo
de su remuneracion; lo normal seria que altere sus patrones de consumo
y, por ejemplo, adquiera una menor cantidad de boletos mensuales en
6mnibus y aumente los requerimientos de servicios de remises. Si esto
sucede, ese aumento de ingreso ocasionar4 una reduccion en la
cantidad demandada de boletos de 6mnibus a los distintos precios, por
lo que su curva de demanda se desplazara hacia la izquierda.
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Gréfico I1.4. Cambios en la Demanda
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El analisis de los cambios de la demanda, cuando se modifica el ingreso
monetario, no so6lo nos ilustra sobre los desplazamientos de la curva de
demanda, sino que permite clasificar los bienes en normales o inferiores.

- Bien normal: es aquel que, cuando aumenta el ingreso
del consumidor, la demanda aumenta.

- Bien inferior: es aquel que, cuando aumenta el
ingreso del consumidor, disminuye el consumo del bien
para ser reemplazado por unidades de otro de mejor
calidad.

- Cambios en el Precio de un Bien Relacionado

Pensemos, por ejemplo, que aumenta el precio de la tarifa de los
remises, y como consecuencia de ese aumento, la gente se vuelca a la
utilizacion de colectivos. Asi, el aumento del precio del servicio de
remises, ocasiona un cambio en la demanda de transporte en colectivo.

De nuevo, el sentido del cambio en un bien relacionado, nos permite
introducir una nueva clasificacion de los bienes:

- Bienes sustitutos: cuando al modificarse el precio de
un bien, la demanda del otro bien también cambia en
el mismo sentido.

- Bienes complementarios: cuando al modificarse el

precio de un bien, la demanda del otro bien cambia en
sentido contrario.
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Las preferencias, expectativas, etc. también experimentan
modificaciones que posiblemente ocasionen desplazamientos de la
demanda. Asi por ejemplo, las preferencias de los consumidores se
pueden alterar simplemente porque los gustos se modifican con el
transcurso del tiempo, o bien por campafias publicitarias dirigidas en tal
sentido. En ese caso, si los gustos se alteran de manera tal que
produzcan aumentos en el deseo de consumir una mayor cantidad de un
determinado producto, la curva de demanda se desplazara hacia la
derecha, indicando una mayor cantidad consumida a los distintos precios
del bien.

L—‘-“ Lectura

Le sugerimos que en este momento, complemente lo desarrollado en
este punto con la lectura de la siguiente bibliografia:

- R.H. Leftwich y R. D. Eckert.: “Sistema de Precios y Asignacion
de recursos”. 9° edicion.; McGraw- Hill México. Cap. N° 3 (pag.
37 - 45).

- C. E. Ferguson y J. P. Gould: “Teoria Microeconémica”. Ed.
Fondo de Cultura Econdmica. México. Cap. N° 4 (pag. 94 — 100).

- F. Mochon y V. A. Beker. “Economia: Principios y Aplicaciones”.
2° Edicién. McGraw- Hill. México. Cap. N°3 (pag. 39 - 50)

/ Actividad 2

1. Escriba su propia definicion de funcion de demanda:
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2. A partir de la funcién de demanda:
Quax/mes = 10000 — 300 Px+ 2 IM + 100 Py,
donde IM = $1500, y Py = $10
resuelva lo siguiente:

a. Grafique la demanda de X, considerando que el consumidor tuvo
un aumento en sus ingresos y ahora recibe $ 2600 por mes,
explique las razones del cambio ocurridas en la funcion de
demanda.

b. Grafique la demanda de X, considerando que el precio del bien Y
es de $ 20. Explique las razones del cambio ocurridas en la
funcion de demanda.

c. Indigue qué tipo de bien es X y que relacién guarda con el bien Y.

3. Determine cudl de los siguientes gréficos sirve para representar las
diferentes situaciones que se plantean.

Px /N P

Dx

R

1) )

X
Dx2
1
Qx Qx
Px Px
Dxs
Dx4
@ @
Situacion a): El gobierno anuncia que esta dispuesto a comprar todo

el trigo que produzcan los agricultores, pagando el precio de U$S 10
la tonelada de cereal.

Situacién b): El aumento de los ingresos monetarios de los
consumidores los induce a demandar mayor cantidad del bien x.
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6.

Situacion c): Los consumidores del bien x estan dispuestos a adquirir
una determinada cantidad a cada precio, aumentando la cantidad
ante la disminucion del precio.

Piense en el consumo de un determinado bien o servicio, a los
efectos de satisfacer una necesidad prioritaria. A partir de alli:

a. Indigue los pasos que debe seguir para determinar la cantidad
del bien que consume por semana.

b. ldentifigue los factores que tuvo en cuenta para tu andlisis e
indique como se veria afectado el consumo del mismo, si se
produjeran cambios en tres de esas variables.

Si las siguientes funciones representan una estimacion de la
demanda por afio de uniformes en la Argentina (a) y de Jujuy (j):

Qua=600-3 P, vy Quj=200-Py

Determine la demanda nacional, si se elimina el uso de uniformes en
la provincia de Jujuy.

A partir de la seleccién de un bien o servicio, busque en negocios del
centro, durante un mes: precios, condiciones de venta, formas
alternativas de exposicion de los mismos y elabore un informe que
contenga:

a. Las conclusiones de las investigaciones realizadas.

b. Los factores que debieran analizarse a los efectos de hacer una
estimacion de la demanda de dicho bien.

c. En caso que la informacion recogida fuera insuficiente, indique
mediante qué actividades podrian completarla.

Elija un articulo de un libro o una revista especializada que se refiera
a un bien o servicio en particular y luego de una lectura consciente y
de un andlisis critico del mismo, resuelva :

a. Defina la funcién de demanda de dicho bien o servicio.

b. Extraiga del articulo las variables que lo afectan e identifique

cuales de ellas producen cambios en la cantidad demandada, y
cuales cambios en la demanda.
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I1.2.Elasticidad de la demanda de un bien o servicio

Elasticidad-precio de la demanda

Informacion

Para que el empresario pueda tomar decisiones, con respecto, por
ejemplo a la politica de precios, o0 a la cantidad de bienes a producir, o a
la realizacion de una campafa publicitaria, etc., no es suficiente que
conozca los factores que influyen en la determinacién de la funcion de
demanda; también necesitarAd conocer el grado de reaccién de los
consumidores ante cambios en el precio, en el ingreso, en el precio de
otros bienes, en el crecimiento de la actividad econémica de la
provincia, de la region, del pais, etc.

Ese grado de reaccibn puede calcularse con una herramienta
matematica denominada elasticidad, que se aplica individualmente para
cada cambio mencionado.

Asi por ejemplo, la elasticidad-precio de la demanda, concepto
definido por Marshall, nos ayudara a establecer el grado de respuesta de
los consumidores ante pequefios cambios en el precio de un bien o
servicio.

Segun su autor, su definicion es la siguiente:

La elasticidad-precio de la demanda es igual a la razén entre el
cambio porcentual en la cantidad demandada y el cambio porcentual
en el precio del bien o servicio, manteniéndose constante todas las
otras variables que influyen en la determinacién de la misma.

De esta forma, podemos escribir el coeficiente de elasticidad-precio de la
demanda como:

_ Variacién porcentual enla cantidad de X _ AQ, B
Variacion porcentual end preciode X AP, Q,

X, PX

Del andlisis de la formula surge que Expx €s una magnitud negativa e
independiente de las unidades de medida en las que se exprese el
precio y la cantidad.

44



Microeconomia

Para comprobarlo, basta observar que: AQ)/APx serd siempre negativo
por la ley de la demanda, que al multiplicarlo por una magnitud positiva
como el cociente entre el precio y la cantidad demandada, dara como
resultado un valor negativo.

A los efectos de simplificar el andlisis del coeficiente de elasticidad-
precio de la demanda, los economistas han convenido obviar el signo
negativo, por lo que en general se considera su valor absoluto.

Asi, cuando dicho coeficiente es una magnitud en valores absolutos,
mayor que la unidad, se dice que la demanda es elastica; cuando es
menor que la unidad inelastica, y cuando el coeficiente es igual a la
unidad, elasticidad unitaria. En los casos extremos, cuando dicho
coeficiente es igual a cero se dice que la demanda es perfectamente
ineléastica y cuando tiende al infinito, perfectamente eléstica.

Para clarificar este concepto, tomemos como ejemplo el coeficiente de
elasticidad—precio de la demanda de carne vacuna en la Argentina que
oscila entre 0,30 y 0,48, segln estimaciones realizadas por Luis N.
Lanteni?. A partir de este dato, surge que ante el aumento de un 10% en
el precio de la carne, los argentinos respondemos modificando el
consumo so6lo en un 3%. Es decir, que el cambio porcentual en la
cantidad demandada de carne es menor que el cambio porcentual en su
precio. Luego la demanda de carne en Argentina es inelastica.

Ahora bien, debemos destacar ademas que existen diversos factores
que afectan la elasticidad—precio de la demanda, entre los que
podemos sefialar los siguientes:

- Naturaleza de las necesidades que satisface el bien. Si se
trata de un bien de primera necesidad, es de esperar que los
valores de la elasticidad—precio sean bajos, pues dificiimente se
puede dejar de consumir, por lo que las variaciones en la
cantidad demandada ante cambios en el precio seran pequefias.
Por el contrario, los bienes de lujo suelen presentar una demanda
méas elastica, pues los compradores pueden abstenerse de
adquirirlos cuando sus precios suben.

- Disponibilidad de bienes sustitutos. Los bienes que tienen
buenos sustitutos tienden a tener una demanda mas elastica
gque aquellos que no los tienen, pues ante un aumento del precio,

2Luis N. LanteniZ en “Estimaciones de demandas domésticas de productos
agropecuarios” en V. A. Beker (comp). Microeconomia. Edit. De Belgrano. (1996)
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los demandantes pueden reemplazar el bien por alguno de sus
sustitutos.

- Proporcion del ingreso gastado en el bien. Los bienes que
representan un gasto importante en el presupuesto del
consumidor, tienen una demanda mas elastica que aquellos de
poca importancia en el presupuesto.

- Periodo de tiempo considerado. En general, cuanto mayor es
el periodo de tiempo en el que se analiza o estudia la demanda
de un bien, mayor es la elasticidad-precio de la demanda. Esto
se debe a que el consumidor requiere de cierto tiempo para
adaptarse a los cambios en los precios.

Métodos para calcular el coeficiente de elasticidad-precio de la
demanda

Se conocen distintos métodos para calcular el coeficiente de elasticidad-
precio de la demanda, ellos son:

>  Métodos analiticos
>  Métodos gréficos

Métodos analiticos
- Elasticidad-precio de la demanda en un punto

Para una mejor comprension, consideremos el ejemplo de la estimacion
de la demanda de nafta de la Argentina, presentada en el apartado
anterior.

A partir de ella, y conociendo que el precio real de la nafta es $ 0,93,
podemos calcular el coeficiente de elasticidad-precio de la demanda en
un punto, empleando las definiciones contenidas en el texto pero
teniendo en cuenta que el cambio en el precio tiende a ser igual a cero,
de la siguiente manera:

= dQ, B, _829.093_ ) e
dP, 'Q, -1713

- Elasticidad-precio de la demanda en un arco

La definicion de elasticidad-precio de la demanda que hemos definido
anteriormente, so6lo es correcta para variaciones en el precio que tienden
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a ser igual a cero. Pero cuando estamos en presencia de una curva de
demanda y necesitamos calcular el coeficiente de elasticidad-precio,
vamos a tener que considerar el calculo de la misma pero entre dos
puntos.

Retomemos la tabla de la demanda del gréafico 1.2 y calculemos la
elasticidad-precio de la misma. Para el calculo del coeficiente de
elasticidad se considerd la variaciéon de la cantidad demandada ante
variaciones en el precio, Ceteris-paribus, en distintos intervalos.

Si nos movemos del punto A (Px = 40; Qx = 2000) al B (Px = 30; Qx =
5000), la elasticidad-precio sera igual a:

3000 40

XPX =7 1A "dhnn

-10 '2000
Si en cambio, nos movemos de B a A, la elasticidad-precio sera:

_3000 30 _ g
XPx =10 "5000
Estos céalculos muestran que los resultados de la medicién elasticidad-
precio entre dos puntos de una curva de demanda dependen del punto
de partida que utilicemos. A efectos de considerar un Unico valor, se
adopta el criterio de calcular las medias aritméticas de los precios y de
las cantidades demandas, resultando la siguiente formula:

£ _0dQy (Pxi+Pxp) 3000 30+40 _
XPX =P, (Qx; + Qx,) —10 2000 + 5000

Métodos gréficos

En muchos casos, es conveniente conocer la elasticidad de una
demanda, simplemente observando su gréfica. Para ello, mediante el
uso de un procedimiento geométrico sencillo, podemos también calcular
el valor del coeficiente de elasticidad-precio.

Por ejemplo, en una representacion gréfica de demanda similar a la del
apartado anterior, veamos cémo mediante este método, podemos
obtener el valor de dicho coeficiente de elasticidad, comparando
segmentos:
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Grafico 11.5. Elasticidad-precio de la Demanda: Método grafico
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La formula de elasticidad, puede ser expresada usando los segmentos
correspondientes al precio y la cantidad, como sigue:

_AQy Py _ XaXp OPA _ XaXp
AP, ‘Qq  OP, Oxp Oxp

xPx

La razon entre AQx /APx es igual a la razon x ,x,,/ oP, , por tratarse de

elementos homodlogos en triangulos semejantes. Por otra parte el
segmento x,A es igual a op,, con lo cual la elasticidad puede

obtenerse comparando segmentos.

Basado en las mismas propiedades de los triangulos semejantes,
podemos establecer otro modo alternativo equivalente, comparando
segmentos sobre la funcién:

O comparando los segmentos sobre el eje de las ordenadas:

_ PO
PaPa

Expx

De acuerdo a lo analizado, una demanda recta, tiene distinta elasticidad
en todos sus puntos y ademas, se comprueba que a precios altos la
elasticidad es alta, y a precios bajos, baja.

Si tuviéramos que calcular el coeficiente de elasticidad-precio de una
demanda no lineal, se debe primero trazar una recta tangente a dicha
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funcion de demanda, y proceder de la misma manera que si fuera una
demanda recta.

Relaciones entre la elasticidad-precio y el ingreso total

Si bien es cierto que hemos avanzado bastante en el conocimiento de la
determinacion de la demanda de un bien o servicio y el grado de
reacciéon de los consumidores ante cambios en las variables que la
determinan, necesitamos precisar aun mas los motivos por los que son
necesarios todos estos conceptos para un empresario.

Tratemos de analizar, por ejemplo, la respuesta que le dariamos a un
empresario que considera necesario obtener mayores ingresos por la
venta de un determinado articulo. A primera vista, la sugerencia podria
ser que baje el precio, ya que ello provocara un aumento en la compra
por parte de los consumidores y traera aparejado un aumento en los
ingresos del empresario. ¢ Es correcta esta sugerencia?

Para poder dar una buena respuesta, analicemos qué sucede ante estas
situaciones:

En la grafica I1.5 vemos que Qa.Pa es el gasto total de los consumidores
representado por el area del rectangulo OPAAQxe igual al ingreso del
empresario (ITa) cuando el precio es Pa. Ante una disminucion en el
precio, se observa que el ingreso del empresario aumenta (mayor area,
rectangulo OPgBQg)

En el grafico 1.6 (1) se observa que si disminuye el precio del bien X de
PA a Pg, el ingreso total no se modifica (igual area). En cambio, en el
grafico 1.6 (2), ante la misma situacion, el ingreso es mayor (area
menor); y en el gréfico 1.6 (3), el ingreso es menor.

Gréfico 11.6. Ingreso Total para diferentes Demandas

P @ P ) P 3)
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Concluimos entonces, que si el precio varia, también cambiara el ingreso
total, pero no puede pronosticarse si este aumentara, disminuira o
permanecera constante, debido a que los factores involucrados (precio y
cantidad) actian en sentido contrario y dependera de la magnitud de su
cambio.

Asi, mientras una baja en el precio contribuird por si sola a una
disminucion en el ingreso total, esta merma podra estar compensada por
un incremento en la cantidad vendida en la misma, mayor o menor
proporcion.

El conocimiento de la elasticidad-precio de la demanda puede ayudarnos
a saber en qué direccion se operara el cambio, y con alguna
aproximacion, la magnitud del mismo.

Para ello, resulta conveniente introducir el concepto de ingreso
marginal (IMg), que definimos como el cambio en el ingreso total del
empresario debido a un aumento o disminuciéon en una unidad en la
cantidad vendida.

Luego, una merma en el precio, trae como consecuencia un aumento en
la cantidad vendida, de tal modo que el ingreso total en el punto B del
gréfico 1.5 puede expresarse como:

ITs = Ps.Qb = (Pa- A P).(Qa*+AQ)
Efectuando el producto obtenemos:
ITe= Pa.Qa+ Pa.AQ - Qa.AP - AQ.AP
Cuando el cambio en el precio es muy pequefio, también lo es el cambio
en la cantidad, y el producto AP.AQes alun mas pequefio, por lo que lo

despreciaremos en nuestro calculo.

Si al ingreso total en la nueva situacion, le restamos el ingreso total en la
primera, obtenemos el incremento en el ingreso total:

AIT=1Tg -1Ta
Reemplazando ITg tenemos

AlT= PA.QA+ PA.AQ - QA.AP - PA.QA= Pa .AQ - QA.AP
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Y dividiendo miembro a miembro por AQ se obtiene:

AIT AP
L —Pa Qa2
AQ AQ

El primer miembro de la igualdad es el IMg, como se lo definid
anteriormente.

Si se saca factor comun Pa, en el segundo miembro se obtiene:

AP 1
IMg :PA.[l—Q—A —j:PA.[l—ﬁ], donde |Exx|es el valor absoluto de la
XPx

Pa AQ

elasticidad-precio.

Del analisis de la misma, surge que:
Si | Exex| >1, ellMg > O; entoncessiPyx | , IT 1.
Si | Expx| <1, elIMg < 0, entoncessiPx| , IT|.
Si | Exex| =1, ellMg = 0, entoncessiPyx| , IT &

Luego, la respuesta que debemos dar al empresario para que aumente
sus ingresos, va a depender de la elasticidad-precio de la demanda del
bien.

Gréfico 11.7. Elasticidad-precio, IT e IMg de una Demanda Recta
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En el gréfico 1.7 que corresponde a demanda recta con pendiente
negativa, que tiene los tres tipos de elasticidad, podemos sintetizar las
distintas situaciones que pueden presentarse.

Elasticidad-ingreso de la demanda

Cuando analizamos la funcion de demanda, sefialamos que el ingreso
de los consumidores es un factor muy importante que influye en la
misma, y que, cuando varia, la demanda también se modifica. Pero,
también podemos observar que cuando aumenta el ingreso monetario,
algunos bienes requieren una proporcion mayor del presupuesto de los
consumidores y otros, una menor.

Luego, podemos dar una definicién sencilla como la siguiente:

El coeficiente de elasticidad-ingreso de la demanda mide la
respuesta de la demanda ante cambios en el ingreso del consumidor,
manteniendo el resto de las variables que inciden en la demanda,
constantes.

Y se representa tal coeficiente por medio de la siguiente férmula:

_ A%demanda de X AQy IM
L A%Ingreso T AIM Q.

Recordemos que los bienes se pueden clasificar en normales o
inferiores dependiendo de la respuesta de la demanda ante cambios en
el ingreso del consumidor. Luego, concluimos que la demanda de un
bien normal aumenta cuando aumenta el ingreso, y la demanda de un
bien inferior disminuye cuando aumenta el ingreso.

Basandonos en la definicion de elasticidad-ingreso, se puede inferir que
cuando el bien es normal, el coeficiente de elasticidad-ingreso es
positivo; y cuando el bien es inferior, dicho coeficiente es negativo.

Elasticidad-cruzada de la demanda

Como pudimos observar, la demanda de un bien, no solo es sensible
ante cambios en el precio del bien, o ante cambios en el ingreso, sino
también ante modificaciones en los precios de los bienes relacionados.

Hasta ahora, analizamos la respuesta de la demanda ante cambios en el
precio del bien considerado y ante cambios en el ingreso del
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consumidor. Nos resta analizar el grado de repuesta de la demanda ante
cambios de esa otra variable.

Siguiendo con el andlisis de la funciébn de demanda a la que hicimos
referencia en el apartado anterior, si, por ejemplo, se modifica el precio
del bien Y, podemos medir el grado de respuesta de la demanda
utilizando el concepto de elasticidad-cruzada de la demanda definida de
la siguiente manera:

Luego, la férmula quedaria definida por:

g _ Varacion%demanda de X _ AQx Py
™ " Variacion%precio de Y AP, 'Q,

El coeficiente de elasticidad-cruzada mide la respuesta de la
demanda de un bien, ante cambios en el precio de otros bienes,
manteniendo el resto de las variables constantes.

A partir del andlisis de dicha férmula, inferimos que, cuando el
coeficiente de elasticidad-cruzada entre dos bienes es positiva, ambos
bienes son sustitutos entre si; en cambio, cuando los bienes se utilizan
en forma complementaria, dicho coeficiente resultard una magnitud
negativa.

Otras Elasticidades

La demanda de un bien, también reacciona ante un cambio en el
Producto Bruto, la implementacion de campafas publicitarias, el
crecimiento vegetativo de la poblacion, etc. Asi podriamos analizar el
grado de respuesta de la demanda utilizando el coeficiente de
elasticidad-Producto Bruto, o el coeficiente de elasticidad-
crecimiento vegetativo, de la siguiente manera:

Variacion%Demanda de X  AQ, PBG
Variaciéon% PBG APBG  Q,

Expec =

Variacion%Demanda de x _AQy CV
Variacion% crecimiento vegetativo ~ ACV ~Q,

Excv =
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I‘!!l Lectura

Antes de realizar las actividades correspondientes, le sugerimos que
haga una lectura de la siguiente bibliografia:

- R.H. Leftwich y R. D. Eckert.: “Sistema de Precios y Asignacion
de recursos”. 9° edicion.; McGraw- Hill México. Cap. N° 3 (pag.
60 — 77).

- C. E. Ferguson y J. Pgould: “Teoria Microeconémica”. Ed.
Fondo de Cultura Econdmica. México. Cap. N°4. (pag. 94 — 122)

- F. Mochon y V. A. Beker: “Economia: Principios vy
Aplicaciones”. 2° Edicion . McGraw- Hill. México. Cap. N°5 ( pag.
79- 97)

/ Actividad N° 3

1. El siguiente cuadro muestra la elasticidad—precio de algunos
productos agropecuarios en la Argentina. Analice la informacion vy
explique el significado de cada uno de estos coeficientes, haciendo
una comparacion entre ellos.

Producto Elasticidad —precio
Trigo 0,03

Papa 0,16

Leche 0,23/0,35
Carne vacuna 0,30/0,48
Carne de ave 0,75

Carne porcina 0,81/0,84

2. Si la demanda de carne ovina esta representada por la siguiente
funcion:

Qc=50-Pc
a. Grafique la funcién de demanda de carne ovina.
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b. Si ante un aumento en el ingreso del consumidor, este esta
dispuesto a pagar por cada unidad un 100% mas, grafica la
nueva demanda y compara las elasticidades-precio de ambas
funciones para un precio determinado.

c. Indica cudl de ellas es mas elastica. (Justifique su respuesta).
Una determinada empresa conoce los valores de la Elasticidad-

precio=-0,2; Elasticidad-ingreso=0,4 del bien que produce y cuenta
ademas con la siguiente informacion:

2002|2003
Qx 942 | 756
Px 39 | ...
IM 650 | 490

d. En base a dichos datos, determine el precio del bien para el afio
2003

e. Realice un grafico en el que se vean los resultados obtenidos.

Una firma realiza un estudio de correlacion para analizar los factores
determinantes de la demanda de productos metallrgicos. La
planificacion de la venta para este periodo es de 100 unidades a un
precio promedio de cada una de ellas de $100. Las funciones,
variables y coeficientes estimados, y que se supone permaneceran
constantes en el préximo periodo, son las siguientes:

- El coeficiente de elasticidad-precio de la demanda igual a —1.
- El coeficiente de elasticidad-Producto Bruto igual a 2.

- El incremento de la demanda por crecimiento vegetativo del 3%
anual.

- El incremento del Producto Bruto para el préximo periodo es de
un 5%.

En base a esta informacién, el directorio decide incrementar los
precios en un 10% para el proximo afio.

Determine cual serd el porcentaje de variacion de la demanda para

el proximo afo y cual el ingreso total que percibird el empresario por
la venta de su producto.
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5. A partir de la eleccion del bien que hizo en el ejercicio 4 de la
actividad 1.2, determine:

a.

b.

El tipo de elasticidad-precio de la demanda del bien considerado.

Los factores que influyen en la determinacion de ese tipo de
elasticidad.

La elasticidad-ingreso y la elasticidad cruzada con respecto al
precio de un bien que consumas en forma complementaria con el
elegido.

6. A partir de la lectura de un articulo de una revista especializada o de
un periddico, responda las siguientes consignas:

a.

Identifique el mercado al que se hace referencia en el
mencionado articulo e indique las variables que afectan la
demanda del bien, indicando cuales producen cambios en la
demanda y cuales cambios en la cantidad demandada.

Defina todos los coeficientes de elasticidad e indique qué politica

debieran adoptar los productores si pretendieran elevar sus
ingresos.
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I1.3. Derivacion de la funcién de demanda

Enfoques teoricos

Informacién

Definida la funciobn de demanda de un bien o servicio, analizaremos
como el consumidor la determina. Es decir, estudiaremos cémo los
individuos eligen los bienes y servicios a consumir y en qué cantidades,
a efectos de satisfacer sus necesidades.

Para ello, consideraremos los aspectos que influyen y condicionan las
decisiones del consumidor, los factores que provocan cambios en ellas y
la forma de derivar la funciéon de demanda de los bienes o servicios.

Observamos que la gente tiene preferencias por ciertos bienes, y sus
compras son el resultado de la satisfaccién o utilidad que cada uno de
ellos brinda.

El supuesto de racionalidad del consumidor implica decir que éste
posee toda la informacién respecto de los bienes que estan a su alcance
y elige aquellos que le procuran la mayor satisfaccion, o sea, maximiza
su utilidad.

Debemos destacar que la teoria econdmica nos brinda dos enfoques
diferentes para su andlisis, a saber:

|:> Enfoque cardinal de la utilidad

Fue la primera teoria elaborada para explicar el problema de la eleccion.
Considera la utilidad derivada del consumo de un bien o servicio como
una magnitud mensurable, es decir, cardinal.

Utilidad Total: es la satisfaccion que un individuo obtiene al consumir
una determinada cantidad de un bien o servicio.

El concepto de utilidad es puramente subjetivo. El grado de satisfaccion
alcanzado por el consumo de un bien es diferente para cada individuo, y
también los es, en las distintas etapas de su vida. ¢Cémo se mide,
entonces, el grado de utilidad provocado por el consumo de un
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determinado bien o servicio? Para poder dar una explicacion valida del
comportamiento del consumidor vamos a suponer que podemos asignar
valores a los distintos niveles de utilidad que obtiene un individuo. Bajo
este enfoque, la utilidad es pasible de ser medida.

En muchas oportunidades necesitaremos conocer, ademas, el valor de
la utilidad en términos unitarios. Asi podemos definir.

Utilidad Media: es la satisfaccion, que en promedio, brindan cada
una de las unidades que se consumen de un bien o servicio.

Utilidad Marginal: es la satisfaccibn que brinda la Ultima unidad
consumida de un bien o servicio. Es el incremento en la utilidad total
producido por consumir una unidad adicional de un bien o servicio.

Utilidad Marginal Ponderada: es la satisfaccion que le reporta al
individuo el dltimo peso gastado en un determinado bien o servicio.

Es importante resaltar que, para el enfoque clasico, la utilidad marginal
es siempre decreciente.

Por cierto, son supuestos demasiados fuertes. Sin embargo se genero
una primera explicacion de como una familia debe elegir qué bienes
consumir con un ingreso monetario dado (restriccion presupuestaria), lo
que permite derivar la funcién de demanda de uno de los bienes.

Para una mejor comprension de lo expuesto, a continuacion damos un
cuadro que contiene los niveles de utilidad que obtiene una persona al
consumir distintas unidades de alimento y vestidos por mes.

Tabla Il.1. Utilidad Total, Marginal, y Marginal Ponderada

Alimentos Vestidos
Qa uT UMgA | UmgA/Pa | Qv UT | UMgV | UMgV/Pv

0 0 0 0

1 23 23 23 1 18 18 9
2 44 21 21 2 38 20 10
3 58 14 14 3 56 18 9
4 74 6 6 4 70 14 7
5 75 1 1 5 82 12 6
6 75 0 0 6 92 10 5
7 74 -1 -1 7 100 8 4
8 67 -7 -7 8 107 7 3,5
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9 52 -15 -15 9 113 6 3
10 27 -25 -25 10 | 118 5 2,5

El enfoque supone que el consumidor conoce, para todos los bienes
que consume, una funcion de Utilidad Total con su correspondiente
Utilidad Marginal. Existirdn tantas funciones de UT como bienes
consumidos.

En el caso particular del cuadro dado, debera decidir como asigna su
ingreso para consumir dos bienes: alimentos (A) y vestidos (V).

Para el consumidor, la restriccién presupuestaria que enfrenta (ingreso
monetario y precio de los bienes) y las preferencias por los distintos
bienes, estan establecidas. Entonces ¢como maximiza su utilidad?

A partir de los datos consignados en el cuadro, respondamos a las
siguientes preguntas:

- ¢Cudl es la Utilidad Total si se destina todo el ingreso al
consumo de vestidos, asumiendo que dispone de un IM de$ 14,y
Si PA=$1yPV=$2?

- ¢Como es la UMgA respecto de la UMgV para 7 unidades de los
mismos?

- Si prescinde de una unidad de V, pasando de 7 unidades a 6
unidades, ¢,cudl es su UMg? ¢ En cuanto disminuye su UT?

En esta nueva situacion, puede compra 2 unidades de A siendo la UMg
de la dltima dosis igual a 21 atiles. ElI consumidor racional percibe que
esta posible distribucién de su ingreso mejora su satisfaccion (UT = UTa
+ UTy) 136 utiles contra los 100 de la situacion inicial cuando destinaba
todo su ingreso a la compra de 7 unidades de vestidos. Se observa,
ademas, que la UMg de la dltima dosis de alimentos (21 utiles) es
mayor que los 10 Utiles reportados por el consumo de las 6 unidades de
vestidos.

Si tomamos en cuenta que el precio de los vestidos es el doble del de
los alimentos, y dividimos las UMg de cada uno de los bienes
considerados en ese punto de intercambio por esos precios, llegamos a
que UMg/Pa = 12/2 = 6 es igual a UMgv/Pv = 6/1 = 6, de donde se
desprende la regla que permite maximizar la utilidad total y es que la
utilidades marginales ponderadas por sus precios sean iguales.

Ademas en esta situacion se gasta todo el ingreso monetario.
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QA.PA+Qv.PV=|M
4.1 +5.2=14
4 + 10 =14

Esta cantidad de alimentos, 4 unidades, dispuestas a ser compradas al
precio de $ 1 por unidad puede ser interpretada como un punto de la
curva de demanda de alimentos. Si analizamos qué sucede cuando el
precio de los alimentos aumenta a $ 2, permaneciendo constantes el IM
y el Py, estara comprando 3 unidades de alimentos y 4 de vestidos. Asi
obtendremos un segundo punto de la demanda de alimentos dado por
Pa=%$2,Qa=3.

Nuestro ejemplo se limitdé a la eleccién por parte del consumidor entre
dos bienes, alimentos y vestidos. Descubierto el principio, se podra
generalizar para n bienes?®.

Por otro lado, si analizamos detenidamente el comportamiento de un
consumidor cualquiera, observamos que, si bien las primeras unidades
consumidas de un determinado bien podrian generarle iguales o
crecientes niveles de satisfaccion, inexorablemente, a partir de un cierto
momento la satisfaccién adicional por unidad consumida va a disminuir.
Esta particularidad, que es una constante entre todos los consumidores,
da origen a:

Ley de la Utilidad Marginal decreciente, que establece que, a
medida que aumenta la cantidad consumida de un bien,
indefectiblemente, a partir de un determinado momento, la utilidad
marginal de ese bien tendera a disminuir.

|:> Enfoque de las curvas de indiferencia (ordinal)

Teniendo en cuenta la imposibilidad de determinar con exactitud el grado
de satisfaccion que obtiene un individuo al consumir un determinado
bien, y considerando que la utilidad marginal no necesariamente es
decreciente desde la primera dosis del consumo del bien, este enfoque
basa su andlisis en la posibilidad de marcar sélo un orden de prioridad
en el grado de satisfaccion provocado por el consumo de un bien o
servicio, y deja librado el valor de la utilidad marginal a la naturaleza del
bien y preferencias de los consumidores. Asi, un individuo podria
determinar un orden de prioridad para tomar sus vacaciones entre

3 Apuntes de la catedra “Introduccién a la Economia II”. Facultad de Ciencias Econdémicas.
Universidad Nacional de Cérdoba.
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Cancun, Rio de Janeiro y las Sierras de Cérdoba, conforme al mayor o
menor grado de satisfaccién que le produce la estadia en cada uno de
esos lugares.

So6lo analizaremos el comportamiento del consumidor a partir del
Enfoque de las Curvas de Indiferencia, por ser un modelo teorico
menos restrictivo que el primero.

Asimismo, asumimos, como supuesto, que el consumidor cuando decide
la compra de los bienes y servicios, lo hace racionalmente y tratando de
alcanzar el maximo nivel de utilidad.

Ahora bien, para poder satisfacer sus necesidades, el individuo necesita
consumir mas de un bien. Luego, la utilidad que obtiene un individuo por
el consumo de los diferentes bienes o servicios, podria resumirse en una
funcion como la siguiente:

ut=1(X, Y, Z,.....), donde X, Y, Z,...son las cantidades de
los bienes y servicios que consume.

La forma de la funcion dependerd de los gustos y preferencias del
individuo. Asi, cada individuo tendr& su propia funcién de utilidad. Luego,

podremos encontrar diferentes funciones que describen la utilidad que le
representa a cada individuo el consumo de un bien o servicio.

Con el objeto de dar una idea clara de este concepto, analizaremos el
caso de un consumidor que adquiere dos bienes: el bien X y el bien Y.

Supongamos que la funcién de utilidad del consumidor es igual al
producto de las cantidades que consume de cada bien. O sea:

UTZQx.QY

Esta nos indica que, a medida que aumenta el consumo de uno o0 ambos
bienes, el nivel de utilidad total (UT) también aumenta.

Ademas, a partir de ella, podriamos dar combinaciones de cantidades de
X eY que le proporcionen al individuo una utilidad constante.

Esta situacion se representa a través de una curva de indiferencia.

Luego podemos dar la siguiente definicion.

Curva de Indiferencia, es el conjunto de combinaciones de
cantidades de bienes o servicios que le reportan a un individuo el
mismo nivel de utilidad o satisfaccion.
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La pendiente de la curva de indiferencia, dada por dY/oX se denomina
Tasa Marginal de Sustitucion de Y por X (TMgSvx), Yy muestra cuantas
unidades del bien Y esté dispuesto a sacrificar el consumidor a cambio
de una unidad adicional del bien X, manteniendo constante el nivel de
utilidad.

oY AY

MIEy = 3% = ax

La tabla y el grafico que se dan a continuacion, reflejan combinaciones
de X e Y que brindan a un consumidor un nivel de Utilidad constante:
(UT =100). La tercera fila muestra la TMgSyx.

Gréfico 11.8. Tabla y Curva de Indiferencia

Punto | QOx Qv TMgSvyx
A 1| 100
120
B 2 50 -50
100 -~ A
C 4| 25 125 T
D 20 3 \
E 10| 10 -2 20 !i\i
Cp
F 20 5 -0.5 20 MG
G 25 4 -0.2 0 +——F——T— T T
0 2 4 6 810121416182022242628

Del andlisis del gréfico 1.8, se observa que al consumidor le resulta
indiferente adquirir por ejemplo 2 unidades de X y 50 unidades de Y, 6 4
unidades de X y 25 unidades de Y; 6 5 unidades de X y 20 unidades de
Y, ya que todas estas combinaciones le representan el mismo nivel de
utilidad (UT).

Asi como existen infinitas combinaciones de X e Y que le producen igual
nivel de utilidad, existen infinitas curvas de indiferencia para distintos
grados posibles de utilidad. Al conjunto de curvas de indiferencia se lo
conoce como Mapa de Curvas de Indiferencia.

Toda curva de indiferencia tiene caracteristicas bien definidas que a
continuacion resaltamos:

-  Es unafuncién decreciente
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- Es convexa con respecto al origen
- Dos curvas de indiferencia nunca se cortan

Caracteristicas que revisten importancia cuando explicamos su
naturaleza. Asi, cuando pasamos de un punto a otro, sobre una misma
curva de indiferencia, se observa que aumenta el consumo de un bien,
en tanto que disminuye el consumo del otro bien, de modo tal que el
consumidor mantenga el mismo nivel de utilidad. Por ello, la pendiente
definida como dY/oX es de signo negativo, lo que explica su
caracteristica de funcion decreciente.

Ademas se observa, que a medida que se aumenta el consumo del bien
Xy disminuye el de Y, la importancia de una unidad de Y para el
consumidor, se vuelve progresivamente mayor, comparativamente a la
importancia que le asigna a una unidad de X. Luego las cantidades de Y
que esta dispuesto a sacrificar para obtener unidades adicionales de X
se vuelven progresivamente menores. Ello explica la convexidad al
origen de una curva de indiferencia, con lo que se concluye que la
TMgSyx, en valor absoluto, es decreciente.

Para una demostracion analitica, recordemos que la funcion de utilidad
depende del consumo de los bienes X e Y, y que sobre una misma curva
de indiferencia el consumidor obtiene el mismo nivel de utilidad, por lo
que:

UT = f(X,Y)esconstante
Luegoladerivadatotal dela funciondebera ser igual acero,resul tando:

oUT = auT'deLaUT'deo
oX oY

donde, 68U_XT y% sonlasutilidades marginales de X eY respectivamente

Entonces UMgX.dX = -UMgY.dY

delo queresulta dv = _UMgx
dXx UMgyY

ycomola pendienteeslaTMgS,, ,luego TMS,, = 3_; - _ tJJl\I\;Ilgé
g

Finalmente podemos decir, que si dos curvas de indiferencia se cortaran,
significaria que una misma combinacion de dos bienes, representaria
dos niveles distintos de utilidad, lo que es un absurdo.
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1.

/ Actividad 4

Indigue las relaciones entre la Utilidad Total y las Utilidades Media y
Marginal.

Grafique las funciones de utilidad de tres bienes de un individuo que
tengan distinta forma y dé los argumentos que justifiquen su
eleccion.

En la siguiente tabla se muestran las cantidades de un bien
consumido por un individuo y la utilidad total derivada de su
consumo:

Qx 0/1]2|3|4|5]|]6|7]8
uT 0/10]18|24|28|30]30|28|25

A partir de esta informacion, determine:
a. La utilidad media y la utilidad marginal.

b. La utilidad marginal ponderada, sabiendo que el precio de cada
unidad de X es de $2.

c. Grafigue las curvas de UT, UMey UMg.

d. Verifigue la existencia de la Ley de las Utilidades Marginales
Decrecientes para este individuo, e indique las dosis del bien
entre las que se cumple.

e. Muestre el punto de saciedad de este individuo y diga qué
relacion se verifica entre el concepto de utilidad total y utilidad
marginal.

A partir de las combinaciones de X e Y que corresponden a tres
niveles diferentes de utilidad de un individuo que se dan a
continuacion, grafique las curvas de indiferencia y determine el valor
de la TMgSyy en tres puntos de una de ellas.
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Utilidad 1 Utilidad 2 Utilidad 3
Bien X | Bien Y Bien X |Bien Y Bien X |Bien Y
1 50 5 60 5 90
5 30 10 40 10 60
10 20 15 30 15 45
15 15 20 24 20 36
20 12 25 20 25 30
25 10 35 15 45 18
55 5 55 10 55 15
70 4 70 8 70 12

5. Demostrar porqué las curvas de indiferencia no pueden ser concavas
ni rectas.

Restriccién Presupuestaria

Informacion

A partir del andlisis precedente, podemos esperar que el consumidor
trate de ubicarse en la curva de indiferencia mas alejada del origen, es
decir, en aquella que le represente el mayor nivel de satisfaccién posible.
Ahora bien, ¢ puede el individuo hacerlo?

Debemos recordar que para la adquisicion de cualquier bien es
necesario entregar una cierta cantidad de dinero equivalente al precio
del mismo. Luego, se necesita disponer de dinero, el que esta dado por
la cantidad de ingreso monetario que el individuo obtiene por la venta de
los servicios productivos que posee.

Si el individuo gasta todo su ingreso en la compra de, por ejemplo, los
bienes X e Y, podriamos expresar esta situacion con la siguiente
ecuacion:

IM = X. Px +Y. Py,

donde IM = Ingreso Monetario del consumidor,
X e Y son las cantidades de los bienes
Px y Py son los precios de Xy de Y

La representacion grafica de esta funcién es una recta conocida con el
nombre de recta de balance y cuya definicion es la siguiente:
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Recta de Balance, también denominada recta de oportunidades o
curva de posibilidades del consumidor indica las combinaciones
posibles de bienes que puede adquirir un individuo que dispone de un
determinado ingreso para gastarlo en ellos, y cuyos precios estan
determinados por el mercado.

Y su representacion gréfica esta presentada en el gréafico 11.9.

Grafico 11.9. Recta de Balance

Qy
IM/Py

Qy = (lM/Py) - (Py/Px) . QX

IM/Px Qx

La recta de balance nos muestra entonces el limite entre las
combinaciones de bienes que puede adquirir un consumidor y aquellas
que no son alcanzables.

La pendiente de la recta, es igual a la relacién entre los precios. Para su
demostracion, consideremos la ecuaciébn de la recta definida
anteriormente y la representamos de la siguiente forma:

M P . -
Y = - XX, luego la pendiente sera igual a N_ Py
Py PY oxX Px

Los puntos extremos del gréfico indican las maximas cantidades de los
bienes que el consumidor es capaz de adquirir al precio fijado en el
mercado, si gasta todo su ingreso en cada uno de ellos, y son igual a
IM/Px e IM/Py.

Por supuesto que si el Ingreso del consumidor o los precios de los
bienes se modifican, también se modificaran las posibilidades de compra
del consumidor, aumentando o disminuyendo, de acuerdo a cada
situacion.

En el grafico 11.10 se representan dos situaciones, a modo de ejemplo:
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Situacién (a): si se produce un aumento en el ingreso del consumidor, la
recta de balance se trasladara en forma paralela, indicando que las
posibilidades de compra del individuo han aumentado

Situacién (b): si disminuye el precio relativo del bien X, se producira un

cambio en la pendiente de la funcién, y las posibilidades de compra del
individuo se veran aumentadas.

Grafico 11.10. Traslados en la Recta de Balance

Qy Situacion (a) Qy Situacién (b)
B
B
B
A A x A A X

De esta manera se pueden analizar distintos movimientos de la recta de
balance, de acuerdo a las modificaciones en: el ingreso del consumidor,
el precio de uno de los bienes, los precios de ambos bienes, etc.

/ Actividad 5

1. Represente analitica y graficamente la recta de balance de un
consumidor que adquiere los bienes A y B a partir de los siguientes
datos:

- Sijtuaciéon 1: Pa=$10; Pb=$5; IM = $100
- Sijtuacién 2: Pa=$10; Pb =$5; IM = $200
- Situacion 3: Pa=$5; Pb=$5; IM=$100

Analice cada una de las situaciones anteriores y escriba sus
conclusiones.
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2. Represente graficamente las diferentes situaciones que se generan
en la recta de balance cuando se producen cambios en los precios
relativos de todos los bienes.

Equilibrio del consumidor

Informacién

A partir del conocimiento de las preferencias del consumidor por los
bienes y servicios, de su restriccién presupuestaria y de los precios que
debe pagar por ellos, el individuo definira las cantidades de cada uno de
los bienes que debe adquirir para hacer maximo su nivel de satisfaccion.

En el gréfico I1.11 presenta conjuntamente los elementos del problema:
el mapa de curvas de indiferencia y la recta de balance que enfrenta un
individuo que debe determinar las cantidades a consumir de los bienes X
eyY.

El consumidor puede adquirir, gastando todo su ingreso, cualquier
combinacién de los bienes X e Y que se encuentren sobre la recta AB.

Grafico 2.11. Equilibrio del Consumidor

Qy
B
E1
Es
UTs
UT>
UTz
A Qx

Podria por ejemplo, adquirir la combinacién representada en el punto E1
y con ello alcanzar un nivel de utilidad U1; sin embargo con el mismo
presupuesto puede alcanzar mayores niveles de utilidad, por ejemplo en
el punto E2, o en el punto E3.
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El punto Es es el que le procura el maximo nivel de utilidad. En dicho
punto se observa que las pendientes de la curva de indiferencia y la
recta de balance son iguales. Siendo:

oY UMgX P
MOS vx =5 = UMgY = "
— - av, Y
Pend. Curva de Indif. Pend. Recta de Balance.

Llegamos asi a determinar que, para que el consumidor alcance su
maximo nivel de satisfaccion debiera adquirir aquella combinacién de
bienes que verifique las siguientes condiciones:

- lgualdad en las pendientes de la curva de indiferencia y la
recta de balance

- Quetal combinacion se encuentre sobre larecta de balance

Analiticamente, dichas condiciones son las siguientes:

1°Condicion: TMS yy = 2 = IMIX'_Px  equivalente a
X UMgY Py

UMgX UMgY
Px Py

2° Condicién: IT=X.Px+Y.Py

Llegamos asi a una proposicibn muy importante que define las
condiciones para el equilibrio del consumidor:

Un consumidor se encuentra en equilibrio cuando consume
aquella combinacion de bienes para los cuales las utilidades
marginales ponderadas por sus precios son iguales. Es decir, un
consumidor esta en equilibrio cuando el tltimo peso gastado en cada
uno de los bienes le proporciona igual utilidad.

Analiticamente el problema de determinar el equilibrio del consumidor se
reduce a maximizar la funcién de utlidad sujeta a la restriccion
presupuestaria que tiene. Asi, el problema es:

Maximizar UT = f(X, Y)
SujetoalM=X.Px+Y.Py

Para ello, utilizaremos el método del multiplicador de Lagrange y
formularemos una nueva funcién L que depende de x, y y A:
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L=F(X, Y, A =X, Y) = A (X. Px+ Y . Py - IM) (1)

Para maximizar dicha funcién es necesario que las primeras derivadas
parciales sean igual a cero:

L _ o of of UMgX

=—-MPyx=00sea—=AP como — = UMgX, luego =12

X oX X oX x Y oX 9 9 Px ( )
of of of

;I; fg—x Py =0, oseag_kPY ycomoW = UMgY , luego UMgY _ (3)

% = XPx + YPy —IM, osea X.Px +yYPy =IM (4)
UMgX _ UMgY )

Como (2) y (3) son igual a A, tenemos —=
Px Py

Y dejando (4) como esta, tenemos X. Px + Y. Py = IM (6). Luego (5) y (6)
son las condiciones de equilibrio del consumidor.

/ Actividad 6

1. A partir de la situacibn de un consumidor representada en el
siguiente grafico:

Qy

Qx

a. Determine el punto de equilibrio de dicho consumidor y explique
el porqué de tal eleccion.

b. Explique porqué un movimiento de B a E y de C a E produce un
aumento en la satisfaccion del consumidor.
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2. A continuacion se detalla la utilidad marginal derivada del consumo
de libros y revistas de un consumidor hipotético:

QL

12

3

4

5

6

Qr

1

2

3

4

5

UMgL

90|70

50

40

32

20

UMgR

100

70

50

36

20

[echifep}

El precio de cada libro es de $4 y el de cada revista de $5. Se

conoce ademas que el consumidor ha gastado todo su ingreso.

c. En base a la informacion suministrada, determine cuantos libros

comprd y cual fue la utilidad del dltimo libro adquirido.

d. Grafique el equilibrio.

3. Teniendo en cuenta los siguientes datos, se desea saber qué
cantidad de cada uno de los bienes A y B adquirird un consumidor
gue dispone de $900 para gastar en ambos bienes cuyos precios
son de $20 y $10 respectivamente.

Bien A [10[20]30]40[45
UMgA [15[14[13]12]11
Bien B [10[20[30[40[50[60]70[80]90
UMgB [11]10[ 9[8[ 76543

Deduccién de la curva de la demanda

Analicemos ahora, por qué surgen modificaciones en el equilibrio del

consumidor y por consiguiente en sus decisiones de consumo.

Para ello, veamos como se modifica el consumo de un individuo cuando

se producen:

- Cambios en los gustos de los consumidores

- Cambios en el ingreso monetario

- Cambios en los precios relativos de los bienes

Cambios en los gustos de los consumidores

Ante cambios en los gustos y preferencias de los consumidores, se
modifica el mapa de curvas de indiferencia de manera tal que el

equilibrio del consumidor también se ve afectado.
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Por ejemplo, ante una buena campafa publicitaria, los consumidores
pueden aumentar los deseos de consumo de un bien (X) en relacién al
consumo de otro bien (Y), de manera que se modifica la forma de las
curvas de indiferencia, lo que ocasionara también, cambios en el
equilibrio del consumidor (E1 a E>), tal como se puede observar en el
gréfico I1.12.

Grafico 11.12. Cambio en las Preferencias del Consumidor

QY UTlA UTZA

=)

E, UT,B
UT18

Qx

Cambios en el ingreso monetario

Ante un aumento en el ingreso monetario del consumidor, la recta de
balance se desplazara en forma paralela hacia arriba (la pendiente no
sufre ninguna alteracion). Ello, le permite al individuo poder elegir entre
un nimero mayor de combinaciones, que antes eran inalcanzables, y
ubicarse en otra curva de indiferencia de mayor nivel de utilidad.

Con el auxilio del grafico 11.13, determinemos el equilibrio del consumidor
para dos niveles de ingreso diferentes.

Grafico 11.13. Cambio en el Ingreso del Consumidor

Qv Curva
M Ingreso- Consumo
A Es
E
UTs
J2
UT1
B N Qx
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En el punto E; el consumidor obtiene un mayor nivel de utilidad que en
E: debido a que dispone de un mayor ingreso monetario para gastar en
ambos bienes,

De E: a E> se ha producido un cambio en el equilibrio del consumidor
debido a un aumento en el ingreso monetario. A este efecto se lo conoce
con el nombre de efecto ingreso.

Si unimos los puntos de equilibrio para distintos niveles de ingreso,
tenemos la curva de ingreso—consumo, que puede tener distinta forma
dependiendo del tipo de bienes que se consideren. Se la define de la
siguiente manera:

Curva ingreso—-consumo es aquella que une las distintas
combinaciones de bienes de equilibrio de un consumidor, para
diferentes niveles de ingreso monetario.

A partir de este efecto se puede deducir la curva de Engel, que nos
muestra la relacion entre el consumo de un bien o servicio y los distintos
niveles de ingreso monetario. A continuacioén, graficamos dichas curvas
para bienes normales e inferiores.

Grafico 11.14. Curva de Engel

M Bien Inferior

_

Qx

Cambios en los precios relativos de los bienes

Ahora bien, analicemos cémo reacciona un individuo cuando en el
mercado se producen modificaciones relativas en el precio de uno de los
bienes que necesita para satisfacer sus necesidades.*

Para ello partiremos del punto de equilibrio E1 del gréfico 11.15, definido
para unos gustos y preferencias determinados por el mapa de curvas de

4 Sélo realizaremos el andlisis para el caso de bienes normales.
73



Microeconomia

indiferencia; para un ingreso monetario igual a IM; y para los precios de
los bienes X e Y del mercado igual a Pxi y Pv1 respectivamente.

Grafico 11.15. Cambio en los Precios Relativos

Curva
Precio-Consumo

Ef.S Efl Ox
Ef.Precio

Si disminuye el precio del bien X, el precio relativo de X (Px/Py) también
disminuye. Por ello, y teniendo en cuenta que las demas variables
permanecen constantes, se produce un desplazamiento de la recta de
balance (a-b hasta a-c) aumentandose las posibilidades del consumidor,
el que alcanzara el equilibrio en el punto E,, sobre una curva de
indiferencia mayor.

En esta nueva situacion E», el individuo podra adquirir m{as unidades de
X, y en este caso, también mas unidades de Y; porque a pesar que su
ingreso monetario no se ha modificado, aumento el poder adquisitivo del
mismo.

El despalzamiento de E: a E,, producido como consecuencia del cambio
en el precio relativo del bien X, se conoce con el nombre de efecto
precio.

Luego, uniendo los distintos equilibrios del consumidor para diferentes
precios del bien X tendremos la curva precio—consumo, a partir de la
cual se deriva la curva de demanda, y se define de la siguiente manera:

Curva precio—consumo es aquella que une los distintos equilibrios
de un individuo para diferentes precios relativos permaneciendo
constante el ingreso.

Es necesario resaltar que en este caso, ante una disminucion del precio
de X, (que origina el efecto precio), se observan paralelamente otros dos
efectos. Por una parte, el consumidor sustituye unidades del bien Y, por
unidades del bien X, que ahora es relativamente mas barato; y por otra,
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siendo el ingreso monetario constante, el ingreso real es mayor, es decir
el poder adquisitivo ha aumentado, lo que le permite al individuo
aumentar también el consumo.

Estos dos efectos se denominan Efecto Sustitucién (Ef.S) y Efecto
Ingreso (Ef.I), respectivamente, considerandose el Efecto Precio
(Ef.Precio) como la resultante de ambos (ver gréfico 11.15).

Finalmente, puede observarse en el grafico 11.15 que si el consumidor
decidiera mantener el mismo nivel de utilidad que tenia antes del cambio
en el precio relativo, una vez producido el mismo, debera situarse sobre
la misma curva de indiferencia. Para esta nueva posicién, basta
graficamente, trazar una recta paralela al segmento a-c y encontrar el
punto de tangencia Es; a la primera curva de indiferencia como lo
muestra el segmento m-n. Este punto Es, l6gicamente, estara
caracterizado por el consumo de X e Y en una nueva proporcién y con el
mismo nivel de utilidad que en E;.

La explicacion de este método grafico se basa en lo siguiente: como se
recordara, la disminucién del precio de X origind una modificacion en la
relacion de los precios de X e Y; es decir, la relacion original de los
precios, representada por la pendiente de la recta (a-c), cambié por una
nueva relaciéon de precios y para que el consumidor mantenga el mismo
nivel de utilidad que tenia en la posicion E1, debera situarse en un nuevo
punto de equilibrio E3, que necesariamente debera estar situado sobre
una recta paralela a a-c (igual pendiente, relacién de precios constante)
y sobre la primera curva de indiferencia (Utilidad en E; = Utilidad en Es).

Luego, de E: a Es, observamos que el consumidor reorganizara sus
compras (de tal forma que la utilidad se mantenga constante),
aumentando el consumo del bien X, que ahora tiene un precio
relativamente mas bajo, y disminuyendo el consumo del bien Y.

En efecto, a partir de la comprension del efecto precio y considerando
solamente la informacion del consumo de X (cuando se modificca el
precio) y manteniendo constante los gustos y preferencias, el ingreso
monetario y el precio del bien Y, podriamos deducir la curva de demanda
de X de dicho consumidor, ya que los datos necesarios estan
considerados en la curva precio—consumo.

A partir de este analisis, observamos la estrecha relacion existente entre
ambas curvas; y podriamos preguntarnos entonces, si las caracteristicas
de la curva precio—consumo podrian predecir el grado de reaccion del
consumidor ante variaciones en el precio del bien (elasticidad-precio). En
efecto, es posible.
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Para demostrarlo, es necesario recordar que existe una intima relacion
entre la elasticidad-precio de la demanda y el ingreso. Este Ultimo,
sabemos que en la realidad esta distribuido entre todos los bienes que
demanda un consumidor; y si quisiéramos analizar su comportamiento
con relacién al consumo de uno de ello (X), seria necesario analizar el
consumo del bien en relaccion con el consumo en el resto de los bienes
gue necesita para satisfacer sus necesidades.

Gréficamente esto seria complicado toda vez que necesitariamos tantos
ejes como bienes a consumir.

Grafico 11.16. Curva de Precio-Consumo
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Entonces, y para salvar este inconveniente, consideraremos por un lado,
el consumo (en unidades) del bien X, y por otro lado, el gasto en el
consumo del resto de los bienes (en pesos), como lo muestra el grafico
11.16.

Luego se deriva la curva de demanda, Grafico 11.17. Donde en Ei, el
individuo esta en equilibrio, consume X; unidades de X y gasta parte de
su ingreso (Gogi1) €n los otros bienes. Luego, el gasto en las X; unidades
es igual a Gxi.

Grafico 11.17. Derivacién la Curva de Demanda
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Ante una disminucion en el precio de X, el individuo alcanza el equilibrio
en E,, consumiendo mas unidades de X, y en este caso, el gasto en las
X2 unidades es ahora menor (Gog2).

De las modificaciones en el equilibrio del consumidor (de E: a E»),
observamos que ante una disminucién en el precio de X, aumenta el
consumo de dicho bien y disminuye el gasto en el mismo. Ello se debe a
que, en este caso y como se ve en los graficos, el cambio porcentual en
la cantidad demandada de X, es menor que el cambio porcentual en el
precio, por lo que la demanda de X resulta ser inelastica, hecho
directamente relacionado con la pendiente (en este caso positiva) de la
curva precio—consumo.

Luego, usando el mismo analisis en otros casos, podra comprobarse que
si la curva precio—consumo tiene pendiente negativa, la demada es
elastica; cuando la curva de precio—consumo tiene pendiente igual a
cero (0), la demanda tiene elasticidad unitaria; cuando la curva precio—
consumo tiene pendiente tendiente al infinito, la demanda es
perfectamente inelastica, etc.

Efecto Sustitucién, segun Hichs y Slutsky

Como ya vimos, un individuo puede alcanzar una curva de indiferencia
mayor cuando tiene un aumento en el ingreso monetario, pero también
puede hacerlo, cuando alun permaneciendo constante su ingreso
monetario, el precio relativo de los bienes disminuye.

Continuando con nuestro ejemplo, y analizando el grafico 11.18,
observamos que, ante una disminucion en el precio relativo del bien X, el
individuo, para mantener el mismo nivel de utilidad que tenia
originalmemnte, deberia ubicarse en el punto Es, sobre la misma curva
de indiferencia de Ei. Luego, de E: a E3 se ha producido un cambio en el
equilibrio del consumidor a causa del efecto sustitucion, tal como lo
definimos anteriormente. El ingreso monetario en estos puntos de
equilibrio es diferente aunque el ingreso real permanece constante.
Este andlisis fue realizado por el destacado economista Hicks, por lo que
se lo conoce como efecto sustitucion segun Hicks.

Sin embargo otro reconocido economista, Slutsky, consideré que para
que el individuo se encuentre tan bien como originalmente, deberia
disponer de un ingreso monetario tal que le permitiera, a los nuevos
precios, adquirir la misma combinacién de bienes que anteriormente.
Asi, de acuerdo al gréafico 11.18, el consumidor podria ubicarse en Ei,
aungue se observa que con ese mismo nivel de ingreso monetario, le
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conviene ubicarse en el punto E, y alcanzar de esa manera una curva de
indiferencia mayor (UT2). Asi, de acuerdo al modelo de Slutsky, en E; y
en Esel ingreso real del consumidor es aparentemente constante. A
este efecto se lo conoce como efecto sustitucion segun Slutsky.

Estos efectos pueden ser visualizados en el grafico 11.18.

Grafico 11.18. Efecto Sustitucion

Qx

De E:1 a E;3 se verifica un efecto sustitucién segun Hicks.

De E: a E, se verifica un efecto sustitucion segun Slutsky.

Lectura

LL]

Para complementar la informacion suministrada, le sugerimos la lectura
de la siguiente bibliografia:

- R.H. Leftwich y R. D. Eckert.: “Sistema de Precios y Asignacion
de recursos”. 9° edicién.; McGraw- Hill México. Cap. N° 5y 6.

- C. E. Ferguson y J. P. Gould: “Teoria Microeconémica”. Ed.
Fondo de Cultura Econémica. México. Cap. N° 1, 2y 3.

- Leroy Miller, R. y Meiners, R: “Microeconomia”.3° Edicion .
McGraw- Hill. Cap. N° 4.

- F.Mochon y V. A. Beker: “Economia: Principios y Aplicaciones”.
2° Edicién . McGraw- Hill. México. Cap. N°6.
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/ Actividad 7

1. Siguiendo la metodologia que se utilizé en la seccién precedente,
derive las siguientes funciones:

a. La curva de precio-consumo de un consumidor que dispone de
un ingreso fijjo para gastar en los bienes X e Y, conociendo
ademéas que el precio de Y no se modifica y que se estan
observando aumentos en el precio del bien X.

b. La curva de ingreso—consumo y la respectiva curva de Engel par
un bien norma.

c. La curva de precio—consumo a partir de la que se deriva una
demanda recta.

2. El Sr. Perez, empleado de EJESA, concurre a su trabajo los dias
lunes, martes y viernes en colectivo, mientras que el resto de la
semana lo hace en automovil particular. Al recibir un ascenso de
categoria, comenzd a viajar en colectivo solo los dias viernes. A
partir de esta informacion:

a. Refleje en un gréafico el comportamiento del Sr. Perez
b. Indique que efecto se ha producido.

c. Indigue que tipo de servicios son los mencionados para el Sr.
Perez

d. Analice y fundamente la forma que cree Ud. tiene la demanda de
los servicios de transporte en colectivo y de automdviles en
particular.

3. Un sefior compra 16 unidades del bien M y 9 unidades del bien N,
siendo sus precios de $3 y $4 respectivamente. Se observa que en
el mercado se modifica el precio del bien N que pasa a ser de $6 y
gue el gobierno suprime un impuesto a los consumidores finales de
$18 que cobraba hasta ese momento. El sefior se declara en contra
de la medida adoptada por el gobierno pues alega encontrarse en
peor situacion que originalmemte.

a. ¢ Cree Ud. que tiene razon?
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b. Si en la nueva situacion consume 20 unidades de My 7 unidades
de N, ¢cual ha sido el cambio en el ingreso real de este sefior?

c. Haga una exposicion grafica de lo ocurrido e indique que efecto
ha operado.

Aplicaciones

Si bien dedujimos la curva de la demanda a partir del enfoque de las
curvas de indiferncia, se puede pensar que este modelo es casi
imposible de utilizar por una persona que no conoce la teoria econémica,
y que a pesar de ello, debe periédicamente decidir sobre la compra de
los bienes que necesita para satisfacer las necesidades del grupo
familiar.

Lo que se pretendié fue reflejar el comportamiento del consumidor a
través de la formulacion de un modelo tedrico, como el planteado.

No obstante, el modelo de las curvas de indiferencia, sirve para analizar,
comprender e interpretar algunas cuestiones econdmicas en las que se
deben hacer elecciones entre alternativas, como por ejemplo, las que a
continuacion se detallan:

- Derivacién de la curva de oferta de trabajo, a partir del andlisis
del comportamiento de los individuos ante la eleccién entre el
trabajo y el ocio.

- Determinacion de opciones de pago, en forma de dinero e en
forma de beneficios marginales.

- Estimaciéon de los incrementos en el costo de vida con el
tiempo, a través del andlisis del Indice de Precios de Laspeyres
y Paasche, que proporcionan una aproximacibn maxima y
minima respectivamente, de tales incrementos.
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Il!l Lectura

Para complementar el desarrollo de las aplicaciones del modelo de las
curvas de indiferencia, le sugerimos que haga una lectura del siguiente
libro:

- R.H. Leftwich y R. D. Eckert.: “Sistema de Precios y Asignacion
de recursos”. 9° edicién.; McGraw- Hill México. Cap. N° 5 (pag.
95 -105).

/ Actividad 8

1. A partir del analisis critico de la bibliografia consultada y teniendo en
cuenta que el comportamiento de una persona cuando tiene que
elegir entre ingreso y descanso responde a una decisién racional,
derive mediante el modelo de las curvas de indiferencia la oferta de
trabajo.

2. El Sr. Rodriguez gasta su ingreso en la compra de los bienes X e Y.
Las cantidades consumidas a los diferentes precios, en dos afios,
son las siguientes:

Ao | Px | Py | Ox | Qy
1 6 3 [ 10 | 50
2 4 4 | 20 | 30

Sobre la base de esta informacion determine:
a. La situacion del Sr. Rodriguez a través de un grafico.
b. El Indice de Precios de Laspeyres y el de Paasche.
3. Para establecer un convenio laboral, y a los efectos de mantener
constante el nivel de vida de los obreros en los afios sucesivos, los

mismos proponen a los patrones que el salario nominal sea
actualizado anualmente sobre la base del costo de vida del tipo de
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5.

Laspeyres. El asesor econdmico de la parte personal insiste en que
los obreros exigen demasiado. ¢ Esta Ud. de acuerdo con el asesor?
¢ Por qué?

Investigue en organismos publicos sobre los diferentes indices de
precios que se utilizan y la forma como se calculan. A partir de alli,
realicen un cuadro comparativo de los mismos.

Analice cuales considera que son los conceptos mas importantes
para el planteo, definicién, interpretacion y solucion de la
probleméatica de un empresario. Realice una lista por orden de
prioridad, ejemplificando en cada caso con una situacion concreta.

82



Microeconomia

Capitulo IlI
Oferta de bienes y servicios

Al comienzo del libro, fijamos como objetivo principal el estudio del
comportamiento de la unidad econdmica “empresa”.

Para ello, comenzamos situando a la misma en un circuito econémico
simple, caracteristico de una economia de mercado, en el que,
conjuntamente con la unidad econdémica “familia”, interactian en el
proceso econdmico determinando los precios de bienes y servicios, y de
los factores de la produccion.

En el capitulo anterior estudiamos y dedujimos la funcién de la demanda,
a partir del comportamiento de un individuo o grupo de individuos
cuando define la compra de los bienes y servicios para satisfacer sus
necesidades. Ahora, corresponde estudiar el comportamiento de un
empresario o grupo de empresarios (productores u oferentes) cuando
decide el tipo y cantidad de producto que ofrecera al mercado y el tipo y
cantidad de factores que empleara para lograrlo.

Nos referiremos a la “teoria econdémica de la empresa” que
comprende “la teoria de la produccion” y “la teoria de los costos de
produccion”, y a partir de ellas se derivara la funciéon de oferta de un
bien o servicio.
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[lI.1. Introduccidn alateoria econdmica de la empresa

Informacién

Para una mejor comprension de lo que queremos analizar, ubicaremos
esquematicamente la tematica de esta unidad, “Oferta de bienes y
servicios”, en un circuito econémico simple, similar al que presentamos
anteriormente, y representado por el gréafico III.1.

Grafico Ill.1. Ubicacion de la Oferta de Bienes y Servicios en el Circuito

Econdmico
Mercado de Bienes y Servicios Oferta de bienes y
servicios
M o
v :
Empresa Familia

Mercado de Factores Productivos

Como dijimos anteriormente, el objetivo principal de este capitulo es
analizar el comportamiento de la unidad econdémica “empresa” dentro de
un sistema de economia de mercado, a la que definimos:

Empresa es la unidad econdmica capaz de combinar los factores
productivos (trabajo, capital, recursos naturales) de acuerdo a la
tecnologia disponible, para producir bienes y servicios que luego
vende en el mercado.
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Las empresas se organizan de diferentes formas, dando lugar a
empresas de propiedad individual, sociedades de responsabilidad
limitada, sociedades andnimas, etc.

Los objetivos que persiguen las empresas son diversos. Muchas veces
actian motivadas por beneficios significativos; otras, porque consideran
conveniente continuar con la tradicion de la familia; también estan
aguellas que pretenden conservar el control de un sector del mercado; o
las que tienen como meta alcanzar una posicién social, un prestigio,
mantener un determinado nivel de calidad; etc.

Pero, independiente de las formas de organizacion empresarial que
adopten, y de los propésitos que persigan, vamos a considerar como un
supuesto razonable respecto al objetivo que guia el comportamiento de
la empresa, que la misma desarrolla un proceso productivo tratando de
maximizar sus beneficios.

Para poder cumplir con este objetivo, la empresa necesita informacion
de:

- Demanda del bien o servicio que considera conveniente
producir. A partir de la lectura de las necesidades, prioridades y
preferencias de los consumidores, que estan reflejadas, como
vimos en la unidad anterior, en la funcién de demanda, surgira
gué bien y qué cantidad le conviene producir.

- Oferta de los factores de la produccién, es decir, el tipo,
naturaleza, calidad, cantidad de recursos existentes de los que
puede disponer la empresa para llevar a cabo el proceso
productivo.

- Tecnologia, es decir, la informacion relacionada con las
diferentes técnicas de produccion disponibles que pueden ser
utilizadas para producir el bien o servicio.

Asi, sobre la base del objetivo planteado, que es el de “maximizar los
beneficios” y de la informacion, la empresa debe adoptar las siguientes
decisiones:

- Determinar las caracteristicas y la cantidad del bien o servicio a
producir.

- Determinar el tipo de factores productivos y la cantidad que
deben emplearse para producir dicho bien o servicio.
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El diagrama gréfico que se da a continuacion ofrece una clara
visualizacién del proceso de toma de decision de una empresa.

Grafico I11.2. Informacién y Toma de Decisiones de la Empresa

Informacion Decisioén sobre Cantidad de
sobre demanda [ volumen de = factores
del producto produccion productivos
Informacion Proceso Volumen
sobre oferta de de de
factores produccién produccién
Informacion Decisi6n sobre
sobrela [ empleode [P
tecnoloaia factores
7'y
H v
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I11.2. Funcién de oferta

Concepto y variaciones de la oferta de bienes y servicios

Informacién

Las decisiones que toma la empresa, a las que hicimos referencia en el
apartado anterior, quedan comprendidas en la funcion de oferta de un
bien o servicio, cuya definicién es la siguiente:

Funcion de oferta de un bien o servicio: son las distintas
cantidades que una empresa o grupo de empresas desean y estan
en condiciones de producir y vender, a distintos precios
alternativos, en un mercado, y en un periodo de tiempo determinado

De acuerdo a lo que expresamos en parrafos anteriores, es necesario
resaltar que el empresario, para determinar la cantidad del bien o
servicio a producir y vender, debe tener en cuenta, ademas del precio,
la cantidad de factores productivos que necesita contratar para su
elaboracion; la retribucién que debe pagar por los servicios que prestan
dichos factores; las estrategias y condiciones de venta de otras
empresas que producen el mismo o similar bien o servicio; el tipo de
mercado del bien y de los factores que debe contratar; las expectativas
futuras del mercado, de las politicas; el nimero de empresas de la
industria, etc.

Luego, podemos sintetizar las decisiones de produccion y venta de una
empresa Y las variables que lo condicionan, a través de en una funcién
como la que damos a continuacion:

Qox/t = f (Precio de x, Costo de Prod., Expectativas futuras, N° de
empresas, etc.)

Y, a los efectos de analizar la relacibn entre esas variables,
consideraremos primero constantes a todas menos a una, Py (precio); lo
gue posibilitara estudiar el comportamiento de la funcién ante
variaciones del precio. Luego la funcién se reduce a:

Qux/t =T (Py)
Las relaciones entre las variables, también pueden ser reflejadas

mediante una tabla o un grafico, de la misma forma que analizamos la
funcion de demanda.
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Si bien es cierto que el empresario debe determinar las cantidades que
esta dispuesto y es capaz de vender a los diferentes precios fijados en el
mercado (oferta individual), es necesario también, conocer la oferta
total, a los efectos de interpretar como el mercado fija dicho precio. Para
ello, se deben sumar las ofertas individuales (horizontalmente) de todos
los productores del bien o servicio.

Si nos detenemos a analizar al empresario, observamos que ante la
posibilidad de vender su producto a un precio mas alto, aumentan
también las posibilidades de aumentar las cantidades producidas vy
ofrecidas de dicho bien o servicio.

De alli, podemos deducir que generalmente la pendiente de una curva
de oferta es una magnitud positiva. La oferta es una funcion creciente.

Cambios en la cantidad ofrecida y cambios en la oferta

De la misma forma que distinguimos los cambios en la demanda y los
cambios en la cantidad demandada, podemos también observar cambios
en la oferta y cambios en la cantidad ofrecida.

Ante un aumento en el precio del bien considerado, el empresario se
ve motivado a organizar la produccién de manera tal de aumentar la
cantidad produciday ofrecida al mercado. Asi, cuando se produce un
cambio en el precio del bien, siempre que el resto de las variables
permanezcan constantes, nos desplazamos desde un punto a otro sobre
la misma funcion de oferta.

Ahora bien, cuando cambian algunas de las otras variables, se produce
un cambio en la oferta; asi por ejemplo, si por negociaciones entre
estado, empresarios y trabajadores, se fija un salario vital moévil mas
elevado, los costos de produccion aumentan y el empresario se vera
motivado a aumentar el precio, lo que provoca una disminucion en la
oferta (Ox: a Oxz), como lo demuestra el gréafico 111.3.

Gréfico 111.3. Cambios en la Oferta

Px
Ox1

Px1

X1
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Elasticidad-precio de la funcion de oferta de un bien o servicio

Si bien los empresarios son los que responden ante cambios en alguna
de las variables que determinan la oferta, es importante para ellos y para
el mercado, determinar el grado de dicha reaccion.

El grado de respuesta de los empresarios ante cambios en el precio del
bien o servicio, puede ser medido por el coeficiente de elasticidad-precio
de la oferta, cuya definicion es la siguiente:

La elasticidad-precio de la oferta es la razon entre el cambio
porcentual en la cantidad ofrecida y el cambio porcentual en el precio
del bien o servicio, manteniéndose constante todas las variables que
influyen en la determinacion de la misma.

De esta forma podemos escribir el coeficiente de elasticidad—precio de la
oferta como:

E _ Variacion porcentual en la cantidad ofrecidade x  0Q,, P,

P Variacion porcentual en el precio de x P,  Qu

Si analizamos la férmula, deducimos que E,px €s una magnitud positiva e
independiente de las unidades de medida en las que se expresa el
precio y la cantidad ofrecida.

Cuando el coeficiente de elasticidad—precio de la oferta es una magnitud
mayor que la unidad, se dice que la oferta es elastica; cuando es menor
gue la unidad, inelastica y cuando el coeficiente es igual a la unidad,
oferta de elasticidad unitaria. En los casos extremos, cuando dicho
coeficiente es igual a cero, se dice que la oferta es perfectamente
inelastica o rigida, y cuando tiende al infinito, perfectamente elastica.

Por su parte, el grado de reaccion de los empresarios esta condicionado,
entre otras, por las caracteristicas del proceso productivo, por la
necesidad o no de emplear factores productivos especificos, por la
naturaleza del bien, por el plazo de tiempo considerado, etc.

Podemos ver por ejemplo, que los procesos productivos simples, ante
cambios en el precio del bien, permiten al empresario reorganizar
rapidamente la produccion, resultando la oferta mas elastica que en los
procesos complejos. Si consideramos la naturaleza del bien, veremos
que, cuanto mas perecedero es el bien, menor serd la elasticidad de la
oferta. El periodo de tiempo, también condiciona de forma determinante
la elasticidad de la oferta; ya que el empresario, a mayor periodo, podra
dimensionar mejor su planta, la administracion, la organizacion y todo el
proceso productivo de acuerdo a las nuevas exigencias del mercado.
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Métodos para calcular el coeficiente de elasticidad-precio de la oferta

Los métodos para calcular el coeficiente de elasticidad—precio de la
oferta son similares a los que se utilizan para el calculo del coeficiente
de elasticidad- precio de la demanda. Asi tenemos:

|:> Métodos Analiticos
>  Métodos Graficos

Dada su similitud con los conceptos analizados en el calculo del
coeficiente de elasticidad-precio de la demanda, s6lo haremos referencia
al calculo del coeficiente de la elasticidad-precio de la oferta mediante el
método gréfico.

Para ello, utilizaremos un procedimiento geométrico sencillo, que nos
permite calcular dicho coeficiente en un punto de una oferta recta
hipotética comparando segmentos, de la siguiente manera:

Gréfico 111.4. Método Gréfico de la Elasticidad-precio de la Oferta

Px
A
Pa
B
Ps c
H D
o XB Xa Qx

Para el célculo del coeficiente de elasticidad-precio de la oferta,
podemos utilizar su férmula, que puede ser expresada usando los
segmentos correspondientes al precio y a la cantidad ofrecida como
sigue:

_AQ, P, Ox, OP, OP,
g AI:’x .Qx ﬁA OTA ﬁa
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La razéon AQx /A Px es igual a la razon 0Xa/HPa por tratarse de
elementos homélogos en triangulos semejantes (el triangulo ACB es
semejante al triangulo ADH). Luego, simplificando 0X a, el coeficiente de
la elasticidad-precio de la oferta puede obtenerse comparando los
segmentos OP » (numerador) y HP » (denominador).

El método grafico es muy sencillo. Para su calculo, se prolonga la oferta,
en caso de que ella fuera recta, hasta determinar el punto H y se
comparan los segmentos segun la formula anterior. La elasticidad-precio
sera mayor, igual o0 menor que la unidad segiin que el segmento 0P »sea
mayor, igual 0 menor que el segmentoHP A .

De acuerdo a lo analizado, una oferta recta tiene el mismo tipo de
elasticidad en todos sus puntos. Para ello, basta determinar el
coeficiente de elasticidad-precio de la oferta en otro punto como en B,
del grafico Ill.4. En él, el coeficiente sigue siendo mayor que la unidad,
ya que OPges mayor que HPs.

En el caso de una funcién de oferta curva, se traza la tangente a la
funcion en el punto que se desea calcular el coeficiente de elasticidad-

precio y se procede de la misma forma que cuando la oferta es una
recta.

/ Actividad 9

1. Escriba su propia definicion de funcion de oferta.

2. Realice el grafico y dé un ejemplo que represente a cada una de las
siguientes situaciones:

a) A medida que el precio disminuye, los empresarios estan
dispuestos a llevar al mercado cada vez menos cantidad de ese
bien.

b) A un determinado precio, los oferentes estan dispuestos a llevar
al mercado diversas cantidades, pero a precios mas bajos, no
ofreceran nada.
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c) Los empresarios estadn dispuestos a vender una determinada
cantidad a cualquier precio.

Indique el tipo de elasticidad-precio de la oferta en cada caso
analizado en el ejercicio anterior.

Indique qué influencia tendra sobre la oferta tomatera, una suba en

el precio de las semillas de tomate; y, sobre la funcion de oferta de

estas semillas, una suba en el precio de los tomates.

A partir del andlisis de un articulo periodistico que se refiera a un

bien o servicio en particular, y luego de realizar una lectura

consciente y un analisis critico del mismo, resuelva lo siguiente:

a) Defina la funcién de oferta de dicho bien o servicio.

b) Extraiga del articulo las variables que la afectan e identifique
cudles de ellas producen cambios en la cantidad ofrecida, y
cudles, cambios en la oferta.

c) Defina el coeficiente de elasticidad-precio de la oferta
fundamentando la respuesta.

Expligue como, cada uno de los siguientes sucesos, afectan a la
oferta:

a) Un cambio en la tecnologia.

b) La fijacibn de controles de proteccion ambiental sobre un
productor.

c) Laimposicion de un impuesto al consumo.

Realice un cuadro comparativo entre la demanda y la oferta de un
bien o servicio, identificando:

a) Las variables que lo afectan y los cambios que producen en ellas.

b) La elasticidad-precio y los factores que afectan este coeficiente.
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[11.3. Teoria de la produccién

Informacion

Tal como indicamos al comienzo de esta unidad, analizaremos el
comportamiento de una empresa que actia en una economia de
mercado y lleva a cabo un proceso productivo con la consigna de
obtener maximos beneficios.

Para producir dicho bien, la empresa se organiza a los efectos de
combinar los factores de la produccién de la mejor manera posible,
teniendo en cuenta el estado de los conocimientos técnicos de la
sociedad en un determinado momento (tecnologia), destinandolo luego
al consumo final o para el consumo de otras empresas.

El proceso productivo, no sélo se refiere a la transformacion de un
conjunto de insumos en bienes, sino también, a todo servicio o actividad
capaz de crear utilidad o incrementar la que ya poseen ciertos bienes.
Asi, no solo se consideran actividades tipicamente productivas las
industriales o las agropecuarias, sino también, el comercio, el transporte,
el almacenamiento, etc.

Luego, la relacién fisica entre los factores productivos y la maxima
cantidad de bienes que pueden obtenerse, de acuerdo a la tecnologia
disponible, puede reflejarse en una funcion de produccidon. Esta
relacién se la puede sintetizar analiticamente a través de la siguiente
ecuacion:

Xit=1(L, C, T, CE, etc)

Donde X/t : producto por unidad de tiempo.
L :trabajo
C :capital
T :recursos naturales
CE : capacidad empresarial

Esta funcién puede adoptar diversas formas de acuerdo al proceso
productivo especifico. Ejemplos de ellas pueden ser las siguientes:

X=1L*. CP : X =2L+5C : X=L/C ; etc.
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A los efectos de ordenar el analisis, debemos hacer una diferencia entre
el corto y el largo plazo, ya que si el empresario desea aumentar la
produccién, puede modificar inmediatamente algunos factores
productivos; pero, para poder cambiar la escala de planta (tamafio de la
empresa), las instalaciones, los edificios, etc., requerira de un periodo de
tiempo mas prolongado.

Luego, el corto plazo, es un periodo de tiempo a lo largo del cual no
pueden modificarse algunos factores, a los que se denomina factores
fijos. Largo plazo, entonces, es un periodo de tiempo en el que todos
los factores pueden ser modificados. Es un periodo de planeamiento, es
la resultante de una sucesion de cortos plazos.

Asi, en el corto plazo, el empresario se enfrenta con factores fijos y
factores variables; en cambio en el largo plazo, todos los factores son
variables.

A continuacién, analizaremos:

La funcion de produccion en el corto plazo.

|:> La funcion de produccion en el largo plazo.

Funcién de produccién en el corto plazo

Es necesario definir primero la funcién de Producto Total, que como ya
dijimos, surge de una relacién técnica entre los factores que utiliza la
firma para producir el bien y la cantidad del mismo:

Producto Total, se denomina asi a las diferentes cantidades de un
bien o servicio (X) que puede producir una firma ante variaciones en
el nivel de empleo del factor variable(L), teniendo en cuenta una
dotacion fija del resto de factores productivos (C) que intervienen en
el proceso productivo y una determinada tecnologia.

También es necesario definir la Productividad Media (PMe) y
Productividad Marginal (PMg) ante distintos niveles de factor variable
empleado:

Producto Medio, es el producto que en promedio genera cada una
de las unidades empleadas del factor variable. Es decir, es igual a
XIL.
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Producto Marginal, es el incremento de produccion que aporta la
ultima unidad empleada del factor variable. Es decir, es igual a

Para facilitar el andlisis de estas funciones, consideremos una empresa,
cuyo tamafio y dotacién de capital es el fruto de decisiones pasadas que
no pueden modificarse en el corto plazo. Los siguientes, cuadro Ill.1 y
gréafico 1.5, representan los diferentes niveles de produccion (X) de esta
empresa, ante distintos niveles de empleo del factor variable trabajo (L):

Tabla Ill.1. Producto Total, Medio y Marginal

C L XL PMe. P MgL
1 1 10 10 10
1 2 22 11 12

1 3 40 13,3 18
1 4 50 12,5 10
1 5 55 11 5

1 6 50 8,3 -5

De la lectura del cuadro y del gréfico Ill.5, surge que, en la medida que
este empresario aumenta el empleo de la mano de obra (factor variable),
la eficiencia en el uso de este factor variable (medida a través del
PMe.) aumenta hasta un cierto punto, a partir del cual comienza a
disminuir. Ello se debe a que el factor se vuelve abundante en relacién
al resto de los factores fijos, lo que atenta contra de su eficiencia.

Asi podemos ver también que el rendimiento del factor variable
(medido por el PMg.) al principio es creciente, alcanza un maximo y
luego decrece. Ello se debe a que, a medida que se incorporan mas
unidades de mano de obra (factor variable) en el proceso productivo, se
observa que al principio las mismas agregan cada vez mas unidades de
producto (PMg. crece hasta llegar a un maximo); a partir de alli,
podemos observar que a medida que se incorporan mas unidades de
mano de obra la produccién, si bien sigue creciendo, es
proporcionalmente cada vez menor toda vez que el rendimiento decrece
(PMg. decreciente), hasta hacerse negativo cuando la produccién
comienza a disminuir (PMg. negativo).
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Gréfico 111.5. Producto Total, Medio y Marginal
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Como dijimos anteriormente, cada funcion de produccién dependera de
la naturaleza del proceso productivo. Asi podremos encontrar funciones
de produccién diversas, por ejemplo, como las que presentamos a
continuacion:

Graéfico Il.6. Funciones de Produccién

PTL1 PTL
PTLs

L L

Observando estas funciones, podemos ver que en todas ellas se verifica
gue a partir de un cierto punto, la Productividad Marginal comienza a
decrecer, lo que permitié a la teoria econdmica formular la siguiente ley:
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Ley de los rendimientos decrecientes: sea cual fuera el proceso
productivo, siempre a partir de un cierto punto, unidades adicionales
del factor variable, ante una dotacion fija del resto de los factores que
intervienen en dicho proceso, generard incrementos en el producto
cada vez menores. Ello surge a causa de que el factor variable tiene
cada vez menos cantidad del factor fijo con que operar.

Antes de determinar el nivel de produccion apropiado, podemos concluir
gue las relaciones entre el PT, PMe y PMg son las siguientes:

Si PT T aritmo creciente = PMg > 0 y tiene pendiente (+)
Si PT T aritmo decreciente= PMg > 0 y tiene pendiente (-)
Si PT es maximo = PMg=0

Si PT{= PMg<0

Si PMe T= PMg > PMe

Si PMe max. =PMg = PMe
Si PMe {= PMg < PMe

Ademas, y a los efectos de tener mayor claridad en el andlisis, resulta
conveniente distinguir en el proceso productivo tres etapas:

1° Etapa Desde el comienzo y hasta el punto maximo del PMe
2° Etapa A partir del maximo del PMe y hasta que el PMg es nulo

3° Etapa A partir del PMg nulo

i

Ahora bien, ¢en cual de las tres etapas le conviene ubicarse al
empresario?

Para responder a este interrogante, necesariamente deberemos
desarrollar otros conceptos que veremos a continuacion. No obstante, si
estamos ahora en condiciones de afirmar que al empresario no le
conviene ubicarse en la 3° etapa de la produccion, teniendo en cuenta
gue mayores niveles usados del factor variable, producen menores
niveles de produccion.

Ademas, debemos pensar que el empresario necesita conocer no solo el
nivel de empleo de un factor productivo, sino también, la combinacién de
todos los factores que requiere para generar un determinado nivel de
produccién. Para ello, debemos analizar el comportamiento de la funcion
de produccion, cuando se puede madificar el uso de todos los factores.
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Funcién de produccidn en el largo plazo

Definimos el largo plazo, como un periodo de tiempo suficiente en el que
el empresario puede modificar el empleo de todos los factores
productivos.

Pensemos en un empresario que combina los factores trabajo (L) y
capital (C) para generar un producto (X) de acuerdo a las indicaciones
gue le brindan los especialistas. Luego, los procesos productivos indican
el modo y las técnicas de combinar los factores de la produccion para
lograr cierto nivel de producto.

Este empresario podria, por ejemplo, para generar 10 unidades de
producto, contratar 4 unidades de capital por cada unidad de trabajo
empleada de acuerdo a lo indicado por un proceso 1; o dos unidades de
capital por cada dos unidades de trabajo (proceso 2); o una unidad de
capital por cuatro unidades de trabajo (proceso 3), tal como lo refleja el
grafico IIl.7.

Grafico Ill.7. Curva de Isocuanta

Proceso 1

A partir de estos procesos se pueden determinar los coeficientes
técnicos de produccion, que se definen como las cantidades de cada
factor que se necesitan para producir una unidad del bien. Asi por
ejemplo, a lo largo del Proceso 1, los coeficientes técnicos del trabajo y
del capital son constantes e iguales a L/X = 0,1 y C/X = 0,4,
respectivamente.

Uniendo todas las combinaciones de capital y trabajo que generan el
mismo nivel de producto, pero con distintos procesos productivos,
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obtenemos una isocuanta. Y, si suponemos que entre cada proceso
existen otros modos alternativos de produccién, podriamos trabajar con
curvas continuas. Luego, podemos dar la siguiente definicion:

Curva de isocuanta: es el conjunto de combinaciones de cantidades de
factores productivos que generan un mismo nivel de produccion.

La pendiente de una curva de isocuanta, dada por 0C/0L se denomina
Tasa Marginal de Sustitucion Técnica de Capital por Trabajo (TMgSTcy).

A partir de distintas combinaciones de los factores trabajo y capital que
generan el mismo nivel de produccién, podemos derivar diversas curvas
de isocuantas para distintos niveles de produccion. Al conjunto de esas
curvas se lo conoce con el nombre de Mapa de Curvas Isocuantas.

Para analizar las caracteristicas de una curva de isocuanta observemos
el gréfico 111.8.

Grafico 111.8. Mapa de Curva Isocuantas

C

En el grafico vemos que cada isocuanta tiene caracteristicas similares a
una curva de indiferencia, ellas son:

- Es unafuncién decreciente
- Es convexa con respecto al origen

- Dos curvas isocuantas no se cortan

En principio, para mantener el mismo nivel de produccion, si se aumenta
el uso de un factor, necesariamente se debe disminuir el empleo del
otro; pero puede suceder que si se pretende seguir aumentando mas y
mas el uso de uno de los factores, serd necesario ademas incrementar
el uso del otro factor para seguir obteniendo el mismo nivel de producto,
lo que ocasionara que la funcion de isocuanta en ese tramo sea
creciente. Luego, una isocuanta puede tener tramos de pendiente
negativa y tramos de pendiente positiva. Si analizamos los tramos de
pendiente positiva, veremos que seran dejados de lado por el
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empresario, ya que resultaran combinaciones de factores de costos mas
altos para el mismo nivel de producto. Queda verificado asi, que en el
tramo relevante, la pendiente de una isocuanta, definida como oC/oL
0 TMgSTcy, es de signo negativo.

Ademas, se observa que para pasar de un punto a otro de una
isocuanta, se verifica que la disminucién en la produccién provocada por
la menor utilizacion del factor capital debe ser igual al aumento de la
produccién provocado por el mayor empleo del factor trabajo; de manera
tal que el nivel de produccién se mantenga constante.

Luego:
- AC . PMg.c=+AL . PMg..
Luego:
AC/AL = - PMg./PMgc, que es la TMgSTc.

Asi, al disminuir el empleo del capital es necesario aumentar el uso del
trabajo para mantener constante el nivel de produccion, pero se observa
gue es cada vez mas dificil ceder unidades de capital por unidades de
trabajo. Ello se debe a que como el PMgc y el PMg. finalmente son
decrecientes, por la ley de los rendimientos decrecientes, a medida que
aumentamos el empleo del trabajo y disminuimos el del capital, el
PMg. es decreciente y el PMgc creciente, con lo que queda
demostrado que la TMgSTc., ademés de ser una magnitud negativa,
en valor absoluto es decreciente, lo que verifica la convexidad al
origen de la curva de isocuanta.

Por otra parte, si mantenemos constante el factor capital en C, (ver
grafico 111.9) podemos derivar la curva de producto total en el corto plazo
para diferentes niveles de empleo del factor trabajo (ya que el capital
ahora es constante e igual a C, , ademas de los respectivos producto
medio y marginal.

Entonces, para derivar el Producto Total, para C, unidades del factor
capital, y con Ls, Lo, L3 y L4 unidades del factor trabajo, se logran 10, 20,
30 y 20 unidades de producto respectivamente; y con ellos trazamos el
segundo sistema de ejes cartesianos del grafico 11.9.

A partir de esta Ultima, derivamos también los respectivos Productos
Medio y Marginal, como se aprecia en el tercer esquema del gréfico III1.9.
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Gréfico 111.9. Derivacion de las Funciones de PT, PMe y PMg
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Es oportuno resaltar, que el tramo de pendiente positiva de las curvas de
isocuantas, corresponde a la tercera etapa de la produccion ya que, al
aumentar el empleo del factor trabajo, para una cantidad fija del factor
capital, se alcanza niveles de produccién cada vez menores.

En el Gréfico I11.10., un mapa de curvas de isocuantas, uniendo todos los
puntos de pendiente igual a cero y de pendiente igual a infinito, tenemos
las curvas ABD y FGH respectivamente, que se las denominan
iséclinas (lineas que unen puntos de igual pendiente).

Asi, en la isoclina ABD, la /TMgSTCL/ = PMg/PMgc = 0 por lo que
necesariamente la PMg.= 0, lo que indica que a partir de alli, aumentos
en el empleo del factor trabajo ocasionaran disminuciones en el nivel de
produccion (Etapa Ill).
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Gréfico 111.10. Zona de Decision Empresarial

Etapa Il
Etapa Ic

Y en la isoclina FGH, la /TMgSTCL/ = PMgJ/PMgc = oo, por lo que
necesariamente la PMgc = 0, indicando que para niveles mayores de
empleo del factor capital, el nivel de produccién disminuye (Etapa lllc).

Luego, el empresario no se situard en ninguna de las 3° etapas de los
factores, por lo que solo son relevantes, para el empresario, aquellas
combinaciones que se encuentran entre las isoclinas (Etapa Il para L y
C). El conjunto de las mismas ocupa en el grafico un area denominada
zona de decisi6on empresarial.

En dicha zona, aunque los productos medios y marginales de ambos
factores son decrecientes, estos Ultimos son positivos, o que garantiza
al empresario que no va a operar nunca con rendimientos negativos de
alguno de ellos.

Con esto respondemos completamente a la pregunta inconclusa sobre
cual de las etapas resulta conveniente para el empresario: se puede
afirmar que el empresario tampoco se va a ubicar en la Etapa | del
factor, ya que en ella los rendimientos del otro factor son negativos;
luego el empresario se ubica siempre en la Etapa Il de produccién.

Ahora bien, nos queda por determinar aun, cual de todas las
combinaciones que se encuentran en la zona de decisién empresarial,
es la que debe emplear el empresario.

Equilibrio del empresario

El empresario, a partir del conocimiento de la funcién de produccién, que
como vimos, la determina el especialista, tratara de generar la mayor
cantidad del producto. Debemos recordar que para ello, necesita
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ademas contar con los servicios de los factores productivos necesarios,
para que luego de combinarlos de la mejor forma posible pueda generar
dicho producto. Luego, necesita disponer de recursos monetarios, que
puede obtenerlos de la venta de los bienes que produce o de un crédito
especifico, o del aporte de los socios que integren la empresa, etc.

Si el empresario destina todos sus recursos a la produccién del bien X,
podriamos expresar esta situacion con la siguiente ecuacion:

CT=LPL+C.Pc

Donde:
CT son los recursos monetarios destinados a la produccién del
bien X
L y C son las cantidades empleadas de trabajo y capital
PLy Pc son las retribuciones por los servicios de L y C.

La representacion gréfica (ver Grafico 111.11) de esta funcion es una recta
conocida con el nombre de recta isocoste, cuya definicion es la
siguiente:

La isocoste indica las combinaciones de los factores productivos que
puede adquirir un empresario, que dispone de cierta cantidad de
recursos economicos para destinarlos a la producciéon de un bien o
servicio, y cuyas retribuciones estan fijadas en el mercado.

Gréfico 1l1.11. Recta Isocoste

CT/Pc

I

cTipe L

Luego, la isocoste nos muestra el limite entre las combinaciones de
factores productivos que puede emplear el empresario y aquellas que no
son alcanzables.
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La pendiente de la recta isocoste, es igual a la relacion entre los precios,
es decir oC/oL = - P./Pc.

Por supuesto que si los recursos monetarios disponibles o las
retribuciones por el uso de los servicios de los factores se
modifican, también se modificara laisocoste.

Asi, a partir del mapa de curvas de isocuantas, de las restricciones
presupuestarias y de las retribuciones que debe pagar por el uso de los
factores productivos, el empresario podra determinar, no solo el méaximo
nivel de produccién a generar, sino también, el nivel de empleo de
los factores productivos que contratara.

En el grafico 1ll.12 se presentan conjuntamente los elementos del
problema: el mapa de isocuantas y la recta isocoste que enfrenta una
empresa.

La combinacion representada en el punto E, es la que le genera el
méaximo nivel de produccion. En dicho punto, se observa que las
pendientes de la isocuanta y la recta isocoste son iguales.

Siendo:

Pend. C d5¢socuanta Pend. Isocoste

- N

TMQSTy =——9e - IL
PMgc Pc

Grafico 111.12. Equilibrio del empresario

Ce E

X1
Le L
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Llegamos asi a determinar que, para que el empresario se encuentre en
equilibrio, debe contratar aquella combinacién de los factores trabajo y
capital que verifiquen las siguientes condiciones:

- Igualdad en las pendientes de la curva isocuanta y la recta
isocoste.

- Que tal combinacion se encuentre sobre la recta isocoste.

Analiticamente, el problema que enfrenta el empresario se reduce a
maximizar la funciéon de produccién sujeta a la restriccion monetaria que
tiene. Asi:

Maximizar X=f (L, C)
SujetoaCT =L.P_L+C. Pc

Para ello, se utiliza el método del multiplicador del Lagrange, de forma
similar a la utilizada en la Unidad Il para determinar el equilibrio del
consumidor.

Luego, las condiciones que deben verificarse son:

PMg./ P. = PMgc /Pc (1° condicién)
CT=L.P. +C.Pc (20 condicién)

El empresario, puede enfrentar un problema alternativo: fijar la
combinacion de factores productivos que minimice los costos de
un nivel de produccion determinado, dada una tecnologia y
conociendo la retribucion que debe pagar por el uso de los factores
productivos que necesita para generarlo.

Analiticamente, el problema para el empresario seria entonces,
minimizar los costos sujeto a un determinado nivel de produccion.
Luego, el planteo seria:

Minimizar CT = L. PL + C. Pc
Sujeto a: X=f(L,C)

Para ello, y si el nivel de produccion es constante, la diferencial total de
la isocuanta debe ser igual a cero:
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dx=2X.dL+ X dc-0

oL oC
Como la primera fraccion es € PMg LY la segunda fraccion es el PMg c tenemos :
PMg, .dL= -P Mg, .dC,de lo que resulta E:—M (pend. isocuanta) (1)
dL PMg.
Luego, para minimizar la funcion CT, la primera derivada debe ser igud a O, asi:
ac—T= R +d—c~ R. =0, de lo que resuita d7C:_ R (pendiente isocoste) (2)
oL dL dL P.
De (1) y (2) se deduce que las condicione s que deben verificarse para el equilibrio son:
PMg, _ R (primera condicién)
PMgC PC

CT=L.R + C.R. (segunda condicién)

Un empresario alcanza el equilibrio cuando contrata aquella
combinacion de factores productivos para los cuales las
productividades marginales ponderadas por sus precios son iguales,
es decir, cuando el Ultimo peso destinado al empleo de un factor
agrega a la produccién lo mismo que el Ultimo peso destinado al
empleo de cualquier otro factor que interviene en dicho proceso

Como puede observarse, para resolver ambos problemas es necesario
que se verifiquen las mismas condiciones, las que nos permiten dar una
proposicion muy importante que define las condiciones del equilibrio del
empresario:

Cambios en el equilibrio del empresario

Analicemos ahora por qué pueden surgir modificaciones en el equilibrio
del empresario.

Para ello, veamos como se modifica la produccién y por consiguiente el
nivel de empleo de los factores que intervienen en dicho proceso,
cuando se verifican:

- Cambios en las técnicas de produccién

- Cambios en los recursos monetarios

- Cambios en las retribuciones de los factores productivos
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Cambios en la tecnologia

Ante descubrimientos de nuevas técnicas de produccién, por supuesto
gue se veran afectadas las curvas de isocuantas y por consiguiente la
funcion de produccion (que serd mayor). Ello, también ocasionara
cambios en el equilibrio del empresario, quien podra generar un mayor
nivel de produccion o la misma cantidad de producto pero a un costo
menor.

Cambios en los recursos monetarios

Ante aumentos en los recursos destinados al proceso productivo, la
isocoste se desplaza en forma paralela hacia arriba. Ello le permitira al
empresario generar mayores niveles de produccién, con mayores niveles
de empleo de los factores productivos.

En el gréfico 111.13, se muestra el equilibrio del empresario para
diferentes niveles de recursos monetarios.

Uniendo los puntos de equilibrio del empresario para diferentes niveles
de gastos, tenemos el sendero o ruta de expansion del empresario,
gue se lo define de la siguiente manera:

El sendero de expansion, es la ruta determinada por las combinaciones de
factores de equilibrio, que nos indica cémo cambian las proporciones usadas
de los factores cuando se altera la produccion y por consiguiente el gasto,
mientras sus retribuciones permanecen constantes.

Graéfico 111.13: Cambios en los Recursos Monetarios

C

Sendero de
Expansion

Es X3
E1 .- X2

Es necesario destacar que, para que el empresario modifique el nivel de
produccién en el largo plazo, deberda modificar primero la escala de
planta, es decir el tamafio de la empresa.
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Los senderos de expansion toman distintas formas, de acuerdo a las
diferentes funciones de produccién de largo plazo (todos los factores son
variables).

Asi, las funciones de produccion de largo plazo pueden ser:

|:> Funcién de produccién con rendimientos constantes a
escala

Existen rendimientos constantes a escala, cuando aumentos en el
empleo de los factores en una determinada proporcién, generan
aumentos en la misma proporcion en el nivel de producciéon. Son las
funciones homogéneas de grado igual a 1.

Un ejemplo es la funcion de produccion Cobb-Douglas definida como:
X=A.L%. C/;

donde A es una constante
L y C son los factores trabajo y capital
oy B las participaciones de los factores en la produccion,
yademas o+ =1

Funcién de produccién con rendimientos crecientes a
escala

Existen rendimientos crecientes a escala, cuando aumentos en el
empleo de los factores en una determinada proporcién, generan
aumentos en el nivel de produccion en proporciones mayores. Son las
funciones homogéneas de grado mayor que 1. Si por ejemplo, aumenta
el uso de los factores en un 10%, ello genera un aumento en el nivel de
produccion en un 50%.

|:> Funcion de producciéon con rendimientos decrecientes a escala

Existen rendimientos decrecientes a escala cuando aumentos en el
empleo de los factores en una determinada proporcion, generan
aumentos en una menor proporcion en el nivel de produccién. Son las
funciones homogéneas de grado menor que 1.
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Cambios relativos en la retribucién de los factores productivos

De forma similar al andlisis del comportamiento de un consumidor,
cuando se producen cambios en el precio relativo de los bienes,
veremos ahora la manera en que un empresario modifica los niveles de
produccién, cuando se producen cambios en los precios de los factores.

Asi por ejemplo, una disminucion en el precio del factor trabajo (salario)
en el mercado, que produce también una disminucién en el precio
relativo de los factores (P./Pc), maodifica el equilibrio del empresario (de
E: a Ey). Este efecto se lo conoce con el nombre de efecto precio, y lo
podemaos ver reflejado en el gréfico l1.14.

En este caso, ante disminuciones en el precio del factor trabajo, el
empresario puede emplear mas unidades de ambos factores y generar
un mayor nivel de produccién (efecto precio). Ello, lo puede realizar por
dos motivos:

Por una parte, el empresario sustituye unidades de capital por unidades
del factor trabajo, que ahora es relativamente mas barato. Este efecto
se conoce como efecto sustitucién; es siempre negativo en el sentido
de que un aumento en el precio del factor se traduce en una reduccién
del empleo del mismo, y una baja en el precio, en un aumento de su
empleo.

Gréfico 111.14. Cambio en los Retribuciones Relativas
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Y por otra parte, el empresario, con la misma cantidad de dinero que en
la situacion original, puede generar un nivel de produccidon mayor. Este
efecto se lo conoce como efecto produccion.
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En este caso, el efecto produccion refuerza al efecto sustitucion. Pero,
de la misma manera que existen bienes inferiores, puede haber también
factores de produccion inferiores, y asi como aquellos ocasionan un
efecto ingreso negativo, estos, producen un efecto produccion
negativo.

Il!l Lectura

Sugerimos que complemente lo desarrollado con la lectura de la
siguiente bibliografia:

- C.E. Ferguson y J. P. Gould: “Teoria Microeconémica”. Ed.
Fondo de Cultura Econémica. México. Cap. N° 5 (pag. 131 —
147), Cap. N° 6 (pag. 150 — 181).

/ Actividad 10

1. La siguiente es una tabla de produccion de trigo (en toneladas), que
se obtiene en una hectarea de tierra y con diferentes niveles de
empleo de trabajadores:

L(Trabajo) [0 [1 [2 [3 [4 [5 [6 |7 [8 |9

X (Trigo) 0 10 |22 |38 |50 |60 |68 |72 |72 |70

Suponiendo que el trabajo y la tierra (T) fueran los Unicos factores que
se utilizan en la produccion de trigo, calcule y grafique:

a) Las funciones de producto total, medio y marginal, indicando en
cada caso su significado y lo que mide.

b) Marque las etapas de la produccién, indique en cual de ellas le
conviene ubicarse al empresario y fundamente su respuesta.
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c) Marque el nivel de produccion a partir del cual comienza a operar
la ley de los rendimientos decrecientes.

d) Marque el nivel de produccién para el que L alcanza su maxima
eficiencia y el nivel de produccién para el que L alcanza su
méaximo rendimiento.

Supongamos que un productor requiere dos factores para su
produccion. Si los precios de ambos factores fuesen iguales, ¢seria
correcto afirmar que deben emplearse en cantidades iguales para
elevar al maximo el nivel de produccion?

Una compafiia aérea debe transportar una cierta cantidad de carga y
de pasajeros al afio para que su actividad resulte rentable. Para
brindar este servicio la compafia puede disponer de las siguientes
combinaciones de aviones y mecanicos para atender el servicio
requerido:

C (N° aviones)

60

61

62

63

64

65

66

L (N° mecénicos)

1.000

920

850

800

760

730

710

En base a la informacion suministrada responda a las siguientes

consignas:

a) Si esta compafila estuviese empleando 60 aviones y 1000
mecanicos, ¢de cuantos hombres puede prescindir, si adquiere
un avién mas, para conservar el total de sus servicios?

b) Si el costo anual adicional de adquirir y operar otro avion fuese
de $250.000 y los mecéanicos ocasionan un costo anual de
$6.000 cada uno ¢le convendria a la compafiia adquirir el avion
61°7?

c) ¢Qué combinacion de aviones y mecanicos le conviene utilizar a
la compafiia para reducir al minimo sus costes? Grafique.

d) Si el costo de adquirir y operar un avion fuese de $200.000 y el
de cada mecéanico de $7.000, ¢cudl sera ahora la combinacién
de costo minimo?

A partir de las técnicas de produccion del bien Y, un empresario
debe combinar los factores trabajo (L) y capital (C) de manera tal de
responder a la siguiente ecuacion: Y = L . C. En base a esta
informacion determine:
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a) Las isocuantas correspondientes a los niveles de produccién de
6, 10, 12 y 20 unidades de Y. Grafique.

b) La curva de producto total, medio y marginal para 9 unidades de
capital. Grafique.

c) Eltipo de rendimientos a escala.

d) La mayor cantidad del bien Y, conociendo que el empresario
dispone de $16.000 para este proceso productivo; el salario fijado
por el mercado es de $4000 y la retribucion mensual del capital
es de $800.

A partir del siguiente cuadro, que refleja tres situaciones de equilibrio de
un empresario, marque en un gréafico el efecto precio, sustitucion y
produccién:

Situacion X L C P Pc CT
I 55 3 4 2 1 10
Il 75 6 4 1 1 10
1"l 55 5 1 1 1 6

5. Grafigue los senderos de expansibn de un empresario
correspondientes a funciones: con rendimiento decreciente, otra con
rendimiento creciente y una tercera con rendimiento constante.

6. Un productor emplea 30 unidades del factor A y 74 unidades del
factor B, siendo sus precios de $4 y$3 respectivamente. Realiza un
gasto adicional de $51mensuales que le permite emplear 39
unidades del factor A y 79 del B. El empresario alega que ahora
puede generar un mayor nivel de produccion.

Cree Ud. ¢que el empresario tiene razon? Con el auxilio de un grafico
indique el efecto que ha operado y el nombre de la funcién que une
esas combinaciones de equilibrio.

7. Realice un cuadro comparativo entre el enfoque utilizado para
determinar el equilibrio del consumidor y del productor, haciendo
referencia a los supuestos, restricciones, condiciones y forma de
alcanzarlo.

8. A partir de las siguientes tablas que muestran las combinaciones de
trabajo (L) y capital (C) que se necesitan para generar distintos
niveles de produccion del bien X, responda las consignas que se
detallan a renglén seguido:
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X1 = 100 unidades

6 3 3 4 8 16 21 24 27

25 20 18 14 9 4 3 3 6

Xo> = 200 unidades

12 9 9| 10| 12| 16| 20| 24| 26| 28

26| 24| 22| 19| 15| 12| 10 9 9] 11

Xz = 300 unidades

17 15 15 17 20 24 26 27 29

28 26 24 22 20 18| 17,5] 17,5 19

Grafique el mapa de curvas de isocuantas.

Calcule el valor de la TMgSTcL en dos puntos de cada isocuanta.
Marque las etapas de la produccién; la zona de decision
empresarial y los puntos de maxima eficiencia y maximo
rendimiento para ambos factores

Si la retribucion por el uso de los factores productivos que

intervienen en el proceso productivo es de $4 por cada unidad,
marque el sendero de expansion.
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I11.4. Teoria de los costos

%
Informacion

Analizamos anteriormente, el comportamiento de la funciéon de
produccién en el corto y en el largo plazo; ademas derivamos las
combinaciones de factores que hacen maximo los niveles de produccion,
es decir, el equilibrio de la firma. Nos resta ahora determinar, el nivel de
produccién que maximiza el beneficio del empresario.

El beneficio de un empresario resulta de la diferencia entre el ingreso por
la venta del producto y el costo de producirlo. Luego, para que sea
maximo, debemos encontrar el nivel de produccion que haga maxima la
diferencia entre ambos conceptos.

Ya analizamos, a partir de funcion de la demanda, la funcién de Ingreso
por la venta del producto. Estudiaremos ahora los costos de
produccioén.

Para ello, estudiaremos los diferentes conceptos de costo y a la vez
estableceremos los lazos correspondientes entre la teoria de la
produccion, analizada en el apartado anterior, con la teoria de los costos
de produccion. Todo ello nos conducira a la determinacion de la funcién
oferta de bienes y servicios.

El empresario, para llevar a cabo el proceso productivo contrata los
servicios de los factores en el mercado, en el momento que los necesita;
algunos los incorpora totalmente al producto (mano de obra, insumos,
etc.), y otros, como las maquinarias, edificios, vehiculos, etc., los
adquiere y los utiliza en varios procesos productivos.

El costo de producir un determinado producto, surge de la suma de los
costos de los factores que necesita la firma para poder producirlo. Y el
costo de cada uno de esos factores resulta del producto de la cantidad
empleada del factor y de la retribucion que debe pagarle; luego, el costo
de cada factor depende de:

- El precio o retribucién que debe pagar por su uso.

- Lacantidad del factor que emplea.
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Por cada uno de estos factores debe retribuir por lo menos el precio que
otros empresarios estan dispuestos a pagar. Este concepto, es el costo
de oportunidad, que nos da la idea de lo que debe pagar el empresario
para atraer los factores productivos que necesita, de otras actividades, o
para evitar que abandonen la propia.

La cantidad que emplea de cada factor, esta intimamente relacionada
con la eficiencia para combinarlos con el resto de los factores, lo que nos
trae a colacion las leyes tecnoldgicas que se encuentran presentes en
todo proceso productivo. De alli, la relaciéon tan estrecha entre la teoria
de la produccién y la teoria de los costos.

Es necesario, ademas, reconocer la diferencia entre los costos contables
y los costos econémicos, que no siempre son valores coincidentes.

Los primeros, los costos contables o costos explicitos, son los
desembolsos efectivamente realizados por los empresarios, y son los
gue se registran en los libros de contabilidad. Por ejemplo, los salarios
de los empleados, insumos, tasas de servicios publicos, impuestos,
gastos de administracion, gastos en publicidad, amortizaciones de
bienes de capital, etc.

Los costos econdmicos, resultan ser muchas veces superiores a los
costos contables, ya que son el resultado de la suma de los costos
explicitos o contables mas los costos implicitos.

Por costos implicitos, se entiende, a los costos de los factores
propios, que frecuentemente se omiten al computar los gastos de una
firma. Son por ejemplo, el salario del propietario de la empresa que no lo
cobra, pero lo retira como beneficio de la firma en pago por sus
servicios, debiéndose computar como un costo en un monto igual al
valor de sus servicios en el mejor uso alternativo. Otro ejemplo, es el
interés de la inversién realizada, que se lo considera en un monto igual
al interés que hubieran producido esos factores en otra actividad
alterativa. Otro, la renta del local propio, que se lo valia en el monto del
alquiler que hubiera obtenido el empresario en el caso de haberlo
arrendado para otra actividad alternativa, en vez de destinarlo a dicho
proceso productivo.

Teniendo en cuenta que los costos son necesarios en la planificacion del
proceso productivo, resulta conveniente hacer la distincion entre:
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Costos de corto plazo

El corto plazo, tal como lo definimos anteriormente, es un periodo de
tiempo en el que la escala de planta no puede ser modificada, por lo
tanto, en este periodo, la empresa tiene factores fijos y factores
variables.

Asimismo, distinguimos entre los costos de corto plazo a los Costos
Totales, Medios y Marginales.

Costos totales

La funcién de costo total es igual al gasto que realiza el empresario en
todos los factores que contrata, para generar los distintos niveles de
produccién. Es igual a la suma de los costos totales fijos y los
costos totales variables.

El costo fijo total, es igual a los gastos de los factores cuyos niveles de
empleo no se modifican, en nuestro caso C. Luego, CF= C.Pc, y por lo
tanto, es constante e independiente de los niveles de produccion, tal
como se puede observar en el gréfico I1.15.

Gréfico 111.15. Costos Fijos

CF

CF

El costo variable total es igual a la suma de los gastos de cada uno de
los factores variables que se contratan. En nuestro caso, consideramos
que el factor variable es el trabajo (L). Luego: CV = L. P.. Es decir,
depende de los niveles de produccién, de la eficiencia y del
rendimiento en el uso de dichos factores. Asi, a medida que aumenta
el nivel de produccién, se necesitan incorporar al proceso productivo
mayor cantidad de factores variables, lo que genera también mayores
gastos por dichos factores.

Para derivarla, determinemos el gasto que realiza el empresario en los

factores variables que utiliza para generar los distintos niveles de
produccion, reflejados en la funcion de produccion. En el gréfico 111.16, el
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costo para producir, por ejemplo, X1 unidades de producto, es igual al
producto de las Li unidades del factor variable empleadas para su
produccién por el precio de dicho factor (Pr1), fijado por el mercado. El
costo total variable para producir X, unidades, es igual a L, por Py, y asi
podemos calcular el costo variable para los distintos niveles de
produccion. Luego, observamos que la funciéon de costo variable total,
es un reflejo de la funcién de produccidn. En ella, observamos que
para aumentar el nivel de produccién, se necesita aumentar el empleo
de los factores variables, lo que puede generar, al principio, rendimientos
crecientes (cuando la funcion de produccién crece a ritmo creciente) que
son acompafados con crecimiento de la funcién de costo variable en
forma decreciente. Luego, por la ley de los rendimientos decrecientes, la
funcién de produccion crece cada vez menos y la funcion de costo
variable cada vez mas. De alli, podemos decir que la funcién de costo
variable total, es la inversa de la funcion de produccion. La Etapa Ill. no
se tiene en cuenta porque mayor empleo del factor variable implica un
mayor costo variable, pero al ubicarse en la etapa mencionada, el nivel
de produccién cae, lo que atenta contra el objetivo de maximizar el
beneficio.

Gréfico 111.16. Costos Variables

CVv ! )
(LPL) CVs; CV, CV; L1 Lo L3

Para determinar el costo total, se debera sumar los costos fijos a los
costos variables. Previo a ello, se rota 90° en sentido de las agujas del
reloj el cuadrante izquierdo del grafico 111.16.

Luego, superponemos las curvas de CF y CV en el gréafico Ill.17, y
procedemos a sumarlos para cada nivel de produccion.
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Gréfico I11.17. Costos Totales

CT
CT

Ccv

CF

Costos Medios

Los costos totales medios o costos medios, son los costos que en
promedio afronta el empresario por cada unidad producida. Ellos reflejan
la eficiencia en el uso de todos los factores y son iguales a la suma de
los costos fijos medios y los costos variables medios, asi:

CMe = CFMe + CVMe.

También podemos expresarlo:

CMe =C—T=C—F+C—V,es decir
X X X
crve = SE _CPe
X X

ovme =L B Pl e que X —pvie,
X X PMe, L

Analizando las férmulas, concluimos que el costo variable medio
guarda una intima relacién con el producto medio. Luego, cuando el
PMe. aumenta, es decir, cuando crece la eficiencia en el uso del factor
variable, el CVMe disminuye; cuando el PMe. alcanza un maximo, el
CVMe es minimo; y cuando el PMe. disminuye, el CVMe aumenta.

Ademas a medida que aumenta la produccién el costo fijo se distribuye
en un mayor nimero de unidades, luego el costo fijo medio es una
funcion siempre decreciente.

El grafico I11.18 muestra estas relaciones.
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Gréfico 111.18. Costos Medios

CMe

CVMe

CFMe

X

Podemos ver que la funcion de costo medio tiene la forma de U debido a
la eficiencia en el uso de los factores.

Costos Marginales

Por ultimo, definimos los costos marginales, que indican cuanto agrega
a los costos la Gltima unidad producida del bien, es decir muestra como
se modifica el costo total cuando se cambia el nivel de produccion.
Estos costos se calculan mediante el cociente entre el cambio en el
costo total y el cambio en el nivel de produccién:

_OoCT _a(CP.+LP) oLPL P
X X oX  PMg,

oX
CM donde — =PM
g onae oL gL

Del andlisis de la formula, vemos que el costo marginal guarda una
estrecha relacion con el producto marginal. Asi, cuando los rendimientos
en el uso del factor variable son crecientes (PMg. aumenta), el costo
marginal disminuye; cuando se alcanza el maximo rendimiento del factor
variable (PMg. maximo), el costo marginal es minimo; y a partir de este
punto, comienza a operar la ley de los rendimientos decrecientes (PMg.
disminuye), por lo que los costos marginales aumentan.

Asimismo, graficando las curvas de costos unitarios podemos identificar
las etapas de la produccién.
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Gréfico 111.19: Costos Medios y Marginales

CMe
CMg

Etapa IL

Etapa Il
CMg

CMe

CVMe.

X

Para un mejor entendimiento de las funciones de costo de corto plazo,
retomemos el ejemplo que utilizamos en el apartado de la Funcién de
Produccion de Corto Plazo, en el que derivamos las funciones de los
productos total, medio y marginal y calculemos los costos para los
distintos niveles de produccion, dado los precios de los factores capital y
trabajo iguales a $ 20 y $10 respectivamente:

Tabla I1l.2. Costos Medios y Marginales

PT L CF Cv CT | CFMe | CVMe | CMe | CMg
10 20 10 30 2 1 3 | -
22 20 20 40 0,90 0,90 1,80 0,83
40 20 30 50 0,50 0,75 1,25 0,55
50 20 40 60 0,40 0,80 1,20 1
55 20 50 70 0,36 0,90 1,26 2

N e

QB WIN(F(r

Es conveniente que Ud. interprete graficamente los valores de los costos
calculados y marque las relaciones entre ellos.

Costos de largo plazo

En el largo plazo, el productor puede modificar todos los factores en
funcion de los niveles de produccién, logrando modificar la escala de
planta o tamafio de la empresa.

El largo plazo es un periodo de planeamiento, es una serie de cortos
plazos, pudiendo la firma colocarse en cualquiera de ellos. Una vez
determinado el nivel de produccion, el empresario debe determinar
también la escala de planta, y, definida ella, esta nuevamente en el
corto plazo. Pero desde el punto de vista del largo plazo, la empresa
tiene la oportunidad de cambiar ese panorama. Luego, el largo plazo es
una sucesion de cortos plazos.
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A continuacion, definiremos costo total, medio y marginal de largo plazo.
Costo total

La funcion de costo de largo plazo puede ser derivada a partir del
sendero de expansion del empresario (Que como vimos anteriormente
surge de la union de los equilibrio del productor). También podemos
determinarla a partir del conocimiento de las diferentes funciones de
costos totales de corto plazo. La envolvente de ellos, sera la funcion de
costo total de largo plazo.

Grafico Ill. 20. Costo Total de Largo Plazo

CT CTCs3

CTC:
CTC:

CTwp

Costo medio

El costo medio de largo plazo, es igual al costo promedio de cada unidad
producida.

En el largo plazo, la empresa puede modificar su escala de planta.
Luego, se puede enfrentar con distintas funciones de costo medio de
corto plazo, dependiendo del nivel de produccion. Asi, la empresa puede
construir distintas escalas de planta, donde la envolvente de todas ellas,
es la funcién de costo medio de largo plazo.

Ahora, consideremos una empresa que puede construir tres escalas de
plantas diferentes, como lo muestra el gréfico 111.21.

Si Xi fuera el nivel de producciébn que le conviene producir el
empresario, deberia construir la escala de planta 1 (CMeCP3), ya que
ella es la que genera el menor costo unitario. Si fuera X, le conviene
trabajar con la escala de planta 2 y si fuera Xs, con la escala de planta 3.
La envolvente de las curvas de corto plazo es la que le genera los
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menores costos unitarios para producir distintos niveles de produccién,
cuando la firma tiene tiempo para construir cualquier escala de planta.

Grafico I11.21. Costos Medios de Largo Plazo

CMe

AN : z CMeCP1 CMeCPZCMeC%MeLP

1
1
|
X1 X2 Xopt. Xa X

El nivel de produccion 6ptimo, es el que se logra con el menor costo
unitario (CMeLP minimo) utilizando en este caso la escala de planta 2
(escala 6ptima).

Generalmente se considera que la curva de costo medio de largo
plazo tiene forma de U. Este seria el caso de escalas de planta que se
hacen mas eficientes para mayores niveles de producto hasta cierto
punto, a partir del cual, escalas de planta mayores, generan costos
unitarios también mayores. Ello se debe a las economias vy
deseconomias internas de escala de la empresa.

Ejemplos de las economias internas a la empresa son, la posibilidad
creciente de division y especializacién del trabajo y de utilizacion de
técnicas mas avanzadas en la medida que las escalas de planta son
mayores.

Asi, la especializacion y divisién del trabajo, provocard mayor eficiencia
en el desempefio de las tareas. La incorporacion de nuevas tecnologias,
cuando la escala de planta es mayor, dara también la posibilidad de
disminuir los costos por unidad de produccion.

Pero, al incrementarse el tamafio de la planta, las dificultades de
coordinacion y control aumentan, lo mismo que los gastos de papeleria,
publicidad, teléfono, organizacion, etc, lo que puede generar, finalmente,
ineficiencias que se traducen en mayores costos medios. Estos, son
ejemplos de deseconomias internas a la empresa.

Al aumentar la escala de planta, las economias internas de escala
provocan disminuciones en los costos medios de largo plazo, que
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luego aumentan, cuando aparecen las deseconomias internas de
escala.

En la realidad, cuando la escala de planta es suficientemente grande
para aprovechar todas las economias de escala, habra una serie de
escalas de planta mayores para las que no seran todavia evidentes las
deseconomias de escala o internas. Luego, la curva de costo medio de
largo plazo tendrd una serie de puntos minimos entre los niveles de
produccion X; y Xz, como lo muestra el gréfico 111.22

Grafico 111.22. Costos Medios de Largo Plazo con una sucesion de
Escalas de Planta Optimas

CMe

CMelLP

X1 X2 X

Ahora bien, la funcién de costo medio a largo plazo, puede aumentar
(trasladarse hacia arriba), o disminuir (trasladarse hacia abajo), a causa
de las deseconomias o economias externas a la firma, mas
conocidas como  externalidades negativas 0 positivas
respectivamente. Son situaciones que el empresario no puede controlar.

Gréfico 111.23. Economias o Deseconomias Externas a la Empresa

CMe

CMelLP2
< Deseconomia externa
CMelLP:1

<4—— Economia externa
C Me Lz

Ejemplo de ellas, son desventajas o ventajas que experimentan las
empresas por estar localizadas lejos o cerca de los centros de consumo;
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o por la lejania o cercania con otras empresas o industrias; o por el
aumento o disminucién de los precios de algunos factores productivos,
etc.

Costos marginales de largo plazo

Definiremos, por ultimo la funcion de costos marginales de largo
plazo, que muestra el costo adicional necesario para obtener una unidad
adicional de produccién, cuando la empresa tiene tiempo para cambiar la
produccién haciendo los ajustes necesarios en el empleo de todos los
factores, incluyendo los que constituyen su planta. Luego:

oCT
CcMg = &=
Mo =%

Esta funcion se deriva a partir de la curva de costo total de largo plazo.
Para hacer una sintesis integradora de los diferentes costos y para ver
las relaciones entre ellos resulta conveniente presentarlos

conjuntamente en el gréfico 111.24.

Grafico 111.24. Costos Medios y Marginales de Corto y Largo Plazo

CMe
CMg CMgCP; , CMgLp

X

De la observacion del gréfico 111.24, surge que si el empresario decide
producir X; unidades, debera construir la escala de planta 1 (CMeCP,),
ya que ella es la que le genera el menor costo por unidad a corto plazo,
y ademas se verifica que dicho costo es igual al costo medio de largo
plazo. Se observa también, que los costos marginales de corto y largo
plazo son iguales, aunque menores que los costos medios.

Siguiendo el mismo razonamiento, si el empresario decidiera producir Xs

unidades, deberia construir la escala de planta 3 (CMeCPs), situacion en
la que los costos de corto y largo plazo son iguales y los costos
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marginales de corto y largo plazo también son iguales y, en este caso,
mayores gue los costos medios.

Ahora bien, la escala de planta mas eficiente es la 2 (CMeCP>). Se la
denomina escala de planta 6ptima; es la que genera el menor costo
medio, y por consiguiente, X, es el nivel de produccién 6ptimo. En él
se verifica que los costos medios y marginales de corto y largo plazo,
son iguales.

Il!l Lectura

Le sugerimos que en este momento complemente lo desarrollado en
este punto con la lectura de la siguiente bibliografia:

- C.E. Ferguson y J. P. Gould: “Teoria Microeconémica”. Ed.

Fondo de Cultura Econdémica. México. Cap. N° 7 (pag. 185 —
218).

/ Actividad 11

1. Si una empresa adquiere una maquinaria especializada que no
puede ser utilizada por ninguna otra firma, luego el costo de
oportunidad de dicha maquina es igual a:

a) Elvalor residual.
b) Cero.
c) El precio de compra.

d) La cuota de amortizacion.

2. Una empresa productora de zapatos incurre en los siguientes costos
mensuales:
Mano de obra..........cccoecvieeeiiiinnenn. $5.520

Materias primas...........ccceeveeeeenneen. $2.100
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3.

Gastos generales...........cccceeennee. $ 830
Amortizacion de bienes de uso.....$ 700

El empresario es un contador que al dedicarse a la actividad
empresarial debié rechazar dos ofertas de trabajo que le hubieran
significado un ingreso de $1.500 unay la otra $ 1.520.

En base a esta informacion resuelva las siguientes consignas:

a) Clasifigue los costos de la firma en implicitos y explicitos y
determinelos.

b) Determine el costo contable y el costo econémico.

A partir del ejercicio 1 de la actividad Ill.2 resuelva las siguientes
consignas, suponiendo que la Priera= $10 y P = $5:

a) Calcule y grafique las funciones de costo fijo, costo variable,
costo total, costo fijo medio, costo variable medio, costo medio y
costo marginal.

b) Determine las etapas de la produccion.

c) Margue el nivel de produccién en el que se alcanza la maxima
eficiencia en el uso del factor variable; y el nivel en el que se
alcanza el maximo rendimiento del factor.

d) Indique las relaciones que existen entre las funciones de
produccién y de costos.

Califique de verdadera o falsa la siguiente proposicién y justifique su
respuesta:

“Un cambio en el precio del factor variable afectara a las curvas de
costo marginal, costo medio y costo variable medio; en cambio una
modificacion en el precio del factor fijo, solo afectara la curva de
costo marginal de corto plazo.”

Los empleados de una empresa constituyeron un sindicato y
negociaron un acuerdo con la empresa para que emplee mas
trabajadores que los requeridos por las condiciones de utilizacién
Optima de recursos. En base a ello, indique los cambios que sufriran
las funciones de costos de corto y largo plazo de la empresa.
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6. Realice un cuadro comparativo entre la funcion de produccién y las
funciones de costos, marcando las diferencias y las relaciones que
existen entre ambas.

7. Realice un cuadro comparativo entre los conceptos de economias y
deseconomias internas y economias y deseconomias externas a la
empresa o externalidades. Ejemplifique en cada caso.
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I11.5. Derivacion de la curva de oferta

Analizamos en este capitulo el comportamiento de la empresa, la Teoria
de la Produccion y la Teoria de los Costos. Nos resta determinar la
funcion de oferta de los bienes y servicios, siempre bajo el supuesto de
que la empresa pertenece a una economia de mercado y que lleva a
cabo el proceso productivo teniendo como objetivo maximizar sus
beneficios.

Al hablar de beneficios, analizamos también la importancia de conocer la
funcién de ingresos por la venta de los productos y la funcién de costos.
El nivel de produccién que haga méxima esa diferencia, sera el nivel
apropiado.

Si bien es cierto que la estructura de costos de la empresa puede ser la
misma independientemente de la situacion del mercado en el que actua;
la funcién de ingreso sera diferente en cada caso. Es decir, para poder
derivar la funcion de oferta, necesariamente se deben conocer las
caracteristicas del mercado donde interactta el empresario.

Estas condiciones son las que definen los distintos tipos de mercados, y
como necesariamente necesitamos esa informacién, que es el objeto de
estudio del proximo capitulo, dejaremos para entonces la derivacion de
la funcién de oferta de bienes y servicios.
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Capitulo IV
Mercado de bienes y servicios

Los contenidos desarrollados hasta el momento han permitido
introducirnos en los principios basicos de la Microeconomia y en
particular, conocer la importancia de la demanda y de la oferta de bienes
y servicios, como funciones indispensables en el andlisis de esta
disciplina.

Analizamos no solo las variables que las determinan y afectan, sino
también la forma de derivar la demanda a partir del andlisis del
comportamiento del consumidor. Nos resta aun derivar la funcién de
oferta.

Para ello, deberemos estudiar primero la forma en que consumidores y
empresarios interactian conjuntamente en el proceso econémico, a los
efectos de determinar los precios de los bienes y servicios y los
volimenes de produccion del mercado, teniendo siempre presente los
supuestos fundamentales de la teoria econémica: maximizacién de los
beneficios y racionalidad econdmica. Luego, podremos determinar el
nivel de empleo de los factores productivos y el volumen de produccién
que debe generarse.

Recordemos que el empresario se enfrenta con una demanda por los
bienes o servicios que ofrece, que le indica las cantidades de los mismos
que los consumidores estan dispuestos y en condiciones de comprar a
los distintos precios alternativos. A partir de ella, el empresario conoce el
gasto que pueden realizar los consumidores en dichos bienes o
servicios, lo que le permite, a su vez, estimar su funcién de ingreso.

Por otro lado, el empresario determina, a partir de sus costos de
produccioén, los minimos precios a los que esta dispuesto a vender.

Luego, para determinar cual es el nivel de produccién que hace maxima
la diferencia entre el ingreso y los costos, de manera de lograr el mayor
beneficio, debe considerar conjuntamente ambos conceptos.

Ademas, para poder decidir adecuadamente el volumen de produccion,
el precio, las estrategias de venta, publicidad, etc., debe tener un cabal
conocimiento de las caracteristicas que definen el mercado en el que
actla. Es decir, debera analizar si existen otras empresas que producen
y venden productos similares, si es lo suficientemente fuerte como para
imponer algunas condiciones en el mercado, si hay restricciones al
ingreso de nuevas firmas al mercado, etc.
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Asi, las decisiones, dependerdn del tipo de mercado en el que el
empresario vende el bien o servicio que produce. Es por ello que en este
capitulo, analizaremos las caracteristicas de los distintos tipos de
mercado y, a partir de ellas, la manera en que el empresario responde a
sus interrogantes.

Asimismo, analizaremos y reflexionaremos sobre las diferentes criticas
gue surgieron a la teoria econémica marginalista.
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IV.1. Mercado de Competencia Perfecta

Concepto y condiciones

Informacion

La palabra competencia se asocia frecuentemente con la idea de
rivalidad u oposicion entre dos o mas sujetos para el logro de un
objetivo; pero, en la Teoria EconOmica, este concepto esta
complementado con el de dispersion de la capacidad de control de
los agentes econdémicos, dado que, cuanto mas repartido esta el poder
de influir en las condiciones del mercado, menos eficaz seran aquellas
acciones discrecionales dirigidas a manipular la cantidad disponible de
productos y los precios del mercado; y a partir de esta consideracion,
surge el verdadero concepto de la palabra “competencia”.

En el mercado de competencia perfecta ningin comprador o productor
individual puede ejercer influencia alguna sobre el precio mediante sus
compras o ventas individuales. Es un modelo idealizado de los
mercados de bienes y servicios en el que el precio surge de la
interaccion reciproca de demandantes y oferentes.

En teoria, la existencia de un mercado de competencia perfecta supone
el cumplimiento de las siguientes condiciones:

|:> Homogeneidad en el producto

Cada unidad del bien o servicio que produce un empresario debe ser
idéntica a cualquier otra que producen sus competidores; de lo contrario,
el productor de algun bien o servicio ligeramente diferente al de los
demas, tendria cierto control sobre el mercado, y por lo tanto, sobre el
precio.

|:>Existencia de un elevado numero de compradores vy
vendedores (atomizacién)

Para que ningun agente econdmico pueda ejercer influencia alguna
sobre el precio y/o sobre el volumen de produccién, debe existir un gran
numero de ellos y cada uno debe ser lo suficientemente pequefio (en
relacién al mercado) como para que su comportamiento individual no
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pueda afectar las funciones de oferta y demanda del mercado, y por
consiguiente, tampoco al precio.

|:> Libre movilidad de recursos

La totalidad de los agentes que participan en el mercado, tanto
compradores como productores, podran entrar y salir del mercado
cuando lo dispongan; de igual modo, quien desee dedicarse a la
produccion de un bien o servicio podrd hacerlo sin que exista ninguna
restriccion que se lo impida. Esta condicion también supone que los
recursos pueden movilizarse sin ningln problema entre usos
alternativos, y los bienes y servicios puedan ser ofrecidos donde el
empresario decida.

|:> Conocimiento perfecto de las condiciones del mercado
(transparencia)

Los vendedores conocen lo que los compradores estan dispuestos a
pagar por sus productos, mientras que los demandantes saben a los
precios que los oferentes quieren venderlos. De esta manera, es posible
predecir correctamente el precio de equilibrio del mercado, situacién que
permitird que vendedores y consumidores estén satisfechos. Luego, el
precio es Unico y queda determinado por el punto de interseccion entre
las funciones de demanda y oferta.

|:> Ausencia de barreras artificiales

Los precios deben ser libres para cambiar en cualquier sentido en
respuesta a las condiciones cambiantes de la demanda y la oferta. No
debe haber fijacion de precios por parte del gobierno, ni administracién
de precios por asociaciones de productores, sindicatos u otras entidades
privadas. No deben existir restricciones a la oferta o racionamiento de la
demanda por parte del gobierno.

Equilibrio en el corto y largo plazo

Definido el mercado de competencia perfecta, es necesario que
analicemos la conducta de cada uno de los empresarios que componen
el mercado. Para ello, efectuaremos el analisis en el corto y largo
plazo.
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- Corto Plazo

Como ya dijimos, en el mercado de competencia perfecta el precio de un
bien o servicio es determinado por el libre juego de demandantes y
oferentes. Luego el empresario debe sélo decidir si produce o no, y, en
caso afirmativo, qué cantidad debe lanzar al mercado.

Una vez que el mercado fija el precio, cada empresa podra vender
cualquier cantidad del bien a ese precio, situacion ésta que nos lleva a
afirmar que la funcién de demanda que enfrenta cada empresario es
perfectamente elastica. A partir de ella, podra determinar las funciones
de Ingreso Total e Ingreso Marginal. Luego, relacionando estas con su
estructura de costo, podra definir el nivel de produccién que le genere el
méaximo beneficio.

Para una mejor comprensién, en el grafico IV.1 se presenta una
secuencia de todo el proceso, en el que podremos observar cémo el
mercado y cada una de las empresas que lo forman, alcanzan el
equilibrio.
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Gréfico IV.1. Equilibrio de Corto Plazo en Competencia Perfecta

Px Mercado Py Empresa

CMgx e,

[ /

d, = IMe,=IMg

Si leemos de izquierda a derecha y de arriba hacia abajo, vemaos el
equilibrio del mercado del bien X determinado en el punto E, donde el
precio del bien igual a Pey una cantidad intercambiada igual a Xe. A
partir de alli, cada empresario conoce su demanda (d,) y puede derivar
la correspondiente funcion de Ingreso Total (IT). Comparando ella con su
estructura de costos (CT) puede determinar los distintos niveles de
beneficio (B) que puede obtener ante los distintos niveles de produccion.
Luego X: es la cantidad de producto que hace maxima la diferencia
entre el Ingreso Total y el Costo Total. En dicho punto, ademas, las
pendientes de ambas funciones son iguales.

Recordando que las pendientes del Ingreso Total y del Costo Total son
el Ingreso Marginal y el Costo Marginal, respectivamente, y que el
Ingreso Medio es el Ingreso Promedio de cada unidad vendida, vemos
que:
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Mg = ar _ M y como Px es constante, luego IMgx = Px
9

[9)4 [9)4
Me — E _ X.Px

X X luego, también, IMex = Px

A partir de ello, podemos:

El empresario que actia en un mercado de competencia perfecta,
determina el nivel de producciéon que maximiza su beneficio, cuando,
la dltima unidad producida agrega al ingreso total, lo mismo que al
costo total, y ambos son iguales al precio de equilibrio del mercado.
Es decir, el empresario determina el nivel de produccién de maximo
beneficio cuando el ingreso marginal es igual al costo marginal y
ambos son iguales al precio del bien fijado por el mercado.

Analiticamente, el planteo seria:

Maximizar la funcién: Beneficio = Ingreso Total — Costo Total,
Max. B=IT-CT

Para ello, la primera derivada debe ser igual a cero:

@zﬂ—gzo,donde ﬂes ell.Marg inal ygel CMarginal
OX OX  OX OX OX

Con lo que demostramos que en el nivel de equilibrio el IMgx = CMgx. Y
como IMgx= Px, entonces IMgx = CMgx= Px.

Luego, volviendo a nuestro gréfico IV.1, observamos que también
podemos determinar el equilibrio del empresario cuando el precio se
iguala con el costo marginal. En dicho punto, el nivel de beneficio surgira
de la diferencia entre el area que representa al ingreso total y el area
gue corresponde al costo total.

Ingreso — e
Total —_— Costo’ Total — Beneficio

Si el precio del mercado fuera diferente, las funciones de Demanda e
Ingresos Medio y Marginal serian distintas; y para alcanzar nuevamente
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el equilibrio el empresario deberia analizar cuél es el nuevo nivel de
produccién para el que el nuevo precio iguale al costo marginal.

En el gréfico IV.2, podemos ver los diferentes niveles de produccion de
equilibrio para distintos precios fijados por el mercado.

Grafico IV.2. Derivacion de la Oferta de la Empresa en el Corto Plazo

Mercado Empresa
Px Px

Ol CMg
2 (G
CMe

(e}
/7 P 8 QVMe

P1 E2 C1

PZ _ Es d2

P3 D d3
X1 Xo Xs Qx Xs X2 Xi Qx

Si el precio es P, la demanda que enfrenta la empresa sera d; y el
beneficio igual al area Piabci. En este caso, vemos que el ingreso
alcanza para recuperar todos los costos y queda un remanente que
recibe el nombre de beneficio superior al normal.

Pero si el precio es P», el ingreso iguala al costo. Luego, a simple vista,
se podria pensar que el beneficio es nulo; no obstante, debemos
recordar que cuando determinamos la estructura de los costos,
consideramos la capacidad empresarial como un factor muy importante,
cuya retribucién no es otra cosa que el beneficio. Por ello, a pesar que la
diferencia entre el ingreso y el costo sea nula, el empresario esta
recibiendo una retribucién similar a la que hubiera obtenido en otra
actividad alternativa. A este tipo de beneficio se lo designa beneficio
normal.

A un precio igual a P3, el nivel de produccion de la firma es xs y el
empresario recibe un ingreso que le permite recuperar solo los costos
variables por lo que tiene que afrontar indefectiblemente los costos fijos
si pretende seguir en el mercado; de todas maneras si abandonara la
actividad también deberia pagar a los factores fijos, por lo que le resulta
indiferente producir o cerrar (punto muerto).

Luego, para un precio superior al costo variable medio minimo, pero
inferior al costo medio minimo, el empresario recibira un ingreso que le
permitira recuperar los costos variables y parte de los fijos. Por ello, le
conviene seguir produciendo a pesar de que obtendrd un beneficio
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menor al que hubiera recibido en otra actividad alternativa, es decir,
obtiene un beneficio inferior al normal.

Del analisis de estas situaciones podemos deducir que el empresario
competidor se fija en la funcion de costo marginal para determinar el
nivel de produccion. Luego, la funcion de oferta de corto plazo del
empresario es la funcion de costo marginal a partir del costo
variable medio minimo.

Si bien todas las empresas que constituyen el mercado tienen acceso a
la misma tecnologia, las instalaciones no necesariamente tienen que ser
iguales, como asi tampoco la organizacion ni la administracién, lo que
generara estructuras de costos y niveles de beneficios diferentes para
cada empresario y por ende, también ofertas distintas.

La funcion de oferta de la industria es la resultante de la suma
horizontal de todas las ofertas de las empresas que la conforman.

- Largo plazo

Como ya definimos anteriormente, el largo plazo es considerado un
periodo de planeamiento que se caracteriza por ser lo suficientemente
prolongado, de manera tal que le permite a la empresa modificar la
escala de planta (tamafio de la empresa), el nivel de empleo de todos los
factores, el volumen de produccion y hasta cerrarla si fuera conveniente.
Luego, como ya vimos, la curva de costo total de largo plazo es la
funcion de costo de los factores variables. La forma de determinar la
cantidad de producciéon gque maximiza el beneficio del empresario, es
similar a la de corto plazo, como veremos en el grafico IV.3.

De la lectura del mismo surge que el equilibrio de la empresa se alcanza
en un nivel de produccién Xien el que la diferencia entre el ingreso y el
costo es maxima. En dicho punto, se verifica que las pendientes de
ambas funciones son iguales, y también lo son el ingreso marginal y el
costo marginal. El equilibrio se alcanza cuando el precio del bien o
servicio fijado por el mercado es igual al Costo Marginal de corto y
largo plazo. En dicho punto, se verifica ademés, que los Costos
Medios de corto y largo plazo también son iguales.
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Grafico 1V.3. Equilibrio de Largo Plazo en Competencia Perfecta

Mercado Empresa
Px P
OX CMg.L
/ __. CMe..
Pe — _
Dx di1=IMe = IMg
Xe Qx X1 Qx
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cT %/ o

Asi, la funcién de oferta de largo plazo de la empresa sera también la
funcion de Costo Marginal a partir del Costo Medio minimo.

En este caso, el empresario y el mercado estan en equilibrio. Los
empresarios obtienen beneficios normales, lo que genera que no existan
empresas que quieran ingresar a la industria ni salir de la misma.

Ahora bien, debemos analizar detenidamente la derivacion de la
funcion de oferta del mercado, dado que, si por ejemplo las empresas
estuvieran obteniendo beneficios superiores a los normales, esto
incentivara la entrada de nuevas firmas a la industria, lo que producira
desequilibrios en el mercado.

Ante esta situacion, la naturaleza de los ajustes que deben hacer las
empresas, dependeréd del tipo de costos que tenga la industria, es decir,
si es de costos crecientes, decrecientes o constantes. Analizaremos
cada caso por separado.
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= Industrias de costos crecientes

Grafico IV.4. Industria de Costos Crecientes
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Comencemos el analisis a partir del punto E; del grafico IV.4 que
representa una situacion de equilibrio de largo plazo de la firma y de la
industria, y en el que las empresas aprovechan todas las economias
internas de escala, escogiendo aquella combinacion de factores que les
genera el nivel de produccion de menores costos medios. Alli obtiene
beneficios similares a los que podria haber obtenido en otra actividad
alternativa (beneficios normales).

Si por ejemplo aumenta la demanda a D, aumenta el precio del bien o
servicio a P,. A este nuevo precio, la empresa enfrenta una nueva
demanda, d, que lo induce a madificar su escala de planta y el volumen
de produccion y venta a X, obteniendo beneficios superiores a los
normales.

La situacion planteada generalmente altera el equilibrio del mercado
porque resulta atractiva para que nuevas empresas ingresen al mercado.
Ello producird un aumento en la oferta del mercado O, y por
consiguiente, la disminucion del precio. Por otro lado, el ingreso de esas
empresas generara un aumento en la demanda de los factores
productivos que intervienen en el proceso productivo, ocasionando un
aumento en la retribucion de dichos factores e incidiendo en las curvas
de costos medios, que ahora seran mayores (deseconomias externas a
la firma).

Como podemos observar, con el ingreso de nuevas firmas al mercado se
ejerce una doble presiéon sobre los beneficios, al bajar los precios y
aumentar los costos, hasta llegar a una situacion como Es en la que se
logra un nuevo equilibrio de las empresas y del mercado E”.
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Uniendo entonces, los puntos de equilibrio del mercado, obtenemos la
funcién de oferta de largo plazo para una industria de costos crecientes
que, como podemos ver, es mucho mas elastica que la funcién de oferta
de las empresas.

Luego, el mercado de competencia perfecta esta en equilibrio,
cuando las empresas operan con la escala de planta que genera el
menor costo medio de largo plazo, ya que sélo en esta situacién no
habré motivaciones para salidas ni ingresos de otras firmas al mercado.

= Industrias de costos decrecientes

Siguiendo la misma metodologia de analisis que en el caso anterior,
podemos determinar que un aumento de la demanda podria generar la
entrada de nuevas firmas al mercado, provocando una disminucién en
los costos de produccién (economias de escala externas), toda vez que
dicha expansién trae como consecuencia la necesidad de mejorar, por
ejemplo, la infraestructura de servicios (carreteras, medios de
comunicacion, etc.); con las consiguientes modificaciones en los
equilibrios de las firmas y del mercado.

Grafico IV.5. Industria de Costos Decrecientes
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Uniendo los puntos de equilibrio del mercado, se obtiene la curva de
oferta de la industria, que en este caso muy especial, es de pendiente
negativa, contradiciendo la relacion directa entre precio y cantidad
ofrecida.

= Industrias de costos constantes

En las industrias de costos constantes, el ingreso de firmas al
mercado, no produce una modificacion relevante en la demanda de los
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factores productivos como para que sus precios disminuyan, debido a
que la industria s6lo adquiere una parte pequefia de la oferta total de
factores. Luego, después de un proceso similar al analizado en los casos
anteriores, el nuevo equilibrio del mercado sera el punto E” del gréafico
que se da mas abajo.

Uniendo los puntos de equilibrio de la industria se obtiene la curva de
oferta, que es perfectamente elastica.

Independiente si la industria es de costos constantes, crecientes o
decrecientes, podemos apreciar que en el mercado de competencia
perfecta, la busqueda de mayores beneficios de las empresas esta
intimamente asociada al mejor aprovechamiento de la tecnologia
disponible, a una mayor eficiencia productiva, y por lo tanto, a una mejor
asignacioén de los recursos productivos entre los diferentes sectores.

Gréfico IV.6. Industrias de Costos Constantes

Mercado Oferta de Empresa
. Largo plazo

Px

O1

P2

- Efectos sobre el bienestar

En la competencia perfecta, el equilibrio del mercado en el largo plazo se
da cuando el precio del producto es igual al costo marginal y al minimo
del costo medio. Ello conduce a importantes inferencias para el bienestar
de la sociedad tales como:

- Lacapacidad productiva (recursos) esta distribuida de tal modo
que es valorada igualmente por los consumidores en todos
sus usos alternativos y ninguna redistribucién puede
aumentar el bienestar.

- Cada firma opera a su maxima eficiencia, obteniendo su
produccién al menor costo unitario. La empresa opera con una
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escala de planta 6ptima a una tasa de produccion 6ptima, de
manera de aprovechar todas las economias internas de escala y
usar la combinacion de factores mas eficientes para el nivel de
produccion que determina.

- Laempresa no tiene la necesidad de desviar recursos hacia
esfuerzos de promocién de ventas, porque puede vender todo
lo que quiera al precio fijado por el mercado. Ademas, al ser el
producto homogéneo, al consumidor le resulta indiferente
adquirirlo a cualquier productor.

Excedentes del Consumidor y del Productor

Una vez determinado el precio de los bienes y servicios, los
consumidores y productores obtienen un excedente, respectivamente.

Por un lado, el excedente del consumidor surge de la diferencia entre
lo que esta dispuesto a pagar (area igual a OP1EXg) y lo que realmente
paga por el bien (area igual a OPcEXg), tal como lo observamos en el
grafico IV.7.

Gréfico IV.7. Excedente del Consumidor en Competencia Perfecta

Px

i Excedente del
consumidor

Psg

El excedente del consumidor puede utlizarse para valorar
monetariamente las variaciones de los precios, de manera tal, que una
disminucién en dicho excedente, provocado por un aumento del precio,
es igual a la cantidad maxima que el consumidor estaria dispuesto a
pagar para impedir que tuviera dicho aumento.

Por otro lado, el excedente del productor surge de la diferencia entre lo
que el empresario realmente recibe por la venta del bien (area OPgEXE)
y lo que estaria dispuesto como minimo a recibir (drea OEXg). El gréfico
IV.8 ilustra esta situacion:
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Gréfico 1V.8. Excedente del Productor en Competencia Perfecta
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- Aplicaciones del modelo de competencia perfecta

Aunqgue las condiciones necesarias para la existencia de un mercado de
competencia perfecta son muy restrictivas y muy dificiles de verificar en
la realidad, el modelo es Uutil, no sélo porque es aplicable a la mayoria de
los productos agropecuarios y a muchos titulos y valores; sino también,
porque la utilizacibn del modelo, en casos especificos, genera
predicciones acertadas.

Analizaremos algunos casos patrticulares:

En muchos mercados, aunque no se verifiquen todas y cada una de las
condiciones de competencia perfecta, utilizando el modelo, podemos
deducir importantes proposiciones.

DDespIazamiento de las funciones de demanday oferta

Por regla general, un aumento de la demanda de un bien,
permaneciendo constante la oferta, eleva su precio y el volumen de
produccion, y una disminucion, produce los efectos contrarios. Un
aumento de la oferta, permaneciendo constante la demanda,
generalmente reduce el precio y aumenta la cantidad comprada y
vendida; y una disminucion, produce los efectos contrarios.

Estas proposiciones resumen los efectos cualitativos de los
desplazamientos de la oferta y de la demanda, pero los efectos
cuantitativos producidos en el precio y en la cantidad dependen de la
forma exacta de las curvas de demanda y oferta y principalmente de sus
elasticidades.
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A continuacién, veremos tres graficos que representan situaciones
diferentes que comentaremos brevemente.

Gréfico IV.9. Gréfico I1V.10. Gréfico IV.11.
Mercado vitivinicola Mercado manufacturero  Mercado de obra de
arte

\E’ E” O1
~—

Asi por ejemplo, en el caso de la industria vitivinicola (Gréfico 1V.9) que
requiere un cierto tipo de suelo y de clima, al ser estos espacios
escasos, la produccion de vino puede incrementarse hasta cierto punto
aumentando unidades de trabajo y abono, pero, por la ley de los
rendimientos decrecientes, aumentos de la produccién generaran costos
marginales crecientes, luego la oferta sera una funcion creciente, de
manera que aumentos en la demanda, ocasionaran aumentos en el
precio y en el nivel de produccion y venta.

Pero en el caso de un articulo manufacturado, la producciéon puede
cambiarse facilmente modificando todos los factores productivos (Grafico
IV.10), y que tenga un nivel constante de costos unitarios, es decir una
oferta perfectamente elastica. Un aumento en la demanda provocara
aumentos en el nivel de produccion y venta, aunque el precio
permanecera constante.

Y en el caso de una obra de arte (Gréfico IV.11)al ser Unica, la oferta
serd perfectamente inelastica; luego un aumento en la demanda,
provocara un aumento en el precio.

Ahora bien, un aumento de la oferta, reduce méas el precio cuanto mas

inelastica sea la demanda y aumenta menos la cantidad cuanto mas
inelastica sea la demanda.
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D Influencia de los impuestos en el precio y en la cantidad
vendida

El modelo de competencia perfecta, también nos puede servir para
predecir quién soporta la verdadera carga de un impuesto y cémo afecta
éste a la produccién.

Para ello, analizaremos cédmo el peso de un impuesto es soportado por
los consumidores en mayor medida que los productores, considerando
como ejemplo un bien cuya demanda es mas inelastica que la oferta (ver
Grafico IV.12).

Partimos del equilibrio E1 donde se determina el precio de mercado igual
a $10 y una cantidad intercambiada del bien igual a X;. Supongamos
que se fija un nuevo impuesto de $ 1 al bien. Ello producira una
disminucién de la oferta de O; a O.. El nuevo precio de equilibrio es de $
10,7 para un nivel de produccién y venta menor e igual a X,. Luego, el
consumidor, tiene que pagar por cada unidad $ 0,70 mas que antes y los
$ 0,30 restantes, los debe asumir el productor, con lo que por cada
unidad que vende, recibe un precio neto de $ 9,70.

Luego podemos afirmar que, en general, un impuesto recae mas en
los consumidores o en los productores, dependiendo de las
elasticidades relativas de la demanday de la oferta.

Gréfico 1V.12. Efecto de la fijacién de un impuesto en Competencia

Perfecta
Px
$10,7}-----
$10 [~~"z===== : ;
X2 X1 Qx

D Efectos de los controles de precios por el estado
Algunas veces el estado establece por ley un precio maximo o minimo

en lugar de gravar a un bien. Ello, tiende por lo general a provocar
graves distorsiones econdémicas en la sociedad.

145



Microeconomia

Analicemos por ejemplo el caso de la energia eléctrica, que tienen una
demanda relativamente mas inelastica que la oferta; y dado que es tan
importante para la economia, a menudo el gobierno presiona para que
se controle su precio.

Tal como se puede observar en el grafico 1V.13, sin la intervencién del
estado el equilibrio se alcanza en Ei. Luego, con la imposicién de un
precio tope (Pg), la cantidad demandada X; es mayor que la cantidad
ofrecida X, lo que genera una escasez de oferta, que requerira algun
otro método de racionamiento que provoque una disminucion en la
demanda, ya que en caso contrario se produciran serios problemas
sociales.

Grafico IV.13. Efecto de los controles de precios en Competencia
Perfecta

Px

Exceso de
Demanda

XoX1 X3 Qx

D Analisis econdmico de la agricultura

Con la ayuda del modelo de competencia perfecta, analizaremos los
efectos producidos en los mercados agricolas durante estas ultimas
décadas.

Si bien la demanda de productos agricolas tendié a crecer, lo hizo en
una forma mas lenta que el enorme aumento de la oferta generado por
el progreso tecnoldgico. Ello provocé malestar en los productores
agricolas, toda vez que estas circunstancias ocasionaron disminuciones
en los precios de los productos agricolas con la consecuente
disminucion en los ingresos de los productores, ya que la demanda es
inelastica.

Ello generé que los agricultores acudieran al gobierno en busca de
ayuda economica. Algunos paises redujeron las importaciones mediante
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aranceles para mantener los precios mas altos; otros dieron
simplemente subsidios a los agricultores; otros en cambio, obligaron a
los productores a reducir el area cultivada mediante la imposicién de
cupos de produccion, lo que naturalmente perjudic6, ademés, a los
consumidores

La visualizacién grafica del caso planteado se puede observar en el
siguiente gréfico:

Gréfico IV.14. El caso de la agricultura

Px

L.-!l Lectura

Le sugerimos que, de considerarlo necesario, complemente lo
desarrollado con la lectura de la siguiente bibliografia:

- C.E. Ferguson y J. P. Gould: “Teoria Microeconémica”. Ed.
Fondo de Cultura Econdémica. México. Cap. N° 8 (pag. 228 -
261).

- P. A Samuelson y W. D. Nordhaus: “Economia”. McGraw Hill-
Interamericana de Espafia S. A. Cap.N°4 (pag. 65 —73)
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/ Actividad 12

1. Defina: mercado, industria y empresa.

2. Realice un cuadro comparativo de las formas que una empresa

competidora perfecta, determina el nivel de produccién de equilibrio
en:

a) En un periodo breve, en el que la firma no puede modificar su
nivel de produccion;

b) En el corto plazo
c) En ellargo plazo.

La empresa El Vasco S.A, desarrolla sus actividades dentro del
mercado alimenticio. Produce leche tipo “larga vida”.

Un estudio del mercado lacteo arroj6 el siguiente informe:

Precio $/ It. | Cant. Demandada | Cant. ofrecida
1 1000 100
2 800 400
3 500 500
4 250 750
5 50 1250

Teniendo en cuenta estos datos, construya el gréfico que represente
la funcién de oferta y la de demanda, y determine el precio y la
cantidad de equilibrio.

La granja “La Vaquita”, es una PyME argentina que produce dulce de
leche mediante un proceso artesanal. La curva de demanda que
enfrenta es completamente elastica y se estima que puede colocar
su producto en el mercado a un precio de $6/kg. La curva de oferta
responde a la siguiente ecuacion: X = 7 Px.

Con la informacién suministrada determine:
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a) Analitica y graficamente el punto de equilibrio de la empresa.

b) Los efectos que produciria la decision de la empresa de elevar el
precio 16,5%.

Teniendo en cuenta los datos del cuadro suministrados por una
empresa:

a) Complete la informacion de dicho cuadro.

b) Determine analitica y graficamente el equilibrio de esta empresa.

¢) Indique si realiz6 un andlisis de corto o largo plazo.

Qx | Px T [ CF | ¢V | CT B [ IMgx | CMgx
0 - 100 | --
1 67 60
2 62 70
3 57 75
4 52 85
5 47 90
6 42 100
7 37 115
8 32 140
9 27 175
10 | 22 230

El Sr. Juan Dominguez es el duefio de una empresa agropecuaria
gue junto con otras 29 empresas conforman la industria que enfrenta
la siguiente demanda:

PX 30 21 18 15 13,5
QX 236.000 260.000 278.000 | 330.000 360.000
Ademas el Sr. Dominguez conoce que su estructura de costos es:
QX 3.600 | 6.000 | 7.800 | 9.000 | 9.900 |10.500 | 10.800
CT 48.000 | 54.000 | 60.000 | 66.000 | 72.000 | 78.000 | 84.000

Con estos datos, determine:
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9.

10.

a) La curva de oferta de la firma, conociendo ademas que el costo
variable medio minimo es igual a $3,33 para un nivel de
produccién de 6.900 kilos.

b) La curva de oferta de la industria; y el precio y el nivel de
produccién de equilibrio de la industria. El empresario esta
maximizando beneficios o minimizando pérdidas.

Derive la funcion de oferta de largo plazo de una industria de
productos adelgazantes (pastillas, cremas y aparatos), que tiene
costos crecientes y cuyo prestigio estd siendo vapuleado por los
medios de difusion masiva.

Chile, fue el mas grande productor de nitratos en el siglo XIX y a
principios del XX. El nitrato, es un insumo indispensable para la
produccién de poélvora. Con el advenimiento de la Primera Guerra
Mundial, Chile decidi6 conservar los nitratos para las futuras
generaciones, restringiendo las exportaciones a otros paises y las
extracciones de sus propios yacimientos.

Teniendo en cuenta esta informacién y utilizando el modelo de la
competencia perfecta, analice las consecuencias posteriores que
acarre0 esta decision.

Analice las consecuencias que ocasionaron los programas de
limitacion de extension de cultivos, en el mercado agricola.

Conociendo que la demanda de un bien es relativamente mas

elastica que la oferta, determine quién soporta mas el peso de la
imposicion de un nuevo impuesto fijado por el gobierno.
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IV.2. Monopolio

Concepto y condiciones

Informacién

El monopolio es una situacion de mercado en la cual hay un solo
vendedor de un bien o servicio que no tiene buenos sustitutos. El
producto tiene que ser marcadamente diferente de los otros que se
venden en el mercado, de manera que los cambios en el precio o
produccién no afecten al monopolista.

A pesar de que en la realidad es muy dificil encontrar ejemplos de
monopolios puros, la aplicacion del modelo es un instrumento de analisis
muy Gtil para el estudio de los precios, produccion, distribucién de los
recursos y bienestar econémico en diferentes mercados imperfectos.

Los servicios privatizados como el telefénico, el abastecimiento de gas,
de energia; la recoleccion de basura; las aguas termales, etc. son
ejemplos, que por sus caracteristicas, se aproximan a la definicion de
monopolio.

Las causas de la existencia de un monopolio son diferentes, y pueden
ser, entre otras, las siguientes:

- El control de un factor productivo de forma exclusiva por una
empresa.

- La explotacién con exclusividad de ciertas técnicas de produccion
gque han sido previamente patentadas.

- La concesion de actividades con caracter exclusivo que el estado
otorga a ciertas empresas.

- La existencia de procesos productivos, que por razones
tecnolégicas concretas, genera economias de escala para
niveles de produccion elevados, que hace imposible la existencia
de competidores.

- La necesidad de estructuras de costos fijos muy elevados para

ciertas producciones, de manera que la existencia de mas
empresas significaria un despilfarro de recursos.
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- La dimensién del mercado que no permite la existencia de mas
competidores.

Luego se encontraran distintos tipos de monopolios tales como
naturales, artificiales; legales, de hecho; entre otros.

Equilibrio en el corto y largo plazo

Definido el monopolio, debemos ahora analizar la manera en que
determina el nivel de produccion y el precio de venta del bien o servicio.
Para ello, es necesario destacar, que como es el Unico productor, debe
abastecer solo, a todo el mercado. Por ello, enfrenta la curva de
demanda total, lo que le permite, de alguna manera, influir en el precio o
en la cantidad.

A continuacién analizaremos el comportamiento del monopolista en el
corto y en el largo plazo:

- Corto Plazo

Si el objetivo del monopolista es maximizar el beneficio, la determinacién
del precio y la cantidad producida y ofrecida en el mercado, debe
responder basicamente a las mismas reglas que cualquier otro
empresario competidor perfecto. Es decir, tratard de alcanzar la maxima
diferencia entre el ingreso por la venta del bien o servicio y el costo de
producirlo.

Con la ayuda del Gréfico IV.15. veremos como el monopolista alcanza
su equilibrio.

Es oportuno destacar, que el analisis del monopolista es el analisis del
mercado, porque al ser el Unico productor, le corresponde enfrentar la
totalidad de la demanda del mercado, y a su vez, su oferta, es también
la totalidad de la oferta del mercado.

Entonces, a partir de la demanda, determina las funciones de Ingreso
Total, Medio y Marginal.

La funcion de Ingreso Medio se corresponde con la curva de demanda, y
el Ingreso Marginal es menor que el Ingreso Medio. Ello se debe, a que
s6lo es posible aumentar las ventas, reduciendo el precio, y esta
reduccion, se aplica a todas las unidades anteriormente vendidas.
Luego, el aumento en el ingreso como consecuencia de la venta de una
unidad adicional, sera una magnitud menor que el precio.
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Gréfico I1V.15. Equilibrio de Corto Plazo en el Monopolio

Monopolio = Mercado
Px

IT
CT

X1 Ox

Ahora, teniendo en cuenta la funcion de Ingreso Total (IT) y
comparandola con la estructura de costos (CT), el monopolista logra el
mayor beneficio produciendo en X;. En dicho punto, al igual que para un
competidor perfecto, se verifica que las pendientes de ambas funciones
son iguales, por lo que también lo seran el Ingreso Marginal y el Costo
Marginal. Por cada una de esas unidades, los consumidores estan
dispuestos a pagar un precio igual a P1 (punto E).

Por todo ello, podemos afirmar lo siguiente:

El monopolista, determina el nivel de produccién que maximiza su
beneficio, cuando la dltima unidad producida agrega al ingreso total lo
mismo que al costo total; es decir, el monopolista determina el nivel de
produccion cuando el ingreso marginal es igual al costo marginal,
y al precio (superior al ingreso marginal), lo fijjan los consumidores a
través de la funcion de demanda.

En el gréfico 1V.15, también se ve que el beneficio, en este caso
superior al normal, estd representado por el area P.EBC; Es
conveniente destacar que, el monopolista no necesariamente obtiene
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beneficios superior a los normales; ello dependera de la demanda y de
su estructura de costos; luego, puede alcanzar también beneficios
normales y hasta inferior a los normales, dependiendo si los
ingresos son superiores, iguales o inferiores a los costos; y también
determinara el minimo de produccion, por debajo del cual le conviene
cerrar la empresa (cuando los ingresos no cubran ni siquiera los costos
variables).

En el caso del monopolio, resulta mas complicado determinar la funcion
de oferta de corto plazo, s6lo se puede determinar un punto de oferta.
Ello se debe a que un mismo nivel de producto puede tener diferentes
precios, dependiendo de cudl sea la funcién de demanda vigente.

El monopolista no puede determinar simultAneamente el precio y la
cantidad, ya que si fija el nivel de produccion, los consumidores
determinaréan el precio que estan dispuestos a pagar por cada una de
esas unidades; y si fija el precio, los consumidores indicaran la cantidad
que van a adquirir. Pero, mediante una promocién, o una campafia
publicitaria, o modificando la presentacion del producto, o incrementando
la calidad, o mejorando las condiciones de financiacion, etc., puede
captar un mayor nimero de consumidores (aumentar la demanda) o
influir en la forma de la funcién de demanda (modificar la elasticidad).

- Largo plazo

La determinacion de las condiciones de equilibrio en el largo plazo, si
bien son similares a las de competencia, debemos destacar que la
existencia de beneficios superiores a los normales, atrae a otras
empresas a entrar a la industria, con lo que, si no existen barreras al
ingreso, el monopolio desaparece.

El gréfico 1V.16 muestra la situacion de equilibrio del monopolista en el
largo plazo. En él se puede observar que el monopolio alcanza el
equilibrio, en el largo plazo, cuando la ultima unidad producida
agrega alos ingresos, lo mismo que alos costos.

En el largo plazo, como la entrada al mercado estd cerrada, el
monopolista ajusta la produccién de acuerdo al tamafio de planta.
Existen para esto tres posibilidades: que la relacion entre el mercado y
los costos medios del monopolista sea tal que se justifique la
construcciéon de una planta menor, mayor o igual a la éptima.

Con esto, vemos que en el monopolio, no necesariamente se usaran
los recursos a su maxima eficiencia potencial.
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Gréfico IV.16. Equilibrio de Largo Plazo en el Monopolio

Monopolio = Mercado
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- Discriminacién de precios en el monopolio

El monopolista, en algunas situaciones, fija precios diferentes por el
mismo bien o servicio a distintos consumidores 0 grupos de
consumidores, es decir, discrimina sus precios. La razén de ello es que
de esta manera, puede aprovechar mejor las diferencias de precio que
estan dispuestos a pagar por el mismo bien, diferentes sectores de la
sociedad, de manera tal de hacer mas rentable su actividad (maximizar
los beneficios).

Para poder implementar esta politica de discriminacién de precios, es
necesario que se cumplan las siguientes condiciones:

= Que el mercado pueda separarse y que el monopolista sea capaz
de identificar y mantener separados cada uno de esos
segmentos del mercado, pues de lo contrario, el producto sera
comprado en el mercado al precio menor y revendido en los otros
al precio mas alto, haciendo desaparecer la diferencia de precios
que intenta establecer.
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= Las elasticidades de las demandas de los diferentes segmentos
del mismo deben ser diferentes.

= Las diferencias de precios entre los segmentos del mercado,
tienen que ser producidas por otras causas, que no sean la
variacion en los costos de produccion y venta.

Generalmente la discriminacion de precios se da en los mercados de
servicios publicos, en los que se fijan tarifas diferentes a las empresas
industriales y comerciales y a los usuarios domiciliarios. Otro ejemplo de
discriminacion es el clasico caso del “dumping” en el comercio
internacional, en el que los bienes se venden en el exterior a un precio
inferior al interno, aunque los costos de produccion sean los mismos,
pero las elasticidades de las demandas son diferentes y se puede
mantener perfectamente separado los mercados por razones de
jurisdiccién y/o distancia.

- Efectos sobre el bienestar
Para analizar los efectos que tiene en el bienestar de la sociedad, la
existencia de un mercado monopolista, resulta conveniente comparar su

situacién con la de una empresa competidora.

Gréfico IV.17. Monopolio vs. Competencia Perfecta

Px
CMg

Pu Em CMe

Pc \ Ec
\) Di=IMe

X u \XC Qx

IMg

En el gréafico IV.17, se observa que el monopolista alcanza el equilibrio
produciendo Xu unidades del bien y vendiendo cada una de esas
unidades al precio Pv. En cambio, si el mercado fuera de competencia
perfecta, el volumen intercambiado resultaria ser mayor, y el precio,
menor, porque la demanda del mercado, si bien seria la misma (D), la
produccién estaria repartida entre los productores competidores, de
manera tal que la funcién de oferta seria la resultante de las funciones
de costo marginal de todos ellos. El equilibrio, entonces, se lograria en
Ec.
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Luego podemos inferir lo siguiente:

- El consumidor esté forzado a pagar un precio superior al que
tendria que abonar en competencia perfecta y conformarse con
menores cantidades del bien, con el consecuente costo social.

- El monopolio no impone el aprovechamiento de todas las
economias internas de escala, lo que pone de manifiesto el
despilfarro y la ineficiencia en la asignacion de los recursos
gue se produce en comparaciéon con la competencia perfecta.

- ElI monopolista puede emprender ciertas actividades de
promocién de ventas, mientras que en competencia perfecta no
tienen sentido realizarlas. Estas decisiones que significan
considerables esfuerzos, las realiza con el objeto de provocar
aumentos en la demanda, o bien, para convencer al publico de
que el consumo de su producto es altamente deseable e incluso
indispensable, logrando de esta manera, modificar la elasticidad
de la demanda.

- El monopolista puede apropiarse de beneficios superiores a
los de la empresa competidora. Esto, que a simple vista podria
ser considerado una desventaja de este tipo de mercado, desde
el punto de vista social, necesita un mayor analisis antes de
llegar a esa conclusion. Recordemos que el economista
australiano Schumpeter (1883-1950), sostuvo que el Unico
incentivo que mueve a los hombres a asumir grandes riesgos y
gue empuja a la introduccién de innovaciones, son los beneficios.
En este sentido, el monopolio es mucho mas estimulante que la
competencia en cuanto crea el clima adecuado para que se
introduzcan innovaciones tecnoldgicas que redunden en
beneficio de la sociedad.

- Excedentes del consumidor y del productor en el monopolio

Se ha definido el excedente del consumidor como la diferencia entre lo
gue el mismo esta dispuesto a pagar y lo que realmente paga por el
bien. Al tratarse de un monopolio, el area se reduce respecto de la de
competencia perfecta, y queda determinada por la superficie del
triangulo P1PuEMm.

157



Microeconomia

Gréfico 1V.18. Excedente del Consumidor en el Monopolio
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Como ya se establecio, el excedente del productor es la diferencia
entre lo que el empresario recibe por la venta del bien y lo que esta
dispuesto a recibir. Es decir ,la diferencia entre el precio de equilibrio Pm
y la funcion de oferta, que en este caso se asimila al CMg, para cada
unidad vendida. En el gréfico IV.19 queda establecido el excedente
mencionado.

Grafico IV.19. Excedente del Productor en el Monopolio

Excedente del
Productor

Si se comparan los excedentes del consumidor y del productor para el
caso de competencia perfecta y el del monopolio, se observa que el area
del triangulo EMAEc que corresponde al excedente del consumidor en el
caso de competencia perfecta deja de hacerlo. De la misma manera,
ante la existencia del monopolio, el area ABEc ya no pertenece al
productor. En consecuencia, el area EMBEc constituye la pérdida de
bienestar de la sociedad debida a la presencia de un mercado
imperfecto como lo es el monopolio.
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Grafico 1V.20. Pérdida de Bienestar
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- Regulacién del monopolio

El estado, en algunas oportunidades trata de impedir que se forme un
monopolio; y en el caso que ya exista, trata en algunas oportunidades, al
menos en parte, de contrarrestar los efectos adversos sobre el bienestar,
regulando sus precios o fijdndole impuestos. A continuacién,
analizaremos ambos casos por separado:

|:> Fijacion de precios maximos

Con frecuencia el estado tiene autoridad para controlar las tarifas o
precios de, por ejemplo, los servicios publicos. El problema econémico
es el de determinar la tarifa que induciréa a la empresa a brindar la mayor
cantidad de productos, de acuerdo a su estructura de costos y en
funcion de la demanda del mercado.

El gréafico 1V.21 muestra la situacion planteada:

Gréfico IV.21. Fijacién de Precio Maximos

Px

CMg

P1
P2




Microeconomia

Se observa cémo, a partir de que el estado fija un precio maximo en Py,
la demanda pasa a ser igual a P,AD. Luego, hasta X unidades, el
monopolista vendera al precio fijado, y para niveles de venta mayores,
tendra que aceptar precios menores. Luego, la funcion de Ingreso
Marginal también se modifica y sera igual a la demanda en el tramo P2A,
y a partir de alli tendra un tramo discontinuo para luego continuar el
trazado del IMg (desde la interseccion de la linea vertical de puntos con
la funcion IMg). EI nuevo equilibrio entonces, se alcanzara para un nivel
de produccién de X», situacidon que generard un mayor bienestar en la
sociedad, toda vez que podrd adquirir un mayor volumen a un precio
unitario menor.

|:> Fijacién de impuestos

Con frecuencia, se piensa que la fijacién de impuestos a los monopolios
es una medida adecuada para evitar la concentracion de beneficios
excesivos y consecuentemente aumentar el bienestar de la sociedad.
Para tener una respuesta correcta, es necesario que analicemos las
consecuencias de la aplicacion de dos tipos de impuestos: uno
especifico y otro global.

- Un impuesto especifico:

Algunos ejemplos de este tipo de impuestos son el IVA y el impuesto a
las ganancias. A través de ellos, se afecta a la produccion ya que son
costos variables, y producen modificaciones en la estructura de costos
totales y marginales.

Tal como lo veremos en el grafico IV.22, antes de la imposicion del
impuesto, el equilibrio E1 se lograba para un nivel de produccion X,y a
un precio P., obteniendo el monopolista un beneficio igual al area
sombreada (&rea con rayas verticales).

La fijacion de estos impuestos ocasiona aumentos de las funciones de
Costo Medio y Costo Marginal y el nuevo equilibrio E; se alcanzara a un
mayor precio P> y a un menor nivel de produccion Xo.

Como observamos, el monopolista transfiere parte del impuesto

especifico a los consumidores, obtiene menores beneficios (area
sombrada llena) y el bienestar de la sociedad se ve afectado.
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Gréfico 1V.22. Fijacion de un Impuesto Especifico

Px

P>
P

- Unimpuesto global:

Un ejemplo seria cuando el gobierno fija, a un monopolista, un gravamen
por la concesion de un determinado servicio a una empresa.

El impuesto global es un costo fijo e independiente del nivel de
produccién, por lo que su imposicion, produce un aumento del costo total
en la suma fija del impuesto, sin generar alteraciones en la funcién de
costo marginal.

Asi, el monopolista, luego de la imposicién, se ubicard en el mismo
punto Ei (ver grafico 1V.23) produciendo y vendiendo la misma cantidad
y al mismo precio, aunque recibira un beneficio menor a causa de que
tendra que absorber completamente dicho impuesto. Con esta medida,
solo se logra reducir los beneficios del monopolista.

Gréfico IV.23. Fijacién de un Impuesto Global

Px

P1
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Il!l Lectura

Le sugerimos que de considerarlo necesario, complemente lo
desarrollado con la lectura de la siguiente bibliografia:

- R. Leftwich y Eckert: “Sistema de Precios y Asignacion de
Recursos”. 9° Ed. Mc-Graw - Hill. México (1992). Cap. N° 12
(pag. 350 - 386).

/ Actividad 13

1. Realice una comparacion entre los distintos tipos de monopolio:
publico y privado, natural y artificial, dando en cada caso una
definicibn adecuada y ejemplos.

2. Los siguientes cuadros reflejan la estructura de costos y la funcién
de demanda del mercado que enfrenta un monopolista:

Qx 3 4 5 6 7
CMg 2 5 12 | 20 | 40
Qx 2 | 3] 415 6 | 7
Px 16 | 14 | 12 | 10 | 8 | &

Con estos datos determine:
a) Elvolumen de produccion y el precio de cada unidad del bien.

b) ElI beneficio del monopolista, analitica y graficamente,
conociendo que el costo medio para el nivel de produccién de
equilibrio es de $ 8.

c) El nuevo nivel de produccion, precio y beneficio, si el gobierno fija
un precio maximo igual a $ 10, y conociendo que el costo medio
para dicho nivel de produccion es de $7,6.

d) El nuevo equilibrio del monopolista, si el estado impone un
gravamen del 10% sobre cada unidad producida, conociendo que
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el costo medio para dicho nivel es igual a $ 8,5. Luego, compare
las tres situaciones de equilibrio y marque los efectos que sobre
el bienestar de la sociedad ocasionan estas politicas
gubernamentales.

3. Deduzca analitica y graficamente porqué en un mercado de
monopolio, el ingreso marginal es menor que el precio y fundamente
tal proposicion.

4. Un monopolista considera prudente fijar precios diferentes por el
servicio que presta a dos pueblos rurales A y B. Las cantidades que
estan dispuestos a adquirir los consumidores de ambos pueblos
conjuntamente es igual a 50, pero las funciones de demanda de
cada uno de ellos son diferentes e iguales a:

OxA=120-Px; y QxB=40-1/2 Px

Con esta informacion, determine si le conviene al monopolista fijar
precios diferentes en cada pueblo. Si su respuesta es afirmativa,
indique las cantidades que vendera y el precio que cobrard en cada
uno de ellos.

5. Teniendo en cuenta los siguientes datos suministrados por una
empresa monopdlica:

Qx | Px T [ CE [ cv [ cT B [ IMg | CMg
0o [ - 100 | ---
1 | 67 60
2 | 62 70
3 | 57 75
4 | 52 85
5 | 47 90
6 | 42 100
7 | 37 115
8 | 32 140
9 | 27 175
10 | 22 230

a) Complete la informacién del cuadro
b) Determine analitica y graficamente el equilibrio de esta empresa

¢) Indigue sirealizé un andlisis de corto o largo plazo.
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d) Determine los excedentes del consumidor y del productor para la
empresa monopolista. Determine los mismos para el caso en que
este mercado sea de competencia perfecta. Explique las
diferencias.

Las empresas aéreas tienen una larga historia de discriminacion de
tarifas. Frecuentemente, los pasajes comprados con cierta
anticipacion o para determinados dias son més baratos.

A partir de ello, construya un grafico que muestre como determinan
las diferentes tarifas; y analice si con esta medida, los pasajeros que
pagan mayores tarifas subsidian a los pasajeros beneficiados por el
descuento.

Busque boletas del servicio de gas, teléfono, recoleccion de basura o
agua de diferentes sectores del mercado jujefio. A partir del analisis
de las mismas y de las posibles investigaciones que Ud. realice,
indique las diferencias de tarifas que existen y las razones que
considere que las originaron.

Indigue si el estado puede tomar alguna medida, para impedir que un
monopolista obtenga beneficios excesivos dado que ello contribuye
en gran medida a generar un costo social muy elevado.

Realice un cuadro comparativo entre la forma de determinar el

equilibrio en el mercado de competencia perfecta y en el monopolio
en el corto y en el largo plazo.
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IV.3. Oligopolio

Concepto y condiciones

Informacion

Oligopolio es una situacibn de mercado que se caracteriza por la
participacion de pocos empresarios, por lo que existe la posibilidad de
que las acciones y decisiones de uno de ellos, afecten y se vean
afectadas por las acciones y decisiones de los otros.

Si el producto fabricado por un empresario es igual al elaborado por sus
competidores, estamos en presencia de un oligopolio puro. Ejemplo: el
mercado del hierro, del niquel, etc. (la calidad y la terminacién estan
regidas por normas). En caso de que el producto tenga algun grado de
diferencia, como la marca, la calidad, la presentacion etc., el oligopolio
recibe el nombre de oligopolio diferenciado. En este ultimo caso, el
empresario es un monopolista de su propio producto, y el hecho de tener
excelentes sustitutos hace que la forma de determinar su equilibrio
difiera en parte de la conducta del monopolista.

Al empresario oligopolista, ante la presencia de muy buenos
competidores, y ante la incertidumbre que genera la forma de reaccion
de cada uno de ellos y también de los consumidores, le resulta muy
compleja la determinacion de la demanda que enfrenta.

Muchas veces las empresas actian en forma independiente, pero en
muchos otros casos, se unen dando lugar a distintos tipos de fusiones
para obtener mayores beneficios. De esa manera, disminuye la
incertidumbre oligopolista, evitando posibles guerras de precios entre las
empresas de la industria; protegiendo las existentes mediante acuerdos
que impiden el ingreso a la industria de otros competidores, etc. Surgen
asi acuerdos colusivos, mediante los cuales las empresas transfieren
ciertas decisiones y funciones administrativas a una organizacion formal
de productores dentro de un mercado determinado.

Equilibrio en el corto y largo plazo

A continuacion, damos una clasificacion de las distintas situaciones que
pueden enfrentar los oligopolios y analizaremos la forma de determinar
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el nivel de produccion y el precio en el corto y largo plazo en algunas
de ellos:
~
Colusiones Perfectas
- Cartel Centralizado
_ - Cértel que comparte Mercado
- Colusiones <

Colusiones Imperfectas

. bajos

- Accién Independiente

- Colusién perfecta

Mediante este tipo de colusién, se acuerda transferir a una organizacion
central la decision en cuanto a la fijacion del precio, produccion, venta y
distribucién de los beneficios entre las empresas que lo integran.

Supongamos que el mercado esta formado por dos empresas -
duopolio-, que forman un cartel centralizado. La organizacion central,
a los efectos de maximizar los beneficios, actia como un monopolio,
alcanzando el equilibrio a un nivel de produccién que agrega lo
mismo alos ingresos que a los costos.

Para ello considera la curva de demanda del mercado, a partir de la cual
deriva la funcién de Ingreso Marginal; y de la suma horizontal de las
curvas de costos marginales de ambas empresas, determina la funcién
de Costo Marginal, tal como podemos observar en el gréafico siguiente.

Gréfico IV.24. Cartel Centralizado

Px Firma 1 Py Firma 2 Px Organizacion Central

CMg1
CMg:  Ps 2CMg

CMe1 CMe:

=
Q

Qx Xt Qx

Asi, la organizacion central maximizara los beneficios 0 minimizara
los costos cuando asigne a cada empresa una cuota de produccion
tal que iguale su Ingreso Marginal al Costo Marginal de cada
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empresa; es decir a la Firma 1 le correspondera producir X1, y a la
Firma 2,X,.

Luego, los beneficios unitarios de cada empresa, podrian surgir de la
diferencia entre el precio fijado por la organizacion central y el costo
marginal de la empresa al producir cada unidad (areas sombreadas).

Pero no necesariamente, ésta es la Unica forma de distribuir dichos
beneficios, quedando la posibilidad de acordar, que los mismos sean
repartidos en partes iguales o en forma proporcional a la cuota que cada
uno aporta al cartel, o dando cuotas mayores a aquella empresa de mas
prestigio en el medio, etc.

Un caso similar al del céartel centralizado, es el cartel que comparte
mercado, que esta formado por empresas de tamafos y estructuras de
costos similares que acuerdan dividirse el mercado. Luego, la
determinacioén del nivel de produccion del mercado se lo determina de la
misma manera que en el caso analizado anteriormente, y luego se
dividen la produccién de acuerdo a diferentes arreglos.

En la realidad, es muy dificil encontrar estos acuerdos colusivos. En
muchos paises existen leyes antimonopdlicas que impiden la formacién
de los carteles, para evitar la concentracion del mercado y el poder, en
unos Pocos.

- Colusién imperfecta

Cuando no hay acuerdos formales de cartel, frecuentemente la forma de
colusionarse es a través de convenios tacitos. Estos convenios
dependen de las condiciones y caracteristicas de las firmas que integran
la industria. En algunos casos la mayor parte de las decisiones las
toman las empresas que tienen costos menores, en otros casos, las de
tamafio relativamente superior.

En el primer caso tenemos un liderazgo de precios de la firma de
costos mas bajos. Asi, la empresa mas eficiente es la que determina el
precio y le permite a las restantes vender lo que consideren conveniente,
pero al precio fijado por ella.

La segunda situacién corresponde a un liderazgo de una firma
dominante. Ocurre cuando en el mercado coexisten una o mas firmas
grandes con unas mas pequefias. Luego, para evitar que desaparezcan
las pequenias, se acuerda entre todas, que las firma pequefias vendan lo
que producen pero al precio fijado por la grande; de esta manera soélo el
residual lo absorbe la empresa dominante.
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Para una mejor comprension, analicemos el caso de un mercado
conformado por una firma grande y varias pequefias. Estas Ultimas
deberian actuar como si estuvieran bajo competencia perfecta,
enfrentando una funcion de demanda perfectamente elastica e igual al
precio fijado por la empresa dominante. La curva de oferta de todas las
firmas pequefas surge de la suma horizontal de sus respectivos Costos
Marginales.

La demanda de la firma dominante, surgira entonces de la diferencia
entre la demanda del mercado y la oferta de las pequefias (XCMg).
Luego, podemos observar en el gréfico IV.25, que para un precio igual o
superior a P1, sélo venderan las empresas pequefias; y para precios
menores a P1, como P», las pequefas venderan X, , y el excedente, la
dominante; y asi sucesivamente para los diferentes precios. Luego,
trasladando hacia el eje de ordenadas la venta de la dominante a cada
precio, queda determinada su demanda y la respectiva funcion de
Ingreso Marginal. Y este ultimo, cuando se iguala con el Costo Marginal,
determina el nivel de produccion que maximiza los beneficios de la
empresa dominante y sobre su demanda se fija el precio del oligopolio
(Po).

Grafico IV.25. Liderazgo de Firma Dominante

Px
CMgd
>CMgp

P1

Po .S

P2 W d D

Xd Xp2 Xp1 Qx
IMgd

De hecho, la experiencia muestra que actualmente es muy dificil llegar a
acuerdos entre oligopolistas. Podemos citar el ejemplo de la
Organizacién de Paises Exportadores de Petréleo (OPEP) que intent6
crear un cartel del petréleo. Si bien la estrategia dio buenos resultados
en algunos momentos, produciendo un aumento del precio, era
necesario que sus miembros mantuvieran los niveles de produccion
bajos. Pero en otros periodos, estall6 la competencia y muchos paises
miembros superaron su cuota de produccién, lo que empujé a
disminuciones del precio.

- Empresas oligopolistas de accidon independiente
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Existen situaciones de mercado en las que las empresas actdan
independientemente de las demas. En estos casos, la incertidumbre
oligopolista, las represalias que pueden surgir ante medidas adoptadas
por algunas de ellas, las guerras de precios, etc., ocasionan situaciones
diferentes que dificultan la derivacion de su funcion de demanda, y por
consiguiente la determinacion del nivel de produccion, el precio, los
beneficios, etc. Luego, la madurez de la empresa sera uno de los
factores mas importantes, que le permitira tomar decisiones adecuadas.

Analizaremos el caso de una firma que pertenece a un oligopolio
maduro, en el que las empresas actiuan en forma independiente y en
el que se ha fijado un precio mas o menos satisfactorio para todas, como
es P en el gréfico siguiente.

Grafico IV.26. Accién Independiente

Qx

™., IMg

Se observa, que si la empresa disminuye el precio por debajo del precio
acordado, las otras la siguen bajandolo aun mas a los efectos de no
perder su participacion en el mercado; pero cuando eleva el precio, las
restantes no la siguen y los consumidores se dirigen a las que ofrecen
precios mas bajos, con lo que la primera pierde parte o toda su
participacion en el mercado.

Podemos ver que la curva de demanda del oligopolista, es igual a la
funcion ABD:, y es una demanda quebrada. Por ende, la respectiva
funcion de Ingreso Marginal ser& discontinua e igual a ACFIMg.

Luego, el equilibrio del oligopolista queda fijado para el nivel de
produccion Xi, donde el Ingreso Marginal es igual al Costo Marginal,
y el precio segun lo indican los consumidores, se determina sobre la
funcién de demanda. El beneficio es el representado por el area
sombreada.

Todo lo dicho, nos lleva a reflexionar que en el oligopolio existe rigidez
de precio, toda vez que modificaciones en la demanda, o cambios en la
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estructura de costos, no producen modificaciones significativas en el
nivel de produccion, ni en el precio de venta.

Como vemos, la interdependencia de las acciones de las empresas
participantes del mercado y el comportamiento estratégico, son
fendmenos propios del oligopolio, que generan una elevada dosis de
incertidumbre a la hora de tomar decisiones.

En el largo plazo, el oligopolio determina su equilibrio, cuando el
Ingreso Marginal y el Costo Marginal de largo plazo son iguales. En
dicho punto, se verifica que el oligopolista trata de producir con la escala
de planta que le genere el menor costo medio, aunque no
necesariamente es inducido a construir la escala de planta 6ptima. Ello
puede generar beneficios superiores o inferiores a los normales, lo que
incentivara el ingreso o la salida de empresas a la industria. Luego, a
largo plazo, el oligopolio hasta puede desaparecer, si el ingreso de
nuevas firmas es considerable.

Existen barreras naturales al ingreso al oligopolio, como por ejemplo,
la dificultad de construir y mantener una planta de escala muy grande y
compleja, o como la dimensién del mercado que no permite la
existencia de mas empresas.

Otras veces, las barreras son artificiales, como por ejemplo, cuando los
mismos oligopolistas son los que toman medidas para impedir el ingreso
de nuevas empresas, como acuerdos de precios por un periodo de
tiempo prolongado o tratando de controlar estratégicamente las fuentes
de abastecimiento de la materia prima. En otros casos, cuando el estado
exige derechos de patentes sobre maquinarias béasicas o sobre los
procesos tecnoldgicos, lo que también dificulta el ingreso de otras firmas
al mercado.

El estado, también puede fijar precios maximos y/o gravdmenes al
oligopolista, a los efectos de limitar los beneficios excesivos que podrian
recibir a causa de la concentracion y acumulacion de poder. Ello afecta
la estructura de costos, con la consecuente disminucién de los
beneficios; aunque no siempre esto modifica el nivel de produccion y/o el
precio de venta.

- Efectos sobre el bienestar
Del analisis que hicimos del oligopolio, surge que es posible que existan
muchas variaciones de los modelos presentados, pero las

consecuencias para la sociedad, si bien son distintas en cada caso, no
son antagénicas, de manera tal que en términos generales, podemos
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hacer, entre otras, las siguientes consideraciones con relacion al
bienestar de la sociedad:

- Si lo comparamos con el mercado de competencia perfecta,
podemos encontrar efectos adversos para la sociedad,
similares a los descriptos en el monopolio, aunque muchos de
ellos estan mas atenuados. Pero, para hacer tal afirmacion,
debemos analizar otros factores que tornan interesante su
existencia.

- El equilibrio de las empresas oligopolistas no se logra
necesariamente en el minimo de los costos medios de largo
plazo, por lo que el precio de venta sera superior al costo
marginal y superior al de competencia perfecta. Luego, los
recursos no se utilizan de la manera més eficiente.

- La incertidumbre, los significativos gastos en publicidad y
propaganda, etc. generan costos importantes que son muchas
veces soportados por los empresarios y s6lo en algunos casos
son transferidos a los consumidores.

- El problema de las guerras de precios que se desatan en este
tipo de mercado, en ocasiones so6lo son medidas para expulsar
de la industria a empresas rivales, lo que puede acarrear
elevados costos sociales, derivados de las quiebras de muchas
de ellas.

- Las investigaciones industriales y las innovaciones
tecnolégicas que son factores de significativa importancia para
el desarrollo, se dan con especial intensidad en estos tipos de
mercados.

- A pesar de que los oligopolistas realizan esfuerzos demasiado
significativos para ganar clientes, cabe pensar que al crear
una marca diferenciada para el producto, al mejorar su disefio, su
presentacion, etc., se contribuye a elevar su calidad y se da la
posibilidad a la sociedad de elegir el producto mas adecuado de
acuerdo a sus necesidades y posibilidades. Ello, también
contribuye de alguna manera a mejorar el bienestar de la
sociedad.
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LL]

Sugerimos que complemente lo desarrollado con la lectura de la
siguiente bibliografia:

Lectura

- R.H.Leftwich y R.D.Eckert: “Sistema de precios y asignacion de
recursos”. 9na Edicién. McGraw — Hill. 1992. Cap N° 13 (péag.
395 - 437).

- P. A. Samuelson y W. Nordhaus: “Economia”. 15° Edicion. Mc-
Graw Hill. Espafia. 1998. Cap. N° 11 (pag. 194 — 200).

d

1. Defina y clasifique al mercado oligopolista. Busque tres articulos en
periédicos o revistas especializadas de oligopolios diferentes
marcando las diferencias entre ellos

Actividad 14

2. Identifique por lo menos tres razones que inducen a los oligopolista a
fusionarse.

3. Suponga que tres empresas forman un cartel, cuyos costos totales
son las siguientes:

Produccion | Empresal | Empresa 2 | Empresa 3
0 20 25 15
1 25 35 22
2 36 50 32
3 50 80 47
4 80 120 77
5 120 160 117

Si el cartel decide producir 11 unidades ¢cémo debe distribuir el
producto entre las tres empresas si desean minimizar el costo?
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4. Suponga que Ud. integra la junta de directores de una empresa que
domina el mercado, pero permite la existencia de un grupo de
empresas pequefas. Por otro lado, fija el precio que es aceptado y
respetado por las pequefias.

Esta empresa cuenta con los siguientes datos:
a) La curva de demanda del mercado es igual a Px = 300 - Xu.

b) La cantidad ofrecida por las empresas pequefias es igual a Xp =
5 Px,

c) El Costo Marginal de la empresa dominante es CMgd = 3 Xd

Teniendo en cuenta esta informacion, determine el nivel de
produccion que hace méaximos los beneficios de la empresa
dominante, el precio que regira en el mercado y la produccién de la
industria.

5. Con el auxilio de un grafico explique el comportamiento de la OPEP
(Organizacion de Paises Exportadores de Petroleo) en la década de
1970.

6. Expligue por qué se afirma que en el mercado oligopolista existe
rigidez de precios.
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IV.4. Competencia Monopolistica

Concepto y condiciones.

Informacioén

Cuando analizamos el mercado de competencia perfecta, hicimos
referencia a que la condicion de homogeneidad del producto es casi
imposible de verificacion practica. La heterogeneidad de los bienes o
servicios ofrecidos por los diferentes oferentes que compiten entre si en
el mercado pueden tener su origen tanto en causas reales como
aparentes, pues, junto con las diferencias objetivas de las caracteristicas
fisicas de los productos, los empresarios, a través de la publicidad,
intentan generar diferencias subjetivas que amplien y potencien en el
mercado la heterogeneidad de los bienes o servicios.

En el estudio del monopolio vimos que en la realidad, el producto que
ofrece tiene sustitutos mas o menos cercanos.

Luego, estas consideraciones dan lugar a la existencia real de mercados
imperfectos, como lo es el de Competencia Monopolistica, que se
caracteriza por estar constituido por un numero considerable de
empresas pequefias y cada una de ellas produce un bien o servicio
diferente del ofrecido por sus competidores.

Asi, podriamos definir a la competencia monopolistica como un mercado
formado por un gran ndmero de competidores pequefios que ofrecen
productos diferenciados, pero altamente sustitutivos entre si. Son
muchos los ejemplos de competencia monopolistica, entre los que
podemos citar a los servicios de peluqueria, detergentes, dentifricos,
cereales, alimentos congelados, galletas, etc.

Como cada empresario produce un bien diferenciado, que tiene muy
buenos sustitutos, es como si fuera un monopolista de su propio
producto, por lo que enfrentar4 una funcién de demanda con pendiente
negativa y gran elasticidad.

La funcién de demanda del mercado es compleja de definir, toda vez
que las unidades del bien que produce cada empresario son diferentes,
al igual que los precios. Por ello, haremos el analisis particular del
comportamiento de un empresario.

174



Microeconomia

Equilibrio en el corto y largo plazo

El gréfico IV.27 nos muestra la situacion de un empresario competidor
monopolista en el corto plazo.

De su andlisis, inferimos que el competidor monopolista, determinara el
nivel de produccién de maximo beneficio, cuando su Ingreso Marginal
sea igual al Costo Marginal y el precio queda fijado sobre la funcién de
demanda. Es decir, determina el nivel de produccion en X; y sobre la
demanda fija el precio Pi. En consecuencia, el beneficio es el
representado por el area sombreada.

Grafico IV.27. Equilibrio en el Corto Plazo en la Competencia
Monopolista

Px

Qx
Cada uno de los empresarios puede determinar el nivel de produccion o
el precio, pero no ambos a la vez. Con campafias publicitarias, con
modificaciones en la presentacion del producto, en la calidad, etc. puede
no solo captar mas consumidores (aumentar la demanda), sino también,
modificar en parte la elasticidad de la demanda y tener, de esta manera,
un cierto poder en la determinacion del precio.

En el largo plazo, la existencia de beneficios superiores a los normales
puede atraer a otras empresas. En este mercado, a causa de que son
muchos los empresarios, es dificil la realizacion de acuerdos entre los
productores para controlarlo e impedir el ingreso de nuevos
competidores. Luego, el mercado tenderd a alcanzar el equilibrio
cuando no existan beneficios superiores a los normales, de manera que
no existan incentivos para entrar o salir del mercado. De todas maneras,
debemos destacar que en tal situacion, el empresario no aprovecha
todas las economias de escala, ya que se ubica en una escala de
tamafio menor que la 6ptima, como lo podemos ver en el grafico 1V.28:
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Gréfico IV.28. Equilibrio de Largo Plazo en Competencia Monopolista

Px CMgL

P, CMeL

Efectos sobre el bienestar

El mercado de competencia monopolista se acerca mucho al modelo de
mercado de competencia perfecta; luego los efectos en el bienestar de la
sociedad no difieren mucho de aquel, a pesar que tienen algunas
repercusiones ligeramente restrictivas de las que citaremos, entre otras,
las siguientes:

- Si lo comparamos con el mercado de competencia perfecta,
podemos ver que si bien el volumen producido es menor y el
precio mayor, la diferencia es muy pequefia, luego el efecto
negativo en el bienestar de la sociedad es considerablemente
menor que en el resto de los mercados imperfectos.

- Si bien a largo plazo, el precio iguala al costo medio, de manera
que los empresarios obtienen beneficios similares a los de
otra actividad alternativa; la empresa no se siente inducida a
utilizar la escala de planta mas eficiente y a un nivel de
produccion 6ptimo; luego los recursos no se utilizan de la
manera mas eficiente.

- Los esfuerzos para captar mas clientes o para modificar la
elasticidad de la demanda que enfrentan, (pero menores que en
el resto de los mercados imperfectos) pueden ser contrarrestados
por acciones similares de otros competidores y en definitiva los
recursos empleados s6lo generarian aumentos en los costos
de produccion.

- Sin embargo, los esfuerzos en publicidad, y el mejoramiento
de la calidad del producto, disefio, presentacion, etc. dan a la
sociedad la posibilidad de elegir el producto mas adecuado de
acuerdo a sus posibilidades y necesidades. Ello, también
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contribuye, como en el resto de los mercados imperfectos a
mejorar el bienestar de la sociedad. No debemos dejar de
destacar, que hay quienes consideran que las diferentes marcas,
calidad, presentacion de un producto pueden crear confusiones
en los consumidores, toda vez que les resultara mas dificil su
eleccion.

Il!l Lectura

Sugerimos que complemente lo desarrollado, con la lectura de la
siguiente bibliografia:

1.

- R.H. Leftwich y R.D.Eckert: “Sistema de precios y asignacion de
recursos”. 9na Edicion. McGraw — Hill. 1992. Cap N° 14 (pég.
442 - 454).

/ Actividad 15

Identifique las diferencias y coincidencias entre el mercado de
competencia monopolistica y:

a) El mercado de competencia perfecta.

b) ElI mercado oligopolista, en el que las firmas actian en forma
independiente.

Busque articulos en periddicos o revistas especializadas de por lo
menos tres ejemplos de mercado de competencia monopolistica
distintos, marcando las diferencias entre ellos.

Una ciudad tiene 40 peluquerias. En cada una de ellas hay tres
peluqueros con igual habilidad y los de cualquiera de ellas son
técnicamente tan competentes como los de las demés. ¢ Esperaria
Ud. que la curva de demanda de los servicios de cada peluquero
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fuera perfectamente elastica o de pendiente negativa? Enumere
todas las razones de su respuesta.

4. Una empresa monopélicamente competitiva, se enfrenta en el largo
plazo con la siguiente informacion:

Demanda iguala P =510-2X

Costo Medio iguala CMe = X2-16 X + 100

Con estos datos determine:

a) El precioy el nivel de produccion de equilibrio.
b) La elasticidad de la funcién de demanda.

c) ElIngreso marginal percibido por la empresa.

5. Indigque en qué casos un competidor monopolista obtiene, en el largo
plazo, beneficios superiores a los normales.
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IV.5. Criticas a la Teoria Econdmica de la Empresa

Informacion

A partir de 1930, comenz6 a manifestarse una insatisfaccion, que poco a
poco fue en aumento, con respecto a la aplicacion de la Teoria
Neoclasica de la Empresa, a sus supuestos y las reglas del
comportamiento marginalista.

Algunas de las criticas realizadas al modelo son las siguientes:

La empresa es una organizacion compleja que se caracteriza
muchas veces por el divorcio entre los objetivos de gerentes y
propietarios. No siempre ambos actian en funcién de maximizar
los beneficios. Por otra parte, es coman que la informacién se
distorsione al pasar a través de los diferentes niveles
jerarquicos de la administracion. Ademas, los gerentes no
poseen la racionalidad suficiente que postula la teoria
neoclasica, ni tiempo suficiente para comparar y evaluar todas
las posibles estrategias a aplicar en una situacion particular.

El objetivo de maximizacion de los beneficios supone también un
conocimiento e informacién de la demanda, de los diferentes
procesos productivos, de los costos, no siempre disponible;
luego, aun cuando persiguen el maximo beneficio, no siempre
pueden aplicar la teoria, y en los casos que pudieran, suelen
aparecer otros objetivos, como por ejemplo, alcanzar un
determinado nivel o tasa de beneficio; mantener o
maximizar un nivel de ventas; alcanzar el maximo ingreso
por las ventas, etc.

El empresario no alcanzard el maximo beneficio aplicando
solamente una conducta objetivamente racional a partir del
conocimiento perfecto del mercado, como lo plantea la teoria;
también deberia contar con certidumbre completa en: el
comportamiento de los agentes econdémicos (condiciones que en
la realidad se contraponen por sus conductas diferentes de
acuerdo a su formacion, capacidad, experiencia), las reacciones
del mercado, de otros empresarios, del estado, etc. Todo ello nos
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indica, que la actividad productiva esta signada por riesgo e
incertidumbre.

- La funcion de costo medio de largo plazo, en la practica, tiene
una serie de puntos minimos para un intervalo de produccién,
lo que supone que es muy dificil encontrar s6lo un nivel de
produccién de equilibrio. Luego, la capacidad instalada de
planta puede planificarse a los efectos de otorgarle a la firma una
mayor flexibilidad operativa.

- La empresa actla siempre con un cierto horizonte temporal
que depende de diversos factores, tales como la tasa de
progreso tecnoldgico, la intensidad de capital, de los métodos de
produccién, las expectativas, etc., no prevista su consideraciéon
en la teoria.

A partir de estas observaciones surgieron nuevas Teorias Econdmicas
de la Empresa, que no contradicen la teoria marginalista, mas aun, la
adaptan segun las caracteristicas de las situaciones reales que
enfrentan. Se mencionan y desarrollan a continuacion algunas de ellas:

/
- Fijacion de precios por el C. Medio
Modelo de Hall y Hitch.

A.- Modelos de fijacién de precios< - Filacion de precios limites
Modelo de Bain

Modelo de Sylos-Labini
Modelo de Modigliani.

/
- Max. de Ingresos por venta
Modelo de Baumol

- Max. de tasa de crecimiento
balanceado
Modelo de Marris

B.- Modelos gerenciales de la <
empresa

- Arbitrio Gerencial
\_ Modelo de Williamson

A continuacién haremos una breve referencia de cada uno de ellos:
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A.- Modelos de fijacion de precios

Estos modelos centran su andlisis en el hecho de que no se conocen las
funciones de demanda, y por ende, tampoco el ingreso marginal que
enfrenta la firma, por lo que resulta imposible pensar en maximizar los
beneficios. Luego, la empresa trata de obtener un beneficio razonable o
normal que fija a priori. Sostienen ademas, que no sélo se debe tener en
cuenta el ingreso o retiro efectivo de las empresas a la industria en el
largo plazo, sino también el riesgo potencial de ingreso de nuevas
empresas que generarian cierto grado de incertidumbre en la toma de
decisiones.

- Modelo de Hall y Hitch

Este modelo parte del supuesto que la empresa, teniendo como objetivo,
maximizar sus beneficios en el largo plazo, deba tomar decisiones en el
corto plazo. Ante la incertidumbre que ofrecen las funciones de largo
plazo, el empresario planifica primero el nivel X* de produccién, como se
observa en el gréfico IV.29. Para determinar el precio, se fija inicialmente
un "Precio Deseado", como Pd, en funcion de los Costos Medios que
incluyen un margen de "Utilidad Razonable". Luego, fija el "Precio
Efectivo, Pe o P’e, segln exista 0 no riesgo potencial de ingreso de
nuevas firmas al mercado.

En el caso que se conociera que fuera improbable la entrada de nuevas
firmas a la industria, el empresario se vera inclinado a fijar un precio
mayor que el precio deseado, pero en caso de posibles ingresos, lo fijara
por debajo de dicho precio, a los efectos de no entusiasmar, a nuevos
competidores, atraidos por beneficios significativos.

Grafico IV.29. Modelo de Hall y Hitch
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- Modelo de fijacidén de precios limites

Las politicas de las empresas que integran los diferentes mercados
contemplan como un objetivo basico, el de impedir el ingreso de nuevas
firmas a la industria. Por ello buscan el precio que haga poco atractiva la
actividad para posibles competidores. Este precio se denomina precio
limite.

En este modelo, las empresas conocen, con cierto grado de certeza,
cual puede ser la demanda que enfrentaran a precios menores al precio
limite, y en consecuencia, el respectivo ingreso marginal. Las firmas
integrantes del mercado entienden que ante la entrada de nuevas firmas
a la industria, atraidas por precios mayores al limite, provoca que la
demanda que enfrenta serd incierta. Las empresas existentes resuelven
el problema tacitamente, no interfiriendo unas con otras, y llegando,
incluso, a aunar esfuerzos a los efectos de evitar la entrada de nuevas
firmas.

El grafico IV.30 muestra que, si el objetivo es maximizar los beneficios,
el nivel de produccién y el precio de equilibrio para una empresa son X1
y P1. Pero, como a precios superiores al precio limite PL, la demanda
esta signada por gran incertidumbre, resulta poco probable que pueda
recibir realmente ese beneficio. Asi el tramo A — B de la demanda resulta
incierto para el empresario. En consecuencia, éste opta por fijar el precio
PL y obtener un beneficio menor, pero mas seguro.

Grafico 1V.30. Fijacién de un Precio Limite

Px A

IMg

B.- Modelos gerenciales de la empresa

Los modelos gerenciales de la empresa consideran que el Unico
objetivo de la empresa no es el de maximizar beneficios. Se basan en el
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hecho de que las grandes empresas oligopdlicas son manejadas por
gerentes y no por sus duefios (los accionistas). Los gerentes tienen
como objetivo principal obtener mayores ingresos por ventas, sujetos a
un beneficio razonable, ya que este mayor ingreso redundara en
posibles mayores salarios para ellos. Por otro lado, hay quienes
consideran que lo que pretenden gerentes y accionistas es maximizar su
funcion de utilidad total.

- Modelo de Baumol: maximizacién de ingresos por ventas

Este modelo supone que el objetivo del empresario es maximizar su
nivel de ingreso por ventas, sujeto a un nivel de beneficios
predeterminados, en funcion de la demanda, las expectativas de los
accionistas de la empresa, de los bancos y otras instituciones financieras

Iniciamos el analisis considerando que si el empresario busca
maximizar sus beneficios, se ubica en el nivel de produccién Xi, ya
que alli se verifica que las pendientes del Ingreso Total y del Costos
Total son iguales, como lo muestra el grafico 1V.30.

Ahora bien, si el Unico objetivo es maximizar los ingresos producidos
por la venta del bien X, el nivel de produccion que lo permite es X». Para
este nivel de produccion, la primera derivada de la funcién de Ingreso
Total es igual a 0 (IMg = 0).

Si se estima el beneficio, menor al maximo, que estan dispuestos a
recibir en términos de dividendos los duefios de la empresa, el problema
al que se enfrentan los gerentes sera tratar de maximizar los ingresos
por venta, sujeto a que los accionistas reciban como minimo los
beneficios estimados.
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Grafico 1V.31. Modelo de Baumol: Maximo Ingreso por Ventas

A modo de ejemplo, supongamos que ese beneficio sea igual a B3 del

grafico IV.32:

Grafico IV.32. Modelo de Baumol: Maximo Ingreso por Ventas sujeto a

un Beneficio Minimo
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El beneficio minimo igual a Bz determina un rango de niveles de
produccién que va desde X3 a X4 entre los que podria ubicarse la
empresa. Como los gerentes buscan maximizar el ingreso por ventas
optaran por el nivel de produccién X4 que es el que les permite lograr su
objetivo, y pagar a los duefios de la firma lo minimo esperado. El IT4 es
el mayor para el rango Xz — Xa.

Es conveniente recalcar algunas conclusiones del modelo de Baumol:

- Cuando se busca maximizar el ingreso por ventas, la cantidad
intercambiada sera mayor a la de maximo beneficio, y el precio
menor.

- Laimposicién de un impuesto global, o el aumento del precio de
algun factor fijo, trae como consecuencia mayores precios para el
consumidor. (Recuerde que cuando se maximiza beneficios,
todo el peso del impuesto recae sobre el productor.)

- Si se fija un impuesto especifico a la produccién, o si el precio de
algun factor variable aumenta, la repercusion sobre el
consumidor es mucho mayor que en el caso anterior.

- Modelo de Marris: maximizacién de la tasa de crecimiento
balanceada

Este autor sostiene que las funciones de utilidad de los gerentes
dependen de sus ingresos, de la seguridad que encuentren en el
empleo, del prestigio, del poder en la toma de decisiones, etc.

Por otro lado, la funcién de utilidad de los inversionistas o duefios de la
empresa depende de los dividendos que le rindan sus acciones, de la
participacion de la empresa en el mercado, de la imagen publica de esa
empresa, etc.

Luego, ante un aumento de la demanda, por ejemplo, ambos estaran
interesados en incrementar la escala de planta para poder satisfacerla, con lo
gue, mas que perseguir maximos beneficios, buscan maximizar la "Tasa de
Crecimiento Balanceada". Esta se define, como la diferencia entre la tasa de
crecimiento de la demanda del bien y la tasa de crecimiento de la dotacién de
capital de la empresa.

- Modelo de arbitrio gerencial de Williamson
Este modelo centra su andlisis en el estudio del comportamiento y

conducta de los gerentes y de los fines que persiguen. Considera que
estos tienen una funcién de utilidad que depende del sueldo (variable
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cuantitativa) y de otras variables cualitativas como el prestigio, posicion
social, notoriedad profesional, etc.,

A los efectos de poder contemplar todas estas variables en forma
conjunta, traduce las variables cualitativas en valores numéricos; asi por
ejemplo, el poder del gerente lo puede medir por el nimero y calidad de
las personas que estan a su cargo. De esta manera, y haciendo todas
las conversiones requeridas, determina la funcion de utilidad de los
gerentes que queda expresada de la siguiente forma:

UT=f (gastos en personal, emolumentos de los gerentes, inversion
discrecional, etc)

Luego, el objetivo de los empresarios sera el de tratar de maximizar la
funcién de utilidad, sujeto a la restriccién de obtener un beneficio minimo
que permita pagar los impuestos y distribuir dividendos que satisfagan
totalmente a los accionistas.

El problema se reduce entonces a:

Maximizar la funcion: UT =f (S, E, I)

Sujeto a que: Beneficio > Beneficio bruto + Impuestos

I!!l Lectura

Para complementar el desarrollo de esta seccién, le sugerimos que lea
nuevamente el siguiente libro:

- Koutsoyiannis A.: “Microeconomia Moderna”. Amorrortu
Editores. Buenos Aires. 1985.

/ Actividad 16

1. Enuncie y explique los supuestos y condiciones en los que se apoya
el modelo neocléasico.
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¢Por qué surgieron teorias alternativas al modelo neoclasico?
Enuncie algunas de esas nuevas teorias.

¢, COmo se aplica la teoria de fijacion de precios limites de Bain?

¢, Cudles son los supuestos y las conclusiones del Modelo de
Baumol?
teorias

Realice un cuadro comparativo entre las distintas

mencionadas en el punto 2.

Si la estructura de costos de una empresa frigorifica que produce
1.000 kg de carne estéa constituida por los siguientes rubros:

- Animales en pie: $ 230.-
- Pasturas y alimentos balanceados: $ 20.-
- Mano de obra directa: $ 15.-
- Vacunas y productos sanitarios: $ 20.--
- Mantenimientos y servicios: $ 10.--
- Direccion: $ 12.--
- Amortizaciones: $ 12.--
- Gastos administrativos: $ 15.-
- Gastos comerciales: $ 10.--
- Impuestos: $ 20.-
- Arriendo: $ 20.-
- Interés del capital propio: $ 6.
- Retribucién del propietario: $ 10.-

a) Determine el precio al cual vendera cada kilogramo de carne, si
el empresario pretende recibir un margen “razonable” de utilidad

b)

c)

de $500.-

¢ Cudl seria ese precio si no existiese riesgo de ingreso potencial
de empresas a la industria?

¢,Cudl seria el precio si el riesgo de ingreso potencial de

empresas fuera alto?

7. A partir de la siguiente informacion disponible para un empresario:

Demanda igual a Px =10 - Qx

EICMe=CMg=5

Precio Limite = $7
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Determine las alternativas de accion que tiene la empresa. Indiquen
a su juicio cudl de ellas debiera adoptar.

8. A partir de la siguiente informacion de una empresa:
Qx Px IT IMg CT CMg B
0 10 6
1 9 9,5
2 8 11
3 7 12,5
4 6 15,5
5 5 19
6 4 23
7 3 28
8 2 34
9 1 41
10 0 49
a) Complete el cuadro.
b) Determine el nivel de produccién de maximo beneficio.
c) Determine el monto del benéfico minimo que permite maximizar
los ingresos por ventas.
d) Determine el nivel de ventas que maximiza los ingresos totales si

se hubiera fijado un beneficio minimo de $7,5.
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Capitulo V
Mercado de los factores productivos

Al comienzo del libro, fijlamos como objetivo principal el analisis del
comportamiento de la unidad econémica empresa, cuando tiene que
decidir la cantidad de un bien o servicio que le conviene producir y el
precio que debe cobrar por cada unidad.

Hasta el momento, examinamos el comportamiento de los empresarios y
consumidores en los distintos tipos de mercado de bienes y servicios.
Para ello, partimos del supuesto que las retribuciones de los factores de
la produccion, que intervienen en los diferentes procesos productivos,
son conocidas, sin preocuparnos por la forma en que fueron
determinadas o por la funcién que cumplen dentro de la economia.

Estudiamos asi, como los consumidores realizan sus gastos y la forma
en que los productores determinan sus niveles éptimos de produccién y
combinacién eficiente de los recursos productivos. Sin embargo, nos
resta analizar el origen de los ingresos de los consumidores y los
aspectos que determinan el valor del trabajo y de los restantes
factores productivos que ponen a disposicion de los empresarios.

Es por ello que, en este capitulo, analizaremos la determinacion de la
retribucion por la utilizacién de los factores productivos por un
lapso de tiempo (no el precio de adquirir el mismo), en los diferentes
tipos de mercado y el papel basico que desempefian en la actividad
de un sistema econémico.

Luego nos proponemos:

- Analizar las diferentes variables que influyen en la determinacion
de la demanda y oferta de un factor productivo.

- Analizar los diferentes interrogantes que enfrenta un empresario
y las decisiones que debe tomar cuando contrata los factores de
la produccion.

- Estudiar como se determinan las retribuciones de cada uno de
los factores productivos: tierra o recursos naturales, trabajo,
capital y capacidad empresarial, en los diferentes tipos de
mercado.

- Introducirnos en el analisis de la distribuciéon de la renta nacional.
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Presentar aplicaciones de la Teoria de la Distribucion a
situaciones reales.

V.1. Teoria de la Distribucién

Introduccion

Informacion

En el gréfico V.1., que representa un circuito economico simple, similar
al que utilizamos en los capitulos anteriores, ubiquemos la tematica que
nos ocupa en este capitulo:

Gréfico V.1. Circuito Econémico Simple

Mercado de Bienes y Servicios
Px

v :
Empresa Familia

P Demanda y Oferta
de factores
QL productivos
Mercado de Factores Productivos

Hasta el capitulo anterior, centramos nuestra atencion en el mercado de
los bienes y servicios, ahora vamos a hacerlo en el mercado de los
factores productivos; y, para ello, debemos destacar que los roles que
desempefan las empresas y los consumidores, en estos mercados,
difieren de los que juegan en los mercados de bienes y servicios. Asi, las
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empresas producen y ofrecen bienes y servicios, y por su parte, las
familias demandan esos bienes. A cambio de esos bienes, las empresas
perciben un ingreso por la venta en forma de dinero. En el mercado de
factores sucede lo contrario; las empresas demandan factores
productivos, entregando a cambio, dinero en forma de salarios,
intereses, rentas, beneficios; mientras que las familias, por otra parte,
ofrecen esos servicios a cambio de un ingreso monetario.

Surge asi el interrogante: ¢como se determina el nivel de empleo de
cada factor productivo y la retribucion (precio) que debe recibir el
propietario de dicho factor?

Para ello, debemos recordar que en la produccién de un bien intervienen
diversas clases de factores productivos que generalmente pertenecen a
personas diferentes. Y, por otro lado, cada uno de esos factores
productivos interviene en la produccién de diferentes bienes.

Luego, es necesario contar ademas con una explicacion de la manera en
que el valor de la produccion se divide (se distribuye) entre esos
diversos factores productivos, o lo que es lo mismo, el mecanismo por el
gue cada uno de estos se vallia separadamente.

La Teoria de la Distribucion, estudia no sélo la forma de determinar
el precio o retribucién de los diversos factores productivos, sino
también el importante papel que tiene en la determinacién del nivel
de empleo y en la forma que se distribuye el producto nacional
entre los integrantes de la sociedad y entre las distintas actividades
productivas.

Comenzaremos analizando como se determina la funcion de demanda
de un factor de una firma individual, y las funciones de demanda y oferta
del mercado. Con esta informacion, recién estaremos en condiciones de
determinar el precio del factor y los niveles de empleo del mercado y de
la firma; para luego, determinar la participacion de los mismos en el
ingreso nacional

Vimos que la determinacion del nivel de produccién de la empresa y el
precio dependen de las condiciones y caracteristicas del mercado.
Analizaremos, ahora, que la determinacién del nivel de empleo de los
factores que debe contratar una empresa “se deriva” de su capacidad
para vender el bien que produce mediante la utilizacién de dichos
factores, por lo que la demanda de factores es una demanda
derivada. Ello nos indica que, para determinar el nivel de empleo y la
retribucidon por el servicio que brinda cada unidad de un factor, es
necesario tener en cuenta no solo las caracteristicas del mercado del
factor sino, también, las del mercado del bien que contribuye a producir.

191



Microeconomia

Por ello, analizaremos el comportamiento de las unidades econdémicas
en diferentes situaciones:

- Competencia Perfecta en los mercados del factor y del bien

- Competencia Perfecta en el mercado del factor e imperfecciones
en el del bien.

- Imperfecciones en el mercado del factor y competencia perfecta
en el del bien

- Imperfecciones en los mercados del factor y del bien.

Competencia perfecta en los mercados de los factores productivos
y del bien

Las caracteristicas que definen ambos mercados de competencia
perfecta son similares, por lo que las consideraremos conjuntamente y
s6lo las mencionaremos sin detenernos en una explicacién exhaustiva:

- Homogeneidad en el bien y en el servicio que brinda el factor
productivo.

- Existencia de un elevado numero de oferentes y demandantes
del bien y de los factores productivos, y la pequefiez de cada uno
de ellos con relacion al mercado.

- Libre movilidad de recursos, es decir de bienes y factores.

- Conocimiento perfecto de las condiciones del mercado de los
bienes y de los factores.

- Ausencia de barreras artificiales en la determinacion de los
precios, de los volumenes de produccién y de contratacion de
recursos.

Luego, la retribucién de cada uno de los factores estara determinada por
el libre juego entre empresas y dueiios de dichos factores.

Antes de determinar el nivel de empleo de cada uno de los factores
productivos que debe contratar un empresario, es necesario que
recordemos que él determina el nivel de produccién que maximiza su
beneficio, cuando el costo marginal es igual al ingreso marginal, y a
partir de alli, la combinacién de factores de minimo costo sera
aguella donde las productividades marginales ponderadas de todos
ellos se igualan, tal como lo muestran los siguientes graficos:
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Gréfico V.2. Equilibrio del Empresario

Px c
CMgx
Pxo Eo /' Dx= IMex=IMgx
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Luego Xo es el nivel de produccion que maximiza el beneficio de

este empresario (que en este caso pertenece a un mercado de

competencia perfecta) y ademas (Lo, Co) es la combinacién 6ptima de

los factores trabajo y capital ya que minimiza el costo para dicho nivel

de produccion. Ambas condiciones pueden sintetizarse en una Si
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consideramos que:

La tarea, ahora, es determinar las diferentes cantidades de cada uno
de esos factores que contratara el empresario ante diferentes
precios alternativos del mercado, es decir la demanda de cada uno
de esos factores productivos variables.

Cuando el precio de un factor productivo se modifica, se modifican las
relaciones de precios, los costos, y en consecuencia el nivel de
produccion y los ingresos. Es por ello, que siguiendo con la condicion
de equilibrio que hemos definido, el empresario contratara unidades
de cada uno de los factores que intervienen en el proceso productivo,
hasta que lo que agregue a los costos sea igual a lo que agrega a
los ingresos.

Ahora, ¢cudl es la variacion en el ingreso del empresario, cuando
incorpora una unidad adicional de un factor productivo?
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La incorporacion al proceso productivo de una unidad adicional del factor
trabajo (L), ocasiona una madificacion en el nivel de produccion igual al
Producto Marginal; luego esta maodificacion en la produccién ocasionara
un cambio en el Ingreso Total, igual al Ingreso Marginal.

El cambio en el ingreso total, al modificar el nivel de empleo de un
factor, se denomina Producto del Ingreso Marginal (PIMg.) y se lo
representa de la siguiente manera:

PIMgL = AIT/AL = AX/AL . AIT/AX = PMgL . IMgx

La modificacion del nivel de uso del factor trabajo tiene una valoracién
diferente segln lo considere la empresa o la sociedad. Mientras la
primera valora las modificaciones en su ingreso total, la segunda se
interesa por el Valor del Producto Marginal (VPMgL) que se representa
de la siguiente manera:

VPMgL = AX/AL . Px = PMgL. Px

Ambos conceptos, el Producto del Ingreso Marginal y el Valor del
Producto Marginal, son funciones decrecientes e iguales en
competencia perfecta. Ello se debe, a que como el empresario se ubica
en la 22 etapa de la produccion, el Producto Marginal del trabajo es
decreciente; y por otra parte, la existencia de competencia perfecta en el
mercado del bien, produce que el Ingreso Marginal sea constante e igual
al Precio del bien fijado por el mercado, con lo que se garantiza que
ambos conceptos sean iguales.

- Derivaciéon de la funcién de demanda del factor

Teniendo en cuenta los conceptos que incorporamos recientemente,
estamos en condiciones de derivar, aproximadamente, la funcion de
demanda de un factor.

Recordemos que cuando existe competencia perfecta en el mercado
del bien y del factor, al precio de ambos los determina el mercado por
el libre juego de oferentes y demandantes.

Luego, los duefios de los factores estan dispuestos a prestar sus
servicios a las empresas a cambio de una retribucién igual a la fijada por
el mercado, por lo que, la funcion de oferta que enfrenta cada
empresario es igual al precio del factor fijado por la interseccién
entre la demanda y oferta del mercado, y no es otra cosa que el
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Gasto Medio, que en este caso es igual al Gasto Marginal del
empresario.

Para seleccionar el nivel 6ptimo del empleo del factor, el empresario
debe comparar el cambio en el ingreso producido por la contratacién
de la dltima unidad del factor con el gasto adicional de contratarlo. Asi,
el empresario estara en equilibrio, cuando la ultima unidad
contratada del factor agregue al ingreso (Producto del Ingreso
Marginal) lo mismo que al Gasto (Precio del factor = Gasto
marginal).

Analicemos esta situacién en un grafico como el siguiente:
Gréfico V.3. Derivacion de la Funcién de Demanda del Factor

Mercado Empresa

PL DL

\ GMeLo=GMgLo=OLo0

PLo
1 = =
PLL ;\GMeLl GMgL1=0Ow1
1 1
1 1
Lo VPMgi=PIMgL
I |
Lo L1 L

Vemos que una vez fijado el precio del factor (PLo) en el mercado, el
empresario determina el nivel de empleo del factor Locuando el precio
es igual al Producto del Ingreso Marginal. Pero si a causa de, por
ejemplo, un abandono importante de firmas de la industria, la demanda
del factor es menor y su precio en el mercado serda igual a P.1; luego, el
nivel de empleo del factor L de esta firma sera ahora L;.

Podemos concluir entonces que el empresario alcanza el equilibrio, en
condiciones de competencia perfecta, tanto en el mercado del bien como
del factor, cuando:

PlMgL =VPMg. = GMe,. = GMgL =P
Por consiguiente, la funcion de demanda del factor, es la misma que
la funcion de Producto del Ingreso Marginal, que en el caso de

competencia perfecta, coincide con la del Valor del Producto
Marginal.

Luego, la valoracién para la firmay para la sociedad de modificar el
nivel de empleo del factor, es la misma.
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- Derivacion de lafuncién de demanda del mercado de un factor

Una primera aproximacion a la funcion de demanda de un factor del
mercado es la suma horizontal de las curvas de demanda de las
empresas individuales; pero al dejar de lado los efectos externos o de
mercado, no es un método adecuado.

Para considerar también estos efectos, es que observaremos los
cambios que se producen en el mercado y en cada firma ante, por
ejemplo, una disminucién del precio del factor. La presencia de un menor
precio del factor, provoca que todas las firmas en conjunto aumenten el
nivel de empleo del mismo, lo que seguramente generara un aumento en
la produccién, es decir, un aumento en la oferta del mercado del bien
con la consecuente disminucion del precio del mismo. Luego, este precio
menor también afectara la funcién de Producto del Ingreso Marginal y
del Valor del Producto Marginal, de manera tal que la empresa alcanzara
el nuevo equilibrio en el punto E:’ del grafico V.4. Luego, uniendo los
diferentes equilibrios para cada firma, recién entonces se estara en
condiciones de sumar horizontalmente esas funciones para obtener la
funcién de demanda del factor del mercado que contempla los
efectos externos o de mercado.

Grafico V.4. Derivacion de la Funcién de Demanda de Mercado del
Factor
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- Derivacion de la funcién de oferta de los factores productivos

Similarmente a la consideracion de que la demanda de factores
productivos es una demanda derivada del nivel de produccion, la oferta
de factores productivos se “deriva” del deseo de las familias de obtener
el ingreso necesario para adquirir los bienes que satisfacen de la mejor
forma posible sus necesidades.
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Ahora bien, la cantidad de factores que estan dispuestos a ofrecer sus
duefios en el mercado, depende principalmente de su costo de
oportunidad. Luego, la oferta de contadores publicos, por ejemplo,
dedicados a la ensefianza de las ciencias econémicas, dependera de la
remuneracion gque obtengan por esta actividad, pero también del costo
de sustraerlos de otras actividades alternativas. La cantidad ofrecida
aumentara, ante remuneraciones mejores, de alli que la forma de la
curva de oferta del mercado tenga generalmente pendiente positiva, y
surgira de la suma horizontal de las ofertas individuales.

La oferta de los diferentes factores productivos serd cada vez mas
inelastica, en la medida que sean recursos mas especializados.

El equilibrio en el mercado, quedara determinado cuando la cantidad
demandada sea igual a la cantidad ofrecida; y debemos destacar que en
este tipo de mercado, los factores reciben una retribucién igual a su
aporte alaempresay ala sociedad.

En sintesis

En un mercado de competencia perfecta, una firma que produce un bien
cuyo precio en el mercado es Pxo, se encuentra en equilibrio, empleando
la combinacion 6ptima de los factores, cuando el producto marginal de
cada factor empleado por el precio del bien es igual al precio del factor,
es decir, cuando:

PMgL. Pxo = PL (1)
PMgc . PXO = Pc (2)

PMgN . Pxo = Pn

En esta situacion, se verifica ademas que, los ingresos por la venta del
producto alcanzan para pagar a todos los factores productivos, ya que
en el largo plazo, se cumple la condicion que el precio del bien es igual
al costo de produccion, o lo que es lo mismo, el valor del producto es
igual al valor monetario de los servicios de los factores productivos.
Condicion que puede expresarse de la siguiente manera:

QX.PXOZL().PL+C0.PC

Y reemplazando el precio de los factores productivos por (1) y (2),
tenemos:

QX . Pxo=Lo. PMgL .Pxo +Cop . PMgc . Pxo
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Y dividiendo miembro a miembro por Pxo, obtenemos:
Qx =Lo.PMgr+ Co . PMgc

Este resultado es de mucho interés, ya que indica que una firma que
acta en un mercado de competencia perfecta, en condiciones de
equilibrio a largo plazo, obtiene el volumen de produccion exactamente
necesario para retribuir a los factores productivos empleados conforme a
su productividad fisica marginal. Esta condicion conduce al
“agotamiento” del producto.

- Aplicacién: introduccion de un salario minimo al mercado de
trabajo

Para abordar este tema, partiremos de una situacion de equilibrio (E) en
el mercado de trabajo del grafico V.5.

Si se establece un salario minimo tal como Pimin, mayor a Pig, se
produce inicialmente un exceso de oferta sobre demanda de trabajo
reflejado en el segmento AC. Este mayor salario provoca una reduccion
en la cantidad demandada (segmento AB) quedando algunos
trabajadores desempleados.

En el largo plazo, parte de esa reduccion traera como consecuencia una
disminucién del nUmero de empresas, y otra parte, cambios del nimero
de trabajadores empleados por cada empresa, ya que éstas compiten
con empresas que pagan un salario superior a PLmin por un trabajo de
calidad superior.

Gréfico V.5. Introduccion del salario minimo

Los efectos de la legislacion sobre salario minimo dependeran de que se
cumpla efectivamente la ley, ademas de especificar qué trabajos se
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encuentran incluidos y expresamente excluidos. Hay muchas formas de
evadir las leyes sobre salarios minimos, trabajadores que reciben
beneficios en especie, como almuerzos, boletos, bonos etc. se veran
afectados con reducciones en tales beneficios y la tasa salarial serd més
baja que en la situacion original. Por medio de estos artificios, el salario
verdadero puede mantenerse debajo del minimo legal.

Este tipo de leyes pretende mejorar los niveles de vida de los
trabajadores menos calificados pero puede volverse perjudicial para
ellos, ya que el rango de oportunidades de empleo para los individuos
ubicados en el extremo inferior de la escala salarial se reduce pues los
empleadores aumentan sus patrones de calificacion e intensifican el
empleo del factor capital. También puede ocasionar que se ofrezcan
menos posiciones de aprendiz (pasante) y que sobre utilicen los
recursos de la sociedad en capacitacion, mediante la obtencion de
educacioén para poder calificar a puestos mejor remunerados.

I!!l Lectura

Le sugerimos que de considerarlo necesario, complemente lo
desarrollado con la lectura de la siguiente bibliografia:

- R. Leftwich y R. Eckert: “Sistema de Precios y Asignacion de
Recursos”. McGraw Hill- México. Cap. N° 15 (pag. 458 - 492)

/ Actividad 17

1. Enuncie cuales son los factores productivos y haga una breve
descripcion de cada uno de ellos.

2. Describa las diferencias de valoracion de la empresa y del mercado
cuando se modifica el nivel de empleo de un factor.

3. Indique dos variables que ocasionan disminuciones en la demanda
del mercado de un factor, e identifique los efectos externos o de
mercado.
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4. Haga un cuadro comparativo entre la derivacion de las funciones de
demanda de un bien y de un factor productivo.

5. Un empresario puramente competitivo, usa dos factores variables
para fabricar un producto. Determine y explique las condiciones,
referidas tanto al nivel de produccién como a los niveles de empleo
de los factores productivos, que tienen que lograrse con el fin de
maximizar los beneficios.

6. Una huelga de los trabajadores en la produccion de lechuga,
ocasion6é un aumento del 400 % en el precio de la lechuga,
produciendo una duplicacion en los ingresos de los productores de
lechuga. Dibuje las curvas de demanda y oferta de mano de obra, las
curvas de demanda y oferta del mercado del producto y las del costo
de una empresa individual, donde se muestren estos efectos.
Explique los gréficos.

7. Suponga que el trabajo de los albafiiles se contrata en un mercado
de competencia perfecta, y que el sindicato de albafiles tiene la
posibilidad de hacer subir el salario por encima del nivel de equilibrio.
Muestre y explique los efectos que esta politica puede ocasionar
sobre:

a) El nivel de empleo en el mercado.
b) El nivel de empleo en una empresa individual

c) Elimporte total de los ingresos de los albafiiles.

d) El costo de la construccion.

Competencia perfecta en el mercado del factor e imperfecciones en
el mercado del bien

Informacién

Este es el caso de un monopolista o un oligopolista o un competidor
monopolista que contrata al factor en un mercado de competencia
perfecta.
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La metodologia de estudio es similar para cualquiera de los casos
mencionados, por lo que s6lo vamos a analizar, el de una empresa
monopdlica que adquiere los factores en un mercado de
competencia perfecta. La contratacién por parte de EJESA o de Agua
de los Andes, de secretarias y de personal de maestranza, serian
ejemplos de este tipo de mercado.

En esta situacion, la retribucion del factor es fijada en el mercado por
el libre juego de demandantes y oferentes. La empresa, para
determinar la demanda del factor, y en consecuencia el nivel de empleo
de esos factores, debera tener en cuenta primero cudl es el nivel de
produccion que maximiza sus beneficios (Xo en el gréfico V.6) y cual es
la combinacion 6ptima de factores para generarlo (Co, To)

Grafico V.6. Equilibrio de la Empresa Monopdlica que contrata
el factor en un Mercado Competitivo

Px C

CMagx
Pxo

Dxo = IMex Co

" IMgx

Xo Ox

Las condiciones para que el monopolista alcance el equilibrio, pueden
sintetizarse en la siguiente ecuacion:
PMgr PMgc i 1
Pr Pc  CMgx IMgx

El empresario contratar4d unidades de un factor hasta que lo que
agregue a sus ingresos (PIMg.) sea igual a lo que agregue a los
gastos (GMg.)

Como definimos anteriormente, el Producto del Ingreso Marginal y el
Valor del Producto Marginal miden la valoracion para la empresa y
para la sociedad respectivamente, al modificar el nivel de empleo de un
factor. Pero en este caso, como la empresa es monopolica (atiende todo
el mercado), enfrenta la curva de demanda total del mercado (demanda
con pendiente negativa), lo que garantiza que el Ingreso Marginal sea
decreciente y menor que el Precio del bien. Luego, el Producto del
Ingreso Marginal es menor que el Valor del Producto Marginal.
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- Derivacién de la curva de demanda del factor.

El comportamiento de una empresa monopolista cuando determina la
demanda de un factor es similar al de un competidor perfecto, por lo que
s6lo haremos referencia a las condiciones que deben cumplirse para que
el empresario determine su nivel de empleo del factor.

Recordando que la retribucion del factor es fijada por el mercado, la
funcién de oferta del factor (Gasto Medio) del monopolista, es igual
al precio que surge de la interseccion entre la demanda y oferta del
mercado, e igual al Gasto Marginal del empresario. El grafico V.7
refleja esta situacion.

Gréfico V.7. Equilibrio de la Empresa y el Mercado

Mercado Monopolista
PL O PL
Explotacion
monopdlica
[ =T . N del factor
Poo beceeeea o] Pro

Lo L L

Como podemos observar, ante un precio del factor Py, el empresario
determina su nivel de empleo, cuando el Producto del Ingreso Marginal
es igual al Gasto Marginal, que en este caso, también es igual al Precio
del factor

Luego, el monopolista alcanza el equilibrio contratando Lv unidades del
factor, situacion en la que se verifica la siguiente condicion:

PIMgL = GMeL = GMgL = P.

Si comparamos la situacién del monopolista (Em), con la que hubiese
tenido, en caso de ser un competidor perfecto (Ec), apreciamos, por un
lado, que ante esta imperfeccion en el mercado, el productor contrata
menos unidades del factor; y por otro, que el factor esta recibiendo
menos retribucion de lo que la sociedad considera que debiera
recibir. Todo ello, conduce a una explotacién monopdlica del factor
representada por la diferencia entre lo que la sociedad considera que
debiera recibir (VPMgL) y lo que el factor recibe (Pyo).

A los efectos de disminuir esta explotacion monopodlica del factor, el
estado puede llevar a cabo distintas politicas para contrarrestar los
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efectos del monopolio, tal como analizamos en las unidades anteriores.
Podemos mencionar entre otras, una fijacibn de un precio maximo del
bien, o la fijacién de cierto tipo de impuestos.

Imperfecciones en el mercado del factor y competencia perfecta en
el mercado del bien

Informacién

Hasta aqui hemos estudiado situaciones en las que el empresario
emplea los factores bajo condiciones de competencia perfecta.

Ahora, analizaremos el comportamiento de un empresario
competidor perfecto, que tiene cierto control sobre la demanda de
los factores que necesita para su proceso productivo. Asi, encontramos
los siguientes casos:

Cuando el empresario es el Gnico que emplea un
determinado factor productivo, por lo que tiene
un cierto poder en la determinacion de la retribucion
gue va a pagar por cada una de las unidades del
factor que contrate.

Monopsonio

Cuando hay pocos empresarios que emplean un

Oligopsonio determinado factor productivo.

Cuando hay muchos empresarios que emplean
un determinado factor productivo, pero hay
diferenciacion en el tipo de categoria del factor, lo
gue determina que los empresarios prefieran los
servicios del factor de uno al de otros.

Competencia
Monopsonista

Centraremos nuestro analisis en el caso del monopsonio, pero el
modelo puede aplicarse también en cualquiera de las otras situaciones.

Ejemplo de monopsonio es una empresa industrial que utiliza un proceso
productivo muy especifico o particular, y que por lo tanto requiere de
mano de obra muy especializada, a pesar de que venda su producto en
un mercado de competencia perfecta. Otro, seria el de una empresa
localizada en una pequefa ciudad, siendo la Unica que contrata un
determinado tipo de trabajadores.
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Las causas que generan una situacibn de monopsonio son entre otras
las siguientes:

- Especializacion de los factores para un uso particular:
corresponde a un tipo de trabajo especializado, con una
determinada capacitacion y adiestramiento especifico.

- Falta de movilidad de ciertos factores: los lazos afectivos, el
temor a lo desconocido, la falta de conocimiento de otras
oportunidades de trabajo, gastos de traslado significativos,
derecho de antigliedad y jubilacion adquiridos, etc., son razones
gue ocasionan cierta inmovilidad de los recursos.

En este tipo de mercado, al igual que en los que analizamos
anteriormente, el empresario también debe determinar el nivel de
empleo de los factores una vez que haya fijado el nivel de produccion,
teniendo en cuenta la respectiva funcion de produccion. Asi, el nivel de
empleo del factor sera la cantidad del factor que agregue a los
ingresos (PIMg.) lo mismo que a los gastos (GMg.).

La condicién de maximo beneficio implica también la utilizacion de la
combinacion de factores de minimo costo, y son las siguientes:

Cng ZIng (1)

PMg, AX/AL _AX 1 1 @
GMg, ACT/AL ACT ACT/AX CMg,

PMg. AX/AC AX 1 1
GMg. ACT/AC ACT ACT/AX CMg,

©)

PMg, PMg. 1 1
GMg, GMg. CMg, IMg,

De(1), (2) y (3) resulta :

El empresario, al vender el bien que produce en un mercado de
competencia perfecta, el Producto del Ingreso Marginal y el Valor del
Producto Marginal son iguales, ya que en este tipo de mercado, el Precio
del bien es igual al Ingreso Marginal.

Debemos detenernos en el estudio de la funcion de oferta del factor, ya
que al ser el unico demandante, el monopsonista enfrenta la curva de
oferta del mercado, que normalmente es de pendiente positiva. Ello
significa que, para contratar mas unidades del factor, el empresario
debera pagar mayores retribuciones, lo que genera una funcién de
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Gasto Marginal creciente y mayor que el Gasto Medio, tal como
podemos ver en el grafico V.8.

Gréfico V.8. Equilibrio del Empresario Monopsonista

Monopsonista = Mercado

PL GMgL
GMeL= OL
P b0 Explotaf:ic’_)n
4 monopsoénica
L del factor
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1
1

Asi, el nivel de empleo es aquel en el que se verifica la siguiente
condicion:

PIMgL = VPMgL = GMgL

El monopsonista empleard Lo unidades del factor y los duefios del
mismo determinaran el precio minimo (PLo, sobre la funcion de oferta)
que estan dispuestos a recibir por los servicios de sus factores
productivos.

Como podemos observar el factor recibe menos de lo que aporta a la
empresay ala sociedad, tal como lo refleja la diferencia entre el PIMg.
y VPMg. con el Precio que recibe el factor (Po). El &rea sombreada
representa la explotacion monopsadnica del factor.

Un ejemplo de este tipo de mercado es lo ocurrido en Estados Unidos
gue hasta 1975 permitia a los propietarios de equipos de béisbol tener
un cartel monopsonico, el cual, dependia de que esos propietarios
acordaran los términos de contratacion de los jugadores. Existian
argumentos que daban sustento a esta situacion. Por ejemplo, se
afirmaba que era necesario mantener una distribucién relativamente
igual de talento entre los distintos equipos y que los clubes mas ricos
terminarian comprando a la mayoria de los mejores jugadores, lo que
daria como resultado que los partidos fueran menos parejos y la
concurrencia disminuyera. Este acuerdo implicaba un reclutamiento
anual de jugadores y una “clausula de reserva” que ataba, de hecho, a

205



Microeconomia

cada jugador a su equipo de por vida, eliminando asi la mayor parte de
la competencia entre los equipos por los jugadores. Una vez que un
jugador era reclutado por un equipo, no podia jugar para otro, a menos
que se vendieran los derechos a ese otro equipo. Por consiguiente, los
propietarios de equipos de béisbol tenian poder de monopsonio en la
negociacién de nuevos contratos con sus jugadores: la Unica alternativa
para la firma de un acuerdo era renunciar a jugar o jugar fuera de
Estados Unidos. En los afios 60 y principios de los 70, los sueldos de los
jugadores de béisbol eran significativamente inferiores al valor de
mercado de sus productos marginales (determinado en parte por la
atencion adicional que podian conseguir los jugadores mejorando sus
lanzamientos y sus bateos. En el grafico V.9 se puede apreciar que el
club contrataba Jo jugadores a un precio de Py, mientras que en la
situacién competitiva el salario seria P;c, es decir claramente esta uUltima
situacion mejora el salario de los trabajadores.

Gréfico V.9. Ejemplo de Mercado Monopsoénico

P GMags
GMes= Oy

Pic |-----o---
|
1

Pm -2 f
! VPMgs= PIMg;
1
1

Jo J

Después del cambio de reglas desaparecio la clausula de reserva, por lo
gue un mercado de trabajo que era sumamente monopsoénico se volvié
mucho mas competitivo. El resultado fue un interesante experimento de
andlisis econémico del mercado de trabajo. Entre 1975 y 1980, el
mercado de jugadores de béisbol alcanzé un nuevo equilibrio tras la
desaparicion de la clausula de reserva. Mientras que hasta 1975 los
gastos realizados en los contratos de los jugadores representaron
alrededor de un 25 por ciento de los gastos totales de los equipos, en
1980 el porcentaje habia aumentado a un 40 por ciento. Por otra parte,
el sueldo del jugador medio se duplicé en términos reales. Por ejemplo,
en 1969 el sueldo medio de los jugadores de béisbol era del orden de
42.000 dolares, que ajustado para tener en cuenta la inflacién, era de
alrededor de 236.000 ddlares en doélares de 2007.

Para contrarrestar la explotacibon monopsoénica, se pueden tomar
medidas, como por ejemplo las siguientes:
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= Fijacion de precios minimos de los factores
= Medidas tendientes a favorecer la movilidad de los factores
- Fijaciéon de precios minimos

La decision de fijar precios minimos de los factores puede ser tomada
por el estado, 0 a propuesta de grupos organizados de proveedores,
sindicatos, gremios, etc.

Para analizar los efectos de esta politica, observemos en el grafico V.10
la situacion de una firma monopsonica con un nivel de empleo del factor
Lo y una retribucién del mismo Pro. Si se fija un precio minimo Pymino, la
empresa debera pagarlo por cada una de las unidades que contrate
hasta Li; pero si requiere emplear una cantidad mayor a L;, debera
retribuir precios mayores, de acuerdo a la curva de oferta (GMe.). Luego
la curva de oferta del empresario sera ahora igual a Py minoHOL.

El cambio en la funcion de oferta del factor, también modifica la del
Gasto Marginal, ya que para cantidades entre 0 y Li, cada unidad
adicional empleada de L, agrega a los gastos Pimino Y para cantidades
mayores que Li, deberd retribuir precios mayores, por lo que el GMg.
coincidira con el GMe_ entre niveles de empleo de L entre 0 y Ls; luego
presenta un tramo discontinuo, igual al segmento HF, para continuar
posteriormente sobre la funcién original del GMg.. Ante esta situacion, el
empresario empleara mas unidades del factor (L1) y retribuira un precio
PLmino, €liminando la explotacién monopsoénica del factor.

En el andlisis anterior, el precio minimo del factor se fijé justo a un nivel
adecuado para contrarrestar completamente la  explotacion
monopsoénica. Esto no ocurre siempre, ya que si se fija un precio minimo
entre Pro Y Pimino, €llo disminuir4 en parte la explotacion monopsonica;
mientras que un precio minimo entre Pimino Y Pui, provocara la
desaparicion de dicha explotacion pero a costa de desempleo (segmento
LoLy).

Esta situacion se la puede visualizar en el grafico V.10.
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Grafico V.10. Fijacion de Precios Minimos
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L

PL1
PLmin

PLmino
PLo

Lo L2lLilgs LPa

- Medidas para aumentar la movilidad de los factores

Mencionamos anteriormente entre las causas que originan
imperfecciones en el mercado de factores, la escasa movilidad que los
caracteriza. La inmovilidad mas seria se da en el mercado del trabajo,
entre areas geogréficas y firmas, entre distintas ocupaciones del mismo
nivel de especializaciéon (inmovilidad horizontal) y la inmovilidad hacia
ocupaciones que requieran mayor especializacion (inmovilidad vertical).

Para disminuir esta inmovilizacibn podemos mencionar, entre otras, la
creacion de un sistema eficiente de bolsa de trabajo, que se dedique
a recabar informacion de las diferentes oportunidades, y a difundirlas.
Informacion sobre salarios, requisitos para obtener un empleo, areas de
escasa oferta de trabajo, etc.

Otra forma es mediante el sistema educativo, generando una mayor
movilidad horizontal y vertical, ya que con ello, puede orientar a un
creciente nuimero de jévenes hacia ocupaciones mejor retribuidas.
Mediante un plan de capacitacion técnica semi-presencial, por ejemplo,
se puede orientar a personas que ya estan en el mercado laboral a
alcanzar una mayor especializaciéon (profesionalizacion).

Una tercera politica para favorecer la movilidad del factor trabajo, es

mediante el otorgamiento de subsidios para la migracion de
trabajadores hacia otras areas geograéficas.
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Imperfecciones en los mercados del factor y del bien

Informacioén

Cuando las imperfecciones caracterizan tanto al mercado de bienes
como al de los factores, veremos que es posible distinguir diferentes
situaciones, como por ejemplo: Monopolio — Monopsonio; Monopolio —
Oligopsonio; Monopolio - Competencia Monopsénica; Oligopolio -
Monopsonio, etc.

Analizaremos el caso de un empresario monopolista, que ademas es
el Unico que contrata un determinado factor, por lo que resulta ser
ademas, monopsonista. Esta es una situacion de monopolio bilateral.
Seria por ejemplo, el caso de EJESA (Unico proveedor de energia) y
Unico contratante de ingenieros especialistas en tendido de redes.

Para comprender lo que sucede en este caso, debemos considerar en
forma conjunta las situaciones ya estudiadas anteriormente del
monopolio en el mercado del bien y monopsonio en el mercado del
factor. El siguiente gréfico sintetiza esta situacion:

Gréfico V.11. Equilibrio en el Monopolio Bilateral

GMgL

PL

Explotacién
monopodlica del
factor

GMeL = OL
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Explotacion
monopsonica

del factor Plop=oooomoos

Lo L

El empresario alcanzara el equilibrio cuando la ultima unidad empleada
del factor agregue al ingreso (PIMg.) lo mismo que al gasto (GMg.). Esta
situacion se da cuando el empresario contrata Lo unidades del factor y
su retribucion gqueda determinada sobre la curva de oferta (GMeL) a un
nivel de Pyo.
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Luego, la condicién de maximo beneficio para el empresario sera igual a:

P|Mg|_ = GMgL

Observamos que el factor recibe menos de lo que aporta a la
empresa (PIMgL) y menos aun de lo que la sociedad considera que
debiera recibir (VPMg.) Es decir, el factor esta siendo explotado a
causa de la imperfeccion del mercado del bien (explotacion
monopdlica) y por la imperfeccion en el mercado del factor
(explotacién monopélica), tal como puede verse en el grafico V.11.

Estas explotaciones pueden ser contrarrestadas adoptando medidas que
ataguen a ambos mercados (del bien y del factor), de la misma manera
que lo hicimos en los casos que analizamos anteriormente en forma
individual.

I‘!!l Lectura

Le sugerimos que de considerarlo necesario, complemente lo
desarrollado con la lectura de la siguiente bibliografia:

- R. Leftwich y R. Eckert: “Sistema de Precios y Asignacién de
Recursos”. McGraw Hill- México. Cap. N° 16 (pag. 496 - 526)

/ Actividad 18

Realice un cuadro comparativo entre las diferentes situaciones de
mercado que puede enfrentar una empresa, ejemplificando cada caso.

1. Califique de verdadero o falso y justifique

2. Para qué un monopolista maximice el beneficio, no sélo debe
determinar las combinaciones de factores variables de menor costo,
sino ademas debe emplear lo suficiente de cada factor variable, de
manera de obtener un nivel de produccion suficiente para el que el
ingreso marginal por la venta del producto sea igual al costo
marginal.
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Explique e ilustre con un gréfico la explotacion monopdlica de un
factor y la explotacibn monopsonica.

Explique e ilustre como se puede utilizar la politica de fijacién de
precios en cada caso para contrarrestar la explotacion. ¢Cree Ud.
gue seria factible esta politica? ¢ Por qué?

La relacién técnica entre la mano de obra no especializada (L) y la
produccion de trigo (X) en toneladas por dia y por hectérea de tierra,
es la siguiente:

|—
N

6 |8 10|12
1]21(28|35| 4 |39

El precio de la tonelada de trigo es de $ 1, y el salario por dia de $
0,35.

Teniendo en cuenta la informacidon suministrada, determine la
cantidad de mano de obra empleada que genera el mayor beneficio.

Determine el nivel de empleo de méaximo beneficio de una empresa
gue cuenta con la siguiente informacion:

- La funcién de produccion iguala X =3 L (X es el productoy L
es el factor trabajo).

- Enfrenta una demanda del producto igual a Px =55 - 1/3 X

- Enfrenta una oferta de trabajo igual a P. = 105

Si se fijara un precio maximo para el producto igual a $ 35, determine
las consecuencias que ello producira en el nivel de empleo del factor
trabajo.

Busque articulos en periodicos o revistas especializadas de cuatro
diferentes tipos de mercado, marcando las diferencias entre ellos y
representandolos graficamente.

¢, Qué tipo de politicas gubernamentales, distintas a la fijacion de
precios, podrian utilizarse para contrarrestar la explotacion
monopsonica de los factores?

La siguiente informacion corresponde a la empresa “La Jujefia” que
produce el bien X:
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Funcién de produccién: X =25 C.L — 2L2 (L y C son los factores
trabajo y capital respectivamente).

Demanda del producto igual a $ 3.

Funcién de oferta de trabajo igual a P. = -30 +24 L

Teniendo en cuenta esta informacién determine;

a)

b)

c)

d)

El tipo de mercado en el que actla esta empresa.

El equilibrio en el mercado del factor y el grado de explotacion del
factor.

El salario minimo que podria fijarse sin afectar el nivel de empleo
obtenido en el punto (b) y las consecuencias que provocaria en el
mercado.

El salario minimo que maximiza el nivel de empleo del factor

Si se hubiera fijado un salario minimo de $100, ¢cual hubiera

sido el nivel de empleo del factor de la firma? y ¢ cuales hubieran
sido las consecuencias?
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V.2. Retribucion de los factores de la produccion

Informacioén

Hasta ahora hemos estudiado la determinacion de los niveles de empleo
y retribucién por el uso de los factores productivos en general. Pero cada
uno de ellos tiene caracteristicas propias que hacen necesario su
tratamiento en forma particular.

Generalmente se acepta la clasificacion de los factores productivos en
tres, a saber: la tierra o naturaleza, el trabajo y el capital. Las
retribuciones por el uso de cada uno de ellos son la renta, salario e
interés respectivamente. A ellos se agrega, la capacidad empresarial
cuya retribucion no es otra cosa que el beneficio.

Segun los economistas clasicos, “la tierra es el conjunto de elementos
fisicos preexistentes al hombre, que integran el mundo del que
formamos parte”. Tal seria la tierra arable, los yacimientos mineros, los
rios, el viento, la lluvia, etc.

Esta definicion tiene mucho de concepcion fisiocratica, para quienes la
naturaleza era la Unica creadora, ya que el trabajo no hacia otra cosa
mas que transformar la materia; y el capital era el fruto del trabajo
acumulado del hombre.

Si bien esta clasificacion se ha mantenido hasta el presente, parece un
tanto arbitraria, desde que hoy la ecologia, el medio ambiente, etc., son
bienes econdémicos, que necesitan de serios esfuerzos para
mantenerlos, lo mismo que la productividad de la tierra destinada a los
cultivos, etc. Luego, la diferencia entre la naturaleza y un bien de capital
es mas que nada de caracter fisico o tecnoldgico. Ademas, el producto
obtenido a partir del factor tierra, no se debe sélo a ella, sino también se
necesita de la intervencion del trabajo del hombre. Luego, ante estas
consideraciones, se podria reducir la clasificacion de los factores a
sélo dos: el trabajo y el capital, que muchos economistas lo distinguen
como capital humano y capital fisico.

A continuacion, vamos a analizar las determinaciones de la renta,
salario, interés y beneficios, en forma separada.
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-  Renta

La retribucidn por el uso del factor tierra o naturaleza, es la renta. Su
denominacién obedece a consideraciones histéricas, algunas de las
cuales analizamos cuando hicimos referencia a la Teoria del Valor.

Recordemos que a principios del siglo XIX, surgié una controversia
acerca del elevado precio de los cereales. Algunos sostenian que el
grano tenia un precio muy alto porque los terratenientes cobraban rentas
muy elevadas a los agricultores que cultivaban sus tierras; otros en
cambio consideraban que el precio del grano era elevado a causa de la
escasez de alimentos. Si bien esta controversia fue resuelta cuando se
considerod que la retribucion por el uso de la tierra depende de la oferta y
de la demanda, entendian que la oferta de la tierra era bastante fija
(porgue la tierra apta para el cultivo de granos no podia ser utilizada
para otro fin). Asi, cuanto mas alto era el precio de los granos, més
provechoso era su cultivo, resultando mas demandada la tierra dedicada
al cultivo de los mismos, y por lo tanto, mayor el precio pagado por
utilizarla.

Asi, la oferta de la tierra parecia perfectamente inelastica, y ademas los
terratenientes preferian arrendarlas a cambio de algunas ganancias,
aungue fueran pequefas, antes que dejarlas ociosas. Luego, el precio
dependia de la demanda, que era a su vez, funcion del precio de los
granos. Si el precio de los granos aumentaba, aumentaba la demanda
de tierra para su cultivo, por lo que la renta también era mayor, como
vemos en el gréfico V.12.

Gréfico V.12. Retribucion al Factor Tierra o Recursos Naturales (N)

Renta On

Renta

econémica Dr” = PMgn .Pg’

Dr= PMgn .Pg

No N

El uso del término “renta” se amplié posteriormente para designar al
pago por la utilizacién de cualquier factor de oferta rigida.

Con el tiempo, se observd que la oferta de la tierra no necesariamente
estaba destinada a un Unico uso, por lo que se llegbé a concluir que la
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rigidez, antes supuesta, no era tal. Es asi como se advierte, que si la
tierra no recibe una retribucion de oportunidad para un uso determinado
(denominado Gasto de Transferencia), el terrateniente procurara
destinarla a algun otro uso e inclusive obtener un ingreso por ella
superior al mencionado, que definitivamente se defini, Renta
Economica,; resultando ser, la suma de ambas, la Renta.

Gréfico V.13. Composicion de la Renta

Renta 0
Renta
econémica R
.
Ganancia de
transferencia Dn
No N

- Salario

Desde el punto de vista de la economia, podemos decir que el trabajo es
una actividad consciente del individuo, por la cual tiende a satisfacer
indirectamente sus necesidades.

Los trabajadores, son algo mas que factores de la produccion
abstractos, son personas que tienen familia, deseos y necesidades,
ademas de proporcionar trabajo a la economia. Es por esta razén, que
preocupa de manera especial la calidad de los puestos de trabajo y su
cantidad; la tasa de desempleo y el nivel de salarios.

Es comun encontrar diferencias salariales muy notorias. Una de las
claves de las disparidades salariales se debe a las diferencias
cualitativas que existe entre los individuos y que son atribuibles a
diferencias de capacidad mental y fisica innatas, ademas de educacion,
formacion y capacitacion, experiencia, etc., que constituyen el “capital
humano” y determinan las diferentes contribuciones del factor a la
produccion.

Asi, la demanda de trabajo dependera no sélo de la tasa salarial, sino
también de su productividad marginal y de las leyes de contratacion;
siendo la flexibilidad de contratacion laboral la que tiene una repercusion
significativa.
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Por otro lado, las variables que afectan a la oferta de trabajo son la
tasa salarial; la movilidad; el tamafio de la poblacion y en especial de
la PEA (Poblacion Econ6micamente Activa), la incorporacion de las
mujeres al mercado laboral y las politicas migratorias; las
condiciones laborales: horas trabajadas por semana, vacaciones
anuales, edad de jubilacién; etc.

Si bien analizamos que, segun la derivacion de la funcion de oferta
individual (capitulo 1), la oferta individual, a partir de un determinado
nivel de salario, puede tener un tramo de pendiente negativa, debido a
gque ante tasas salariales altas los individuos estan dispuestos a sustituir
horas de trabajo por horas de ocio, lo importante es saber como se
comporta la curva de oferta del mercado, para lo que debemos sumar
horizontalmente las ofertas individuales; y veremos que el resultado sera
una oferta con pendiente positiva en la generalidad de los casos.

No es comun encontrar mercados de trabajo de competencia perfecta. El
poder de los empresarios, la abundancia de mano de obrar barata y las
condiciones laborales, no siempre buenas, favorecieron la aparicion y
desarrollo de los sindicatos de trabajadores, con el objetivo de proteger
los intereses de sus afiliados a fin de mantener o aumentar los salarios
reales y el nivel de empleo.

Por otro lado, los empresarios también se agruparon dando lugar a
camaras o entidades empresariales, industriales, etc. que en la vereda
del frente de los sindicatos de trabajadores pujan por los intereses de
sus afiliados.

Luego, el nivel de empleo y la tasa salarial la determinan ambos
mediante acuerdos, convenios colectivos de trabajo, en los que el estado
muchas veces actla de arbitro.

Encontramos asi situaciones diferentes, citando entre otras, a los
sindicatos que monopolizan la oferta de trabajo, dando lugar a la
existencia de un monopolio en la venta del factor; pequefio nimero de
empleadores de un servicio productivo e incluso, Unico comprador, de
manera tal que provocan monopsonio.

A continuacion haremos una breve explicacion del caso de un monopolio
bilateral, como por ejemplo la empresa Aceros Zapla, cuando contrata
ingenieros metallrgicos (IM) especializados en la produccién de acero
gue se encuentran agremiados.

El gréfico V.14 muestra esta situacion.
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Gréfico V.14. Monopolio Bilateral, el caso de Aceros Zapla
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El nivel de empleo es IMp y el salario podria ser igual a Piwo; pero a
causa del poder de la empresa y del sindicato, las negociaciones que
puedan hacer entre ambas definiran finalmente dicho salario, el que
resultara ser Piwo 0 Piv2 0 cualquier otro comprendido entre ambos.

Si el sindicato presionara para fijar un salario igual a Pwi, la oferta
pasaria a ser igual a PmiHOM. La funcién de gasto marginal sera
discontinua e igual a la oferta hasta el nivel de empleo del factor de 1M,
para luego tener un tramo discontinuo y continuar su trayecto sobre la
funcién de gasto marginal original. Como se observa, el nivel de empleo
de equilibrio debiera ser IM;, aunque el sindicato pretenda que el mismo
sea igual a IM.. Las presiones del sindicato, la madurez y fuerza del
mismo, seran factores determinantes a la hora de imponer a la empresa
que emplee esa cantidad o bien, de impedir que algunos de los
ingenieros, antes de quedarse sin el empleo, estén dispuestos a trabajar
por un salario inferior al establecido, debilitando en cierta medida la
fuerza del sindicato.

- Interés

En todo proceso productivo se utilizan bienes de capital, para hacer mas
eficiente la producciéon. Luego, los bienes de capital son bienes
duraderos producidos, que se utilizan a su vez, como factores en la
produccién de otros bienes y servicios. Son por ejemplo las fabricas,
galpones, automdviles, maquinas, herramientas, computadoras, etc.

El empresario incorporard un bien de capital a la produccién, cuando lo
que agregue a los ingresos sea igual que lo que agregue a los gastos.

Por un lado, es necesario tener en cuenta los desembolsos en la compra
del bien, para lo que debemos diferenciar entre el precio de los bienes
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de capital y la retribucion que se paga por el uso de ellos durante un
lapso de tiempo. Por otro lado, debemos tener en cuenta que los bienes
de capital, no se agotan en un proceso productivo, por el contrario,
generan una corriente de productos y en consecuencia de ingresos a lo
largo de su tiempo util.

Antes de continuar con el andlisis del factor capital, es conveniente
aclarar algunos conceptos tales como: interés, actualizacion vy
capitalizacién.

Consideremos el siguiente ejemplo: si una empresa necesita disponer de
un capital financiero igual a $ 100 para adquirir un bien de capital, y no lo
dispone, por lo general, acude a una entidad financiera para obtener un
préstamo, pagando por el uso de dicho dinero un interés (costo del
dinero) de por ejemplo 10 % anual. Luego, al cabo de un afio pagara $
110 (capital més el interés); pero si lo hace dos afilos més tarde, el
monto a devolver serd de $ 121; y asi sucesivamente. Entonces:

En el afio 0, el capital financiero es: Co = 100$
Enelafio 1: Ci = Co+ 1 =Co+ Cp. i = Co(l + I) =100.0,10=%$110
Enelano2: Co=C1+ 1= Co(l + I) + Co(l + I) L= Co(1+ i)2=$ 121

Enelafion: Ch=Cn1+1=Co (L +i)"

Como podemos observar, surge claramente que tener un monto de
capital hoy, no es equivalente a tener ese mismo monto, mafiana.
Luego, $ 100 hoy son equivalentes a $100 por (1,10) "en el afio n, de
acuerdo a la siguiente férmula:

Cn = Co(1+)" (capitalizacién)

A partir de ella, se puede conocer el valor actual de un capital financiero
en cualquier periodo:

Co=Cn /(1 +i)" (actualizacién)

Debemos destacar también, que se debe considerar la tasa de interés
real que surge de la diferencia entre la tasa de interés nominal y la
tasa de inflacion.

Luego, una empresa que tiene que tomar la decision de invertir o no en
un determinado bien de capital, debe comparar primero el costo
financiero de adquirirlo con el flujo de rentas que el activo pueda
generar.
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Consideremos un ejemplo muy sencillo de una empresa que tiene que
tomar la decisiébn de incorporar una maquinaria a la produccién cuyo
precio es de $ 100 y se estima que generara durante cinco afios un flujo
de rentas iguales a $ 25, $ 25, $ 30, $ 30y $ 35, después de descontar
todos los costos de produccién.

Lo primero que debe hacer, es actualizar los valores de flujos de rentas
futuros, y compararlo con el precio de la maquina. Para ello podemos
utilizar el método del Valor Actual Neto del Flujo de Rentas Futuras
(VAN), que es el valor monetario actual de una corriente de rentas a
lo largo del tiempo y se lo obtiene de la siguiente manera:

VAN = - Py+ X [Ro/(1+i)"]
donde Pw es el precio de la maquina
Rn la Renta en el afio n.
En nuestro ejemplo, VAN =-100+ (23 +21 +23+21+22)=10

Siendo el VAN > 0, podria pensarse que conviene incorporar la maquina
al proceso productivo. Pero todavia necesitamos informacion adicional
relacionada con la rentabilidad que podria haber generado esta capital
financiero en otra actividad alternativa.

Para ello, es necesario comparar el tipo de interés real, que es el
rendimiento del dinero expresado en bienes y servicios, y la tasa de
rendimiento del bien de capital.

Una forma de calcular la tasa de rendimiento del bien de capital es
mediante el método de la TIR (Tasa Interna de Retorno) que es aquella
tasa que hace cero (0) el VAN.

VAN= -Py+ > (Rn/ (1+1)" = 0;
donde r = tasa de rentabilidad del bien de capital
Luego, sir >i, conviene invertir en el bien de capital.
Por supuesto que para poder incorporar este bien de capital, es
necesario hacer un sacrificio hoy (ahorro) para poder obtener ganancias
futuras.
Si una empresa incorpora, entonces, una unidad de capital, podré

modificar también el nivel de empleo de los otros factores productivos a
los efectos de generar mayores niveles de producto; pero la sociedad en
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su conjunto, cuando aumenta el stock de capital (y considerando que no
hay crecimiento de la poblacién ni cambio tecnoldgico), su productividad
posiblemente variara.

La demanda de capital, serd una demanda derivada de la productividad
marginal del capital y se la designa con el nombre de eficiencia
marginal del capital. Este concepto es el rendimiento de la ultima
unidad empleada de capital, que es una funcién decreciente, porque
los factores estdn sujetos a la ley de las productividades marginales
decrecientes, tal como lo muestra el grafico V.14.

Grafico V.15. Derivacion de la Demanda de Capital
(Eficiencia Marginal del Capital)
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Si la tasa de interés (i) es menor que el rendimiento del capital (ri),
muchos empresarios estaran dispuestos a tomar préstamos y comprar
bienes de capital; lo que provocara un aumento en el Stock de capital a
Ci. En cambio, en caso contrario, no deseara hacerlo. El equilibrio se
alcanzara cuando i = ro. Ello explica por qué la retribucion del factor
capital es el interés.

La tasa de interés es entonces, un incentivo para que los individuos
ahorren, y por otro lado, actia como instrumento de racionamiento,
pues de él se vale la sociedad para seleccionar, de entre los multiples
proyectos de inversion y poner en practica, aquellos que presenten
mayores tasas de rendimiento.

- Beneficio

Como vimos, el beneficio surge de la diferencia entre el Ingreso Total
por la venta del producto y los Costos EconOmicos (en los que esta
incluida la retribucién por el uso de los factores propios, es decir los
costos implicitos).

Para calcular el beneficio de una empresa se debe tener en cuenta lo
siguiente:
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= Los beneficios como rendimientos implicitos de los factores
propios, es decir los costos de oportunidad del rendimiento del
trabajo personal aportado por el propietario, del rendimiento de
los fondos propios dedicados a la actividad, etc.

= Los beneficios como retribucion por asumir riesgos y por las
innovaciones. Una vez que se restan los beneficios
implicitos, lo que queda es un beneficio puro, que es la
retribucion por la realizacion de inversiones que tienen un
rendimiento incierto.

= Los beneficios como rendimientos monopolisticos, que surgen
del poder que tiene la empresa en el mercado. Una vez que la
empresa se aleja de la competencia perfecta, la empresa puede
obtener beneficios adicionales o extraordinarios elevando los
precios, de acuerdo a la participacién que tenga en el mercado.

Esta breve resefia muestra la existencia de muchas fuentes de
beneficios, lo que nos haria pensar que los beneficios de las empresas
pueden ser importantes.

Sin embargo, no ocurre asi; las empresas tienden a obtener beneficios
superiores a los normales muy pequefios, lo que induce a pensar que
algunos de los argumentos sobre el poder monopdlico son exagerados y
que la competencia existente en los mercados es lo suficientemente
potente como para mantener una tasa de rendimiento del capital en un
nivel cercano al costo.

|!!| Lectura

Le sugerimos que complemente lo desarrollado con la lectura de la
siguiente bibliografia:

- F. Mochon y V.A. Beker: “Economia: Principios y Aplicaciones”.
2° Ed. McGraw Hill- Madrid. Espafa. Cap. N° 14 (pag. 273 -
289).

- P. A. Samuelson y W. D. Nordhaus: “Economia”. McGraw Hill-

Interamericana de Espafia S. A. Cap. N° 13 y 14 (pag. 224 —
264).
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/ Actividad 19

(En qué sentido puede considerase obsoleta la clasificacion
tradicional de los factores productivos en tierra, trabajo y capital?
¢En qué descansa la diferencia fundamental entre el capital fisico y
el capital humano?

Enumere algunos de los motivos que pueden contribuir a que la
oferta de tierra no sea una cantidad fija.

Establezca claramente las similitudes y las diferencias entre un bien
de capital y los servicios productivos que genera.

¢, Qué funciones bésicas cumple la tasa de interés en una economia?
¢, Qué diferencia existe entre tasa de interés y tasa de rendimiento?

Expligue en términos de demanda y oferta los objetivos y las
incidencias de las distintas estrategias que suelen poner en practica
los sindicatos para elevar los salarios de sus afiliados.

Analice y dé una explicacién de las dos afirmaciones siguientes:

a) “El precio del trigo es alto porque lo es el precio de la tierra en las
que se cultiva”.

b) “El precio de la tierra dedicada a cultivar trigo es elevada porque
el precio del trigo es alto”.

Analice los ingresos anuales de un tenista campeon de Wimbledon y
sefiale las partes de los mismos que es renta econémica y lo que es
ingreso de transferencia.

¢,Cual sera el efecto de la formacion de un sindicato en un mercado
de trabajo monopso6nico? ¢Conducird necesariamente al
desempleo?

Una empresa contrata mano de obra en el mercado laboral de
acuerdo a la siguiente funcion de demanda: PIMg. = 400 — 4 L. Por
otro lado, se conoce la funciébn de oferta de trabajo dirigida a la
empresa como P. =200+ 3 L.

Con esta informacion determine:
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10.

11.

a) El nivel de empleo y el salario de equilibrio para la empresa.

b) El salario minimo que podria establecer sin modificar el nivel de
empleo encontrado en el punto anterior.

c) El salario minimo que le permitira maximizar el nivel de empleo

d) EI nivel de empleo si el gobierno fijara un salario minimo igual a
$272 y las consecuencias que acarrearia esta medida.

e) Si en algunas de las situaciones anteriores el factor esta siendo
explotado monopsénicamente.

Para llevar a cabo un microemprendimiento de miel de abejas se
solicita un crédito de $10.000. con un plazo de 5 afios y una tasa de
interés del 12% anual. Se estima que las rentas provenientes del
proyecto estaran distribuidas de la siguiente manera:

Afio 1 2 3 4 5
Rentas | 2000 | 3000 | 3500 | 3500 | 4500

En base a esta informacion diga si es conveniente o no solicitar el
crédito.

Una firma necesita instalar un equipo de elevado costo inicia. Existen
dos alternativas de inversion, en base a la siguiente informacién
determine cual de ellas resultara mas beneficiosa:

Alternativa 1: comprar un equipo cuyo costo inicial es de $11.000 del
cual se espera obtener ingresos anuales consignados en el cuadro:

Afo 1 2 3 4 5 6
Ingreso | 2.000|2.200|2.500 | 2.950 | 3.400 | 3.900

Se cuenta ademas con esta informacion:
Tasa de interés anual es del 10%

Valor residual del equipo de $1.500, que es necesario reemplazar
después de seis afios de uso por otro igual con idéntica inversion
inicial, estructura de ingresos, vida util y valor residual.

Alternativa 2: Instalar un equipo cuyo costo inicial es de $19.000 pero
apto para ser usado durante 12 afios con un valor residual de $3000;
la tasa de interés anual es del 10%; y los ingresos anuales
esperados son los consignados en el siguiente cuadro:
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V.3. Distribucion personal y funcional de la renta

Informacion

Al comienzo de este capitulo expresamos que la Teoria de la
Distribucion estudia no sélo la forma de determinar el precio y el nivel de
empleo de los diversos factores productivos, sino también la
distribucion del producto nacional entre los integrantes de la
sociedad y entre las distintas actividades productivas.

Ya analizamos la determinacion del precio y nivel de empleo de los
factores en los diferentes tipos de mercado; nos resta analizar la
distribucion personal y funcional del producto entre los miembros de
la sociedad.

Para ello recordemos que la renta, es la cantidad de dinero que recibe
una persona o una economia doméstica en un determinado periodo de
tiempo (generalmente un afio). El conjunto de rentas es la renta nacional
que se distribuye entre los propietarios de los factores de la produccion
en forma de salarios, alquileres, intereses, beneficios.

La distribucion funcional se refiere al reparto de la renta entre los
factores productivos. Ella depende de la proporcién en que cada uno de
los factores es utilizado en la produccién y de la relacidon entre sus
respectivos precios.

La distribucion personal indica en cambio, la parte de la renta que le
corresponde a cada persona o grupo de personas. Debemos destacar
que una persona 0 grupo de personas son propietarios de varios
factores productivos, luego es necesario conocer la forma en que esta
distribuida la renta entre los integrantes de la sociedad.

Para reflejar intuitivamente la desigualdad en la distribucion de la renta,
se suele acudir al andlisis gréfico, y en particular a la curva de Lorenz,
llamada asi en honor al estadistico que la formul6 en 1905. Sirve para
mostrar la relacion que existe entre los grupos de la poblacién y sus
respectivas participaciones en la renta nacional.
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Grafico V.16. Curva de Lorenz
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La diagonal OO representa la distribucion igualitaria o equidistribucion,
en la que cada porcentaje de familias recibe un porcentaje igual de la
renta. Cuando mas alejada esta la curva de esta distribucion igualitaria,
mayor es la desigualdad en la distribucion de la renta nacional. O sea,
cuanto mayor es el area de desigualdad, mayor es la desigualdad de la
distribucion de la renta en el pais.

La medida de dicha desigualdad en la distribucion de la renta puede
reflejarse mediante un nimero, el indice de Gini, que resulta de dividir
el area de desigualdad (area punteada) y el area que corresponde a la
distribucion igualitaria (triangulo OO'O™). A medida que el valor del
indice tiende a cero, la distribucion tiende a ser mas equitativa.

/ Actividad 20

1. El siguiente cuadro extraido del “Informe de la Situacion Social de la
Provincia de Jujuy” - Sistema de Informacion, Monitoreo y Evaluacion
de Programas Sociales (SIEMPRO) - Consejo General de
Coordinacién de Politicas Sociales, dependiente de la Presidencia de
la Nacion, muestra el ingreso per capita familiar que recibié la
poblacion del aglomerado San Salvador de Jujuy y Palpala
ordenados por quintiles:
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Onda Onda Onda Onda Onda

1998 1999 2000 2001 2002
Ingreso per capita familiar medio por quintiles
1° Quintil 38 41 37 35 29
2° Quintil 76 81 82 73 58
3° Quintil 123 128 133 124 89
4° Quintil 208 212 217 216 150
5° Quintil 610 523 572 607 421
Total 167 160 162 159 118
Distribucién de la poblacion por quintiles
1° Quintil 27,1 27,7 27,8 28,1 27,9
2° Quintil 23,9 23,4 21,7 23,2 23,9
3° Quintil 19,7 19,2 20,8 20,2 17,8
4° Quintil 15,9 16,0 17,7 16,8 17,8
5° Quintil 13,4 13,6 12,0 11,7 12,6
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fuente: SIEMPRO elaboracion propia en base a datos de EPH, INDEC

A partir de esta informacion resuelva las siguientes consignas:

a) Grafigque la curva de Lorenz

b) Calcule el Coeficiente de Gini.

c) En base a las respuestas anteriores de una explicacion del
comportamiento de los ingresos familiares per capita de la
poblacion bajo estudio.
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Capitulo VI
Equilibrio general y bienestar

Analizamos en los capitulos anteriores las conductas de consumidores y
empresarios en distintas situaciones de mercado, considerando cada
uno de ellos en forma aislada y sin tener en cuenta las repercusiones
que un cambio en el precio, en el nivel de produccion o en el nivel de
empleo de los factores, puede generar en el conjunto de los mercados.

Estudiaremos en este capitulo las interrelaciones simultdneas de todos
los agentes econdmicos, los consumidores, las empresas y los
mercados. Para ello seguiremos el modelo planteado por la teoria del
“Equilibrio general y economia del bienestar’, que postula que la
conducta mas o menos independiente de cada una de ellos es
consistente con el hecho de que, en forma conjunta, tiendan a alcanzar
una posicion de equilibrio y de maximo bienestar para todos.

En primer lugar determinaremos el equilibrio parcial de cada una de las
unidades econdmicas, y luego la posicién de equilibrio general y de
méaximo bienestar a la que tiende la sociedad en su conjunto y las
diferentes situaciones que pueden alterarlo.

Para ello nos proponemos:
- Estudiar como se alcanza el equilibrio parcial en las diferentes
unidades econdmicas y bajo determinadas condiciones de

mercado.

- Analizar cémo una sociedad (todas las unidades econdémicas en
conjunto) tiende al equilibrio general y maximo bienestar.

- Analizar los diferentes factores que distorsionan o impiden que la

sociedad pueda alcanzar el equilibrio y/o méximo nivel de
bienestar.
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VI.1. Equilibrio en la Unidad de Consumo

Informacion

En el Capitulo Il analizamos que un consumidor alcanza el maximo nivel
de satisfaccion, independiente de los demas consumidores, cuando las
utilidades marginales ponderadas de los bienes que compra son iguales.
Es decir, el consumidor alcanza el equilibrio y el maximo bienestar
cuando el cociente entre las utilidades marginales es igual a la
relacién de precios.

Ahora, para determinar el equilibrio y el maximo bienestar del
conjunto de consumidores, debemos contemplar como interacttan los
mismos para poder adquirir los bienes que necesitan para satisfacer sus
necesidades y alcanzar, no solo el equilibrio individual, sino también el
equilibrio del conjunto.

Para una mejor comprension, analizaremos el caso de una “sociedad”
gue esta compuesta por:

- Dos consumidores o dos grupos de consumidores, Ay B.
- Dos bienes, o dos tipos de bienes (X e Y).

- Competencia perfecta en los mercados de los bienes X e Y
(precios constantes).

El economista Edgeworth desarrollé una herramienta Gtil para el andlisis,
gue consiste en la superposicion de los mapas de curvas de indiferencia
de ambos consumidores, rotando previamente 180 ° uno de ellos, como
lo muestra el grafico VI.1.

El origen O y los ejes X e Y indican las diferentes combinaciones de
ambos bienes que puede adquirir el consumidor A y las respectivas
utilidades que ellas generan. Por la rotacién mencionada, el origen del
mapa de indiferencia para B es Og. Obtenemos asi un gréfico que se
conoce como “Caja de Edgerworth” en la que los ejes representan las
cantidades totales disponibles de ambos bienes para distribuir entre
ambos consumidores y cualquier combinacién interior es posible de
alcanzar.
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Gréfico VI.1. Equilibrio en la Unidad de Consumo
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En el punto T, el consumidor A puede alcanzar un nivel de satisfaccion
igual a UA; adquiriendo la combinacién X; Yi. Ante ello, el otro
consumidor podr4d como maximo apropiarse del resto de las cantidades
disponibles de los bienes y alcanzar un nivel de utilidad de UBs.
Asimismo, si el consumidor A aumenta el consumo de X y disminuye el
consumo de Y hasta el punto Q, alcanzara un nivel de utilidad mayor
(UA,) sin perjudicar al otro consumidor, ya que a pesar de que éste, sSi
bien tendrd menos unidades de X disponibles, aumentando el consumo
de Y, mantendra su nivel de utilidad (UBs3). Luego en Q, los
consumidores en conjunto, se encuentran en una situacion mMas
favorable que en T.

De la misma manera, el consumidor B podria aumentar el consumo de Y
y disminuir el consumo de X hasta el punto P, mejorando su nivel de
utilidad (UB.), mientras el otro consumidor A mantiene su nivel de
utilidad (UA1).

Luego, Py Q son situaciones preferibles a T.

Siguiendo el mismo razonamiento, podemos deducir que los puntos R y
S, son otras distribuciones preferibles y alli se verifica la tangencialidad
entre dos curvas de indiferencia.

Tanto P, Q, Ry S, indican las mejores distribuciones de bienes entre
ambos consumidores; y trasladandonos entre ellos, observamos que
no es posible mejorar el bienestar de uno de los consumidores sin
empeorar el del otro consumidor. A estos puntos se los conoce como
“Optimos de Pareto”, y a la unién de todos ellos como la “curva de
contrato”.
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Por otra parte, si la relacién de precios entre los bienes fuera como la
representada con la linea pp, de todos los puntos 6ptimos de Pareto que
conforman la curva de contrato, Q es el que representa el equilibrio en
la unidad de consumo ya que en él se verifica el equilibrio del
conjunto de los consumidores y ademés el equilibrio de cada uno
de los consumidores, individualmente. En dicho punto, las pendientes
de las curvas de indiferencia para los dos consumidores son iguales a la
relacion de precios, lo que garantiza ambos equilibrios.

Esta condicion de equilibrio y de maximo bienestar para la unidad
de consumo de los bienes, podemos representarla de la siguiente
manera:

TMGSvx )A= TMGSyx )B =Px/ Py
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VI.2. Equilibrio en la Unidad de Produccién

Informacioén

En el Capitulo 11, analizamos que el empresario alcanza el maximo nivel
de produccién, independiente del resto de los empresarios, cuando
emplea una combinaciéon de factores tal que las productividades
marginales de cada uno de ellos, ponderadas por los respectivos
precios, se igualan. Es decir, un empresario esta en equilibrio cuando
la Tasa Marginal de Sustitucién Técnica, entre los factores, es igual a
la relacion de precios.

Ahora, para determinar el equilibrio del conjunto de productores que
forman parte de una determinada sociedad, debemos contemplar como
reaccionan e interactlan para poder apropiarse de la parte de los
factores productivos que necesitan para generar la producciéon de los
bienes y servicios, y alcanzar, no so6lo el equilibrio individual, sino
también el equilibrio conjunto de todos ellos.

Analizaremos el caso simple de una sociedad caracterizada por:

- Dos empresas o dos grupos de empresas que producen dos
bienes (X e ).

- Dotaciones fijas de dos factores, trabajo y capital (T y C)

- Competencia perfecta en los mercados de los factores Ty C
(precios constantes).

Siguiendo el mismo procedimiento que en la seccion anterior,
representaremos conjuntamente el mapa de isocuantas de ambos
empresarios, tal como lo muestra la siguiente caja de Edgeworth para la
produccion, grafico VI.2. En ella consideramos, en un extremo, el origen
del mapa de isocuantas de la empresa que produce el bien X y en el otro
extremo el de la empresa que produce el bien Y.

Los puntos J, K, L y M son puntos 6ptimos de Pareto e indican las

asignaciones mas eficientes de los factores trabajo y capital parala
produccién de los bienes X e Y.
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Gréfico VI.2. Equilibrio en la Unidad de Produccion
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La curva que une dichos puntos de equilibrio se denomina curva de
contrato.

Si la relacién de precios entre los factores fuera igual a la representada
en la linea pp, de todos los puntos 6ptimos de Pareto que conforman la
curva de contrato, L es el que representa el equilibrio en la unidad de
produccién ya que en él no so6lo se verifica el equilibrio en el
conjunto de productores sino también el equilibrio de cada uno de
ellos. En dicho punto, las pendientes de las curvas de isocuantas de
ambos bienes, son iguales a la relacion de precios de los factores, lo que
garantiza ambos equilibrios.

Esta condicion de equilibrio para la unidad de producciéon la
podemos representar de la siguiente manera:

TMGST+c )*= TMGST1c )" = Pt/ Pc
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VI.3. Teoria del equilibrio general y economia del bienestar

Supuestos y condiciones

Informacion

El analisis desarrollado hasta el momento, corresponde a un analisis
parcial, toda vez que hemos considerado a los consumidores, a los
empresarios y a los duefios de los factores en forma aislada, sin tener en
cuenta las interrelaciones que se establecen entre los mismos.

Teniéndolas en cuenta, analizaremos ahora todas las unidades
econdémicas y los mercados en forma conjunta, es decir, haremos un
andlisis general.

La Teoria del Equilibrio General, estudia la forma que una sociedad
pretende determinar el conjunto de precios y cantidades que
representan una 6ptima asignaciéon de recursos, para que todos los
mercados estén simultdneamente en equilibrio; todo ello, teniendo en
cuenta una dotacién inicial de recursos, la tecnologia y un
comportamiento competitivo de los agentes, es decir, que tanto los
mercados de bienes como de factores, son de competencia perfecta.

Al respecto, Adam Smith, argument6 que en un sistema de competencia
perfecta, los individuos, al actuar buscando alcanzar su propio beneficio,
se ven conducidos por una “mano invisible” a promover el interés comun.

Wilfredo Pareto, siguiendo ese postulado, demostr6 que bajo
competencia perfecta se logra la maxima eficiencia en la asignacion de
los recursos.

Para determinar el equilibrio general, continuaremos analizando el caso
simple de una sociedad que actla bajo condiciones de competencia
perfecta, como el que consideramos en las secciones anteriores, lo que
supone que los precios de bienes y servicios, y de los factores
productivos son constantes y fijados por los mercados. Dicha sociedad
esta conformada por:

- Dos consumidores o grupos de consumidores Ay B.

- Dos empresas que producen dos bienes Xe Y.
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- Dos factores, trabajo (T) y capital (C), cuyas dotaciones son
fijas.

- Tecnologia necesaria para generar los diferentes niveles de
produccion.

Para poder contemplar a todas estas unidades econdmicas, es
necesario primero conocer las distintas posibilidades de produccién de
los bienes X e Y, que pueden generar esos dos empresarios. Para ello,
deduciremos, a partir de los éptimos de Pareto en la unidad de
produccion, la curva de transformacién de la sociedad, también
denominada “Curva de Posibilidad de Produccién”, tal como se refleja
en el grafico VI.3.

Grafico VI.3. Frontera de Posibilidades de Produccion

Y
Y2
Curva de
Ya Transformacion
UB4

Como podemos observar, los puntos J°, K°, Ly M’ son el reflejo de los
puntos J, K, L, y M de la Caja de Edgerworth que dedujimos en la
seccién anterior (equilibrio en la unidad de produccion). Estos puntos
representan las distintas combinaciones de los bienes X e Y que
pueden producir ambos empresarios, teniendo en cuenta, como ya
dijimos, una dotacion fija de factores y una determinada tecnologia.

La pendiente de la curva de transformacion, se denomina Tasa Marginal
de Transformacion e indica la tasa de velocidad de cambio en la
produccion de un bien cuando se modifica la produccién del otro bien, y
se la representa por la siguiente ecuacion:

TMgTyx =AY | AX
Para determinar cual de todos estos puntos es el que representa el

equilibrio para la sociedad, necesitamos conocer los precios de los
bienes y de los factores.
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Si por ejemplo, los precios de los bienes X e Y fueran tal que la relacién
entre ellos esta representada por la curva pp, la sociedad deberia
ubicarse en el punto L™ de la curva de transformacién, ya que en dicho
punto la posibilidad de modificar la produccién de los bienes es
igual a la velocidad de cambio en el consumo de ellos, es decir, que
la tasa marginal de transformacién es igual, en dicho punto, a la relacion
de precios de los bienes.

Luego, X3 e Y2 es el nivel de produccién de equilibrio de ambos bienes,
correspondiéndole Xa € Ya al consumidor Ay el resto (XaXsz € YaY2) para
el consumidor B, dado que es en el punto Q (en la caja de Edgerworth
para el consumo) donde se alcanza el equilibrio en la unidad de
consumo.

Ademas podemos observar en la curva de contrato de la unidad de
produccion, Gréafico 6.2, a partir de la cual derivamos la curva de
transformacién, que se empleardn Tx y Cx de los factores trabajo y
capital en la produccion de Xs, y el resto, (TxsTx ¥ CxsCx) para la
produccion de Yo.

Luego, las condiciones de equilibrio general y maximo bienestar para
la sociedad son las siguientes:

- TMGTy = Px/ Py)
- TMgSy )* = TMgSy )® = Px /Py
- TMgSTCL )X = TMgSTCL )Y = PT/ Pc

Ahora bien, si la relacién de precios fuera diferente a la representada en
la funcion pp la sociedad se ubicaria en otro punto sobre la curva de
transformacion, ya sea en J° o en K', o en M". Para cada una de esas
situaciones, habra una caja de Edgeworth diferente, y por consiguiente,
distintas curvas de contrato.

Cabe preguntarnos, ¢ cual de todas esas situaciones de equilibrio para la
sociedad es la que representa el mayor nivel de bienestar? Para ello, y
considerando que es posible conocer el Mapa de Curvas de
Indiferencia de la sociedad, vamos a volcar en otro gréfico parte de la
informacion que brinda la curva de transformacion. El grafico V1.4,
sintetiza los diferentes niveles de utilidades que puede obtener la
sociedad en conjunto.

Cada una de estas curvas (llenas), denominadas Curva de Posibilidad
de Utilidad, surge de los diferentes puntos de 6ptimos de Pareto, para
cada combinacion de bienes que decida producir la sociedad. Asi, por
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ejemplo, el punto P, Q" y R” brindan la informacién de los niveles de
utilidad que pueden obtener los consumidores Ay B cuando se producen
X3 e Y2 unidades de ambos bienes. La envolvente de todas estas
funciones es la Gran Frontera de Posibilidad de Utilidad de la
sociedad, formada por los niveles de maxima utilidad que pueden
obtener las distintas unidades econémicas que conforman la sociedad
(curva de trazo grueso lleno).

Gréfico VI.4. Gran Frontera de Posibilidades de Produccién
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Si relacionamos esta funcion con el Mapa de Curvas de Indiferencia de
la sociedad USi, US,, USs, obtendremos, a partir de los diferentes
posibles puntos de equilibrio de la sociedad, el punto de maximo nivel
de satisfaccion social denominado Optimo Optimol.

Con este modelo, que supone competencia perfecta, la curva de
demanda de un bien refleja el valor marginal que los consumidores
asignan a ese bien y en consecuencia muestra lo que los consumidores
estan dispuestos a pagar por cada unidad. Por otro lado, la curva de
oferta, es la curva de costo marginal de la industria y muestra el valor
gue tienen los factores productivos en otros usos alternativos. Luego, en
equilibrio, el precio es igual al valor que asignan los consumidores
al bien y al costo que significa para la industria la produccion del
mismo. Todo esto nos lleva a afirmar que en una economia
competitiva, el intercambio voluntario hace que los recursos se
utilicen de forma tal que se logre el maximo bienestar de todos los
participantes de la sociedad.

Este modelo pone de manifiesto el papel central que tienen los precios
en el proceso de asignacién de recursos en una economia de
mercado, toda vez que guian las elecciones de los consumidores
entre los distintos bienes y la distribucion de los factores
productivos entre los diferentes sectores y actividades.
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Situaciones que afectan el bienestar

La Teoria del Equilibrio General y Bienestar parte de supuestos muy
restrictivos y hasta ideales, como lo es la existencia de competencia
perfecta en los mercados, la ausencia de incertidumbre, derechos de
propiedad claramente definidos, ausencia de poder o influencia sobre el
mercado, etc.

En realidad, existen fallas en los mercados que impiden de alguna
manera que se pueda alcanzar el Optimo Optimol. Ellas son, entre otras,
las siguientes:

- Imperfecciones en los mercados.
- Aparicién de externalidades.
- Existencia de bienes publicos.

- Imperfecciones en el mercado

A lo largo de este libro analizamos los efectos en el bienestar de la
sociedad ocasionados por las imperfecciones tanto en el mercado de los
bienes y servicios como en el de los factores productivos.

Cuando una empresa tiene poder de mercado (por ejemplo, cuando
tiene patentado un medicamento, o cuando tiene la concesion del
suministro de un servicio, o cuando abastece una parte significativa del
mercado, etc.), por cada una de las unidades vendidas cobra un precio
mas elevado que su correspondiente costo marginal. Los consumidores
comprardn una menor cantidad de esos bienes que en competencia
perfecta. Este tipo de disminucién en el bienestar de la sociedad es
generado por la existencia de imperfecciones en el mercado,
impidiendo que la sociedad pueda alcanzar algun punto 6ptimo de
Pareto en la produccion (la sociedad se ubica en un punto interior a la
Gran Frontera de Posibilidad de Produccién).

Para corregir estas fallas, la mayoria de los paises han promulgado
leyes antimonopdlicas que persiguen evitar situaciones en las que el
control del mercado sea ejercida por un grupo reducido de empresas.

- Externalidades

Aun en el caso hipotético de existencia de competencia perfecta, en la
vida cotidiana, algunas actividades influyen sobre los costos o beneficios
de consumidores y empresas, sin que estos estén involucrados
directamente en ellas. Asi por ejemplo, la contaminacion generada por la
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produccion de azufre de una fabrica, ocasiona problemas de salud a los
individuos que viven en las cercanias, produciendo una pérdida de
bienestar social, que no es contemplada en el modelo del equilibrio
general y bienestar social.

Esto nos permite introducir el concepto de externalidad, que surge
cuando la produccién o el consumo de un bien afecta directamente
a consumidores 0 empresas que no participan de su compra ni de
su venta, y cuando estos efectos no se reflejan totalmente en los
precios de mercado.

Una externalidad ocasiona diferencias entre los costos privados (costos
economicos de la empresa) y los costos sociales, y en consecuencia,
entre los beneficios privados y sociales.

Las externalidades producen efectos tanto positivos como negativos,
dando lugar de esta manera a externalidades positivas Yy
externalidades negativas.

Entre ellas podemos citar las siguientes:

- Externalidades producidas por la contaminacion y el deterioro
del medio ambiente. Un ejemplo de este tipo de externalidad,
gue por cierto es negativa, es el caso de una fabrica de
curtiembres que arroja sus efluentes sin tratamiento al rio,
produciendo serios problemas a los individuos que viven en sus
proximidades. Esta pérdida de bienestar genera diferencias entre
los costos privados y los costos sociales, siendo estos ultimos
muy superiores a los primeros, impidiendo de esta forma que la
sociedad pueda ubicarse sobre la Gran frontera de Posibilidad de
Produccion.

- Externalidades producidas por localizacion. Seria el caso, por
ejemplo, de un apicultor instalado en las cercanias de un
productor de flores. Si las abejas extraen el néctar de las flores
facilitando la polinizacion, ello ocasionara aumentos en la
produccion de flores, y estas a su vez, favoreceran la produccion
de miel. Este hecho implica que el costo marginal social de
producir miel sera inferior al costo marginal privado, por lo que el
nivel éptimo de produccion de miel, desde el punto de vista de la
sociedad, serda superior al que, siguiendo los criterios
estrictamente privados, decide lanzar al mercado el apicultor. En
este caso, el mercado tampoco refleja los beneficios obtenidos
por el productor de flores. Esta externalidad positiva, posibilitaria
a la sociedad ubicarse en un punto exterior a la curva de
Transformacion.

239



Microeconomia

- Externalidades (positivas 0 negativas) ocasionadas por la
aglomeracion, derivadas de las ventajas o desventajas que
obtienen las empresas por estar localizadas unas proximas de
otras. Como ejemplo, podemos mencionar que la aglomeracién
posibilita la capacitacién de la mano de obra que indudablemente
repercutird en niveles de productividad mas altos; también, se
produce de hecho el mejoramiento de la oferta de servicios
industriales; etc. En estos casos, la curva de transformacion no
representa situaciones de maximo bienestar para la sociedad.

- Externalidades que experimentan las empresas Yy los
consumidores por estar ubicados en las ciudades, lo que
posibilita acceso a mejores servicios publicos, mayor fluidez en la
comunicacion y por lo tanto en la informacion; etc.; aunque por
otro lado se deben tener en cuenta los mayores problemas de
contaminacioén a partir de las propias actividades.

Estas fallas del mercado pueden considerarse como desviaciones
aisladas respecto de las situaciones eficientes contempladas en el
modelo de equilibrio general y bienestar.

Si bien las propuestas para corregir las externalidades negativas varian
de acuerdo con el tipo especifico de falla, en la mayoria de los casos es
comun encontrar la participacion mas o menos activa del estado.

Entre ellas, consideramos importante destacar la politica de preservar el
medio ambiente, tema considerado prioritario por los diferentes sistemas
econdémicos. Una de las medidas adoptadas es la regulacién de la
contaminacion, mediante leyes que prohiben directamente las
actividades contaminantes, o en su defecto se establecen umbrales
maximos de contaminacién; la fijacion de impuestos por residuos
emitidos; el establecimiento de licencias de contaminacion mediante las
cuales las empresas pueden verter la cantidad de residuos especificada
en la misma y por un determinado periodo, etc.

- Bienes publicos

Un bien publico, es aquel cuyo consumo por parte de un individuo no
reduce, ni real ni potencialmente, la cantidad disponible para otro
individuo.

Ejemplos de bienes publicos son: los programas de radio, de televisién,
la defensa nacional, la iluminacion de la ciudad, los parques y plazas, la
seguridad policial, etc., bienes que tienen como caracteristica, que al ser
consumidos por un individuo en el momento y en la cantidad que lo
desee, no priva a otros de consumirlo.
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La educacion, en cierto sentido es otro ejemplo de bien publico, ya que
el beneficio de la transmisién de conocimientos que tiene lugar en un
aula para un alumno no impide que otros también lo tengan, aunque la
limitacion est& impuesta por la dimension del aula. Lo mismo sucede con
una campafa de vacunacion masiva, que genera beneficios no sélo para
los vacunados sino para el resto, reduciendo la incidencia de contagio de
una determinada enfermedad.

En este tipo de bienes, una vez producidos, el costo de una unidad
adicional vendida a un consumidor es cero. Ellos pueden ser
consumidos por todos los integrantes de la sociedad, aunque no lo
hayan pagado, generando de esta manera niveles de bienestar mayores
a los registrados en el modelo de equilibrio general y bienestar.
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VI.4. Criticas a la Teoria Econdmica

Informacioén

Luego de analizada la Teoria Economica, vemos que el pensamiento
economico se construye sobre la idea de que es el mecanismo del
mercado el que logra que los diferentes objetivos individuales de los
participantes resulten compatibles entre si, y que las conductas
individuales converjan en una situacion de maximo bienestar para el
conjunto de la sociedad®. Es decir que el equilibrio y el maximo
bienestar social se consiguen a través del arbitraje neutro e imparcial del
mercado (Optimo Optimol).

Basta observar la realidad de las modernas sociedades de mercado para
darnos cuenta de cuan alejado aparece el mundo real del mundo de los
modelos. Ello pretende ser explicado a través de la consideracion
explicita de los distintos tipos de fallas en el mercado. Pero cuando los
problemas econdmicos adquieren la envergadura y la dimensién que
tienen actualmente los fenébmenos de la pobreza y la exclusién, resulta
muy dificil poder hacerlo.

Surgieron a través del tiempo diferentes posturas y teorias que
complementan la teoria econémica y que estan muy relacionadas con
las teorias del desarrollo, demostrando que aunque una sociedad
alcance la curva de transformacion, la sola existencia de una inequitativa
distribucion en los recursos, de pobreza, de exclusién social, entre otros,
invalida el maximo bienestar alcanzado.

Antes de finalizar es conveniente nombrar, entre otros a Amartya Sen®y
a Joseph Stiglitz, premios nobeles en economia 1998 y 2001
respectivamente, que han hecho aportes muy significativos a la teoria
economia.

El primero, armado de poderosas herramientas de andlisis
epistemoldgico, metodoldgico y econométrico, ha revolucionado &reas
clave de la economia tales como la teoria de la eleccion, la medicion de
la pobreza, los estudios sobre inequidad, las causas del hambre,
conmocionando las visiones tradicionales del desarrollo; destacando
entre otros, que el progreso no puede medirse con los usuales productos

5 Ferullo, Hugo: “El malestar en las modernas economias de mercado: sobre la economia social. El
tercer sector y la sociedad civil”. Ed. Macchi. Bs. As. Afio 2000.
6 Sen, Amartya: “Bienestar, Justicia y Mercado”. Ed. Paidds. Barcelona. 1998.
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brutos per-cépita, sino que es necesario avanzar hacia una vision mas
amplia y real de lo que significa progreso y pobreza, analizando cuales
son las capacidades de funcionamiento de las personas en la vida; cémo
el contexto social les permite o no satisfacer desde las necesidades
basicas de nutricién, salud, vivienda hasta las de cultura, participacién,
desarrollo, productividad, tener una vida estimulante, autoestima, etc.

Muestra que sin desarrollo social no puede haber desarrollo econémico
sostenido; que el tema de inequidad supera ampliamente a la sola
desigualdad en la distribucién de los ingresos toda vez que sociedades
con buenos niveles de equidad y servicios publicos para todos, y de
calidad en campos como salud, atencion médica a la comunidad y
educacion basica, han alcanzado esperanza de vida muy superiores a
otras en diferentes casos con productos brutos per capita muy
superiores; que las causas de la hambruna no sélo derivan de la falta de
alimentos sino que influyen otros factores como las desigualdades, las
posibilidades de acceso a alimentos dados por los precios relativos, las
oportunidades de trabajo de los desfavorecidos, etc.; que la democracia
real, con prensa libre, es un factor importante que colabora con la
busqueda de soluciones; que es necesario encontrar las imbricaciones
entre economia y ética, ya que los seres humanos no buscan sélo
maximizar su interés personal difundido en la economia de mercado,
sino que la motivacion humana va mucho mas alla, por estar afectada
por la resonante cuestion de como deberia uno vivir donde los valores
influyen de manera determinante.

Joseph Stiglitz presenta la vision de repensar la economia del desarrollo,
toda vez que paises como los del sudeste asiatico, Rusia y en los de la
misma América Latina, en los que se han aplicado la visiébn econémica
ortodoxa, los resultados son muy pobres y en otros desfavorables,
afirmando que el horizonte estrecho de la visibn econdmica, centrada en
alcanzar una meta de crecimiento, debiera ser ampliada a otros como el
desarrollo social, el afianzamiento de la democracia, la preservacion del
medio ambiente, apuntando a un desarrollo integrado y no
unidimensional; entendiendo que un producto bruto per capita mas alto
no es un fin dltimo sino un medio para mejorar las condiciones de vida
de la sociedad, con menos pobreza, mejor salud y educacién. Ha
profundizado sobre el funcionamiento del mercado, y ha hecho aportes
significativos en lo referente a las asimetrias que se presentan en
materia de informacion y otros aspectos que conspiran contra lo que
debiera ser uno de los aspectos a proteger: la competitividad.
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I!!l Lectura

Le sugerimos que complemente lo desarrollado con la lectura de la
siguiente bibliografia:

Ferguson C.E. y P. Gould: “Teoria Microeconémica”. Ed. Fondo
de Cultura Econémica. México. Cap. N° 15 (pag. 440 — 450) y
Cap. N° 16 / pag 457 — 481) (opcional).

Mochon F. y Beker V.: “Economia: Principios y Aplicaciones”. 2°
Edicion. McGraw Hill- Madrid. Cap. N° 12 (pag. 229 - 247).

Ferullo, Hugo: “El malestar en las modernas economias de
mercado: sobre la economia social, el tercer sector y la sociedad
civil”’. Prélogo y Cap. N° 1.

Klisksber, Bernardo: “Pobreza, el drama cotidiano: Clave para
una nueva gerencia social eficiente”. Editorial TESIS Grupo
Editorial NORMA S.A. Buenos Aires. 1995.

Sen, Amartya:“Nuevo examen de la desigualdad”. Alianza
Editorial.Madrid. 1995.

Sern, Amartya: “Bienestar, Justicia y Mercado”. Ed. Paidos.
Barcelona. 1998.

Sen, Amartya: “Desarrollo y libertad”. Editorial Planeta SAIC.
Buenos Aires. 2000.

/ Actividad 21

1. La Teoria Econdmica del Bienestar utiliza con frecuencia el concepto
de 6ptimo de Pareto. Defina este concepto y explique su papel
dentro de dicha teoria.

2. Definay enuncie ejemplos de bienes publicos.
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En cualquier circunstancia ¢el sistema de precios alcanza un
resultado eficiente? Comente las principales condiciones para que el
resultado del funcionamiento del sistema de precios pueda calificarse
como un éptimo de Pareto.

Indigue las condiciones del equilibrio general. Formule cada
condicién en una o dos frases. Explique por qué el monopolio 0 una
externalidad que generara contaminacion haria que fallara una de
estas condiciones.

Si en una economia de mercado, de competencia perfecta y sin
externalidades, la Tasa Marginal de Sustitucién entre los bienes es
mayor que la Tasa Marginal de Transformacion entre ellos, ¢qué se
puede esperar que ocurra? Expligue en detalle e ilustre con un
gréfico.

Dé algunos ejemplos de bienes cuya produccion genere
externalidades negativas, y otros que al producirlos ocasionen
externalidades positivas.

Comente algunas medidas que creen oportuno aplicar para combatir
los efectos externos negativos.

El andlisis de la eficiencia de las economias competitivas parte del
supuesto de que no existen cambios tecnolégicos. Pero, como
estamos dentro de un mundo de rapido avance tecnoldgico
potencial, muestre, utilizando curvas de posibilidad de produccion,
cémo en el largo plazo una economia innovadora con competencia
imperfecta podria aumentar el consumo mas que una economia
competitiva eficiente, pero estancada desde el punto de vista
tecnoldgico.
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El objetivo cientifico de la economia consiste en describir, expli-
cary predecir cosas econémicas muy complejas (pensemos en las conse-
cuencias negativas que genera en la fraccién mas vulnerable de un pais
los desérdenes provocados por grandes actores econémicos dedicados a
especulacién desmesurada en mercados de capitales), provocadas por la
accién conjunta de sujetos muy complejos (después de todo, la vida eco-
némica estd poblada de seres humanos), que interactoan entre si de
manera muy compleja. A partir del nacimiento del llamado pensamiento
“neoclésico”, la propuesta cientifica de la microeconomia se propuso
reducir drésticamente esta complejidad, tanto del fenémeno humano
como del fenémeno social que define el campo donde ocurren los fené-
menos econémicos. Con este fin, los supuestos bésicos de la microecono-
mia reducen el ser humano a un homo economicus “racional” movido
exclusivamente por su interés y restringen las inferrelaciones entre sujetos
a la participacién de todos en los mercados, postulando un mundo social
simple coordinado de manera éptima por una “mano invisible”.

Hugo Ferullo
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